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OZET

Yuzyillardir ticarette sifir riskle is yapabilmenin araglarini gelistirme yonunde
onemli ilerlemeler kaydeden finans dunyasi, alternatif bir finans yontemi olarak, kisa

vadeli ticari alacaklarin devri esasina dayanan faktoring islemini gelistirmistir.

Gecgmigi ¢cok eskilere dayanan faktoring, modern sekli ile 20.yuzyil ortalarinda
Amerika’da yaygin bir kullanim alani bulmus, daha sonra da Avrupa ve Dogu Asya
Ulkeleri vasitasiyla yayilmistir. Buglnkl anlamda modern faktoring i¢ Pazar agirlikli

olup, DlUnya faktoring cirosunu %94’luk kismi yurt ici faktoring islemlerine aittir.

1980’li yillarin basindaki yeniden yapillanma ve diga agiimayla birlikte,
ulkemizde ilk faktoring iglemi 1983 yilinda yapiimis ve gerek i¢c gerekse de dig
ticaretin finansmaninda giderek dnem kazanan,genis bir hizmet paketini iceren, sevk
sonrasina iligkin, alternatif ve esnek bir finanssal Urln olarak Turk mali sistemi
icerisindeki yerini almigtir.  Faktoring, Ulkemizde ilk ortaya c¢ikiginda ihracatin
finansmani icin yararlanilacak bir finansman teknigi olarak tanitilmis ancak uygulama
yayginlastikgca yurt ici islemler daha baskin ¢ikmaya baslamistir. Turkiye, faktoring
islem hacminin artis temposuyla , Dunyanin dikkat c¢eken ulkeleri arasinda yer
almakta olmasina ragmen, faktoring sektorunun yasal ve uygulamaya yonelik bazi
sorunlari bulunmakta ve faktoring’in finans sektoru icinde genis bir uygulama alani

bulmasi, bu sorunlarin saglikh bir sekilde ¢ézllebilmesine bagl olmaktadir.



SUMMARY

As a result of trying to improve instruments of trade with zero risk
from centuries, finance world improved fatoring which depends on

transferring short term trade receivables as an alternative finance method.

Factoring has been used from early ages, in modern sense it has been
used widely in United States from the middle of 20th century, and later on
it spread world from European and East Asian countries. In todays world
modern factoring highly depends on domestic market and % 94 percent of

world factoring endorsement consists of domestic factoring transactions..

In our country, regarding to reconstruction and open economy movements
in the beginning of 1980s, first factoring transacted in 1983, and in
financing both national and international trade gaining more importance
each day, having a wide service packet, as an alternative and flexible
financial product in after shipment period factoring took its place in
Turkish financial system. In our country factoring pronounced as an
financing tecnic for export in the begining but with in time and
applications national transactions became more dominant for this technic.
Even Turkey is one of worlds conspicuous countries with its increasing
factoring transaction capacity, factoring sector still has some legitimate
and aplicational problems and factorings having a wider application field

in financial sector depends on solving these problems in a healthy way.
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1.BOLUM

GiRiS

isletmeler artan rekabet ortaminda, karlarini maksimize etmek icin yeni
yatirmlara girerken optimal bir finanssal yapiya ulasmak igin, bunyelerine en uygun
finansmani segme olanagi saglayacak alternatifleri de bulmalari gerekir. Dunya dis
ticaretindeki gelismeler, buyuyen ve cgesitlenen dis uUlke pazarlarindan pay almaya

calisan firmalara uygun gelecek finansman tekniklerinin de gelismesini saglamistir.

Ulkemizde son vyillarda bankacilik sistemindeki énemli degisim ve gelismelerin
yani sira uluslararasi nitelikteki bankalarin da Turkiye ‘de sube agmalari ve bankalarin
ihtisas bankaciligi egilimlerinin giderek artisi sonucu bankalar arasi rekabetin
yogunlagsmasi Uzerine bankalar, musterilerine leasing, forfaiting ve faktoring gibi yeni

finansman teknikleri sunmuslardir.

Finanssal piyasalarda yeni taninmaya baslanan faktoring, mal ve hizmet
alisverisinden dogan borg/alacak iligiklerini alici ve satici acisindan kolaylastirmakla
kalmayip, yeni Pazar ve yeni musteri sayisini arttirarak, i¢c ve dis ticaret hacminin

gelismesine neden olacaktir.

1.1 Arastirma probleminin tanimi

Faktoring, buyuk miktarlarda kredili satiglar yapan firmalarin, bu satislardan
dogan alacak haklarinin “faktor” veya “faktoring sirketi” olarak adlandirilan finanssal

kuruluslar tarafindan satin alinmasi esasina dayanan bir faaliyettir.

Faktor ile bu hizmeti alacak olan firma aralarinda yapacaklari “faktoring
anlasmasi ile faktor, satici firmanin yaptigi kredili satiglarla ilgili her tarli muhasebe
kayitlarinin tutulmasi, kredili satiglardan dogan alacaklarin vadesinde tahsil ve takip
edilmesi, alacaklarin tahsil edilememesi halinde dogacak kayiplarin tam olarak
karsilanmasi, satici firmaya kredili satig tutarinin belirli bir oraninda kredi verilmesi,
potansiyel ve mevcut musterilerin mali durumlari hakkinda bilgi toplanmasi ve mallarin

satis imkanlarini artirmak Uzere piyasa arastirmalari yapilmasi gibi fonksiyonlari
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ustlenmektedir.  Buna karsilik satici firma, Ustlendigi riskin ve vyapilan cesitli
harcamalarin karsili§i olarak “faktor”’e gerceklestirilen kredili satis miktarinin belli bir

orani kadar Ucret ve komisyon 6demeyi taahhut etmektedir.

1.2. Arastirmanin amaci

GUnumuzde uluslar arasi igslemlerde ticaretin genellikle kredili satis ve agik hesap
sekline donisme yolunda olmasi ve akreditif gibi klasik ddeme yontemlerinin artan
maliyetler nedeniyle daha az tercih edilebilir hale gelmesi, ayrica enflasyon yuksek
olsun veya olmasin ig ticaret islemlerinde de kredili satislarin agirlikta olmasi, faktoring
islemine olan ilgiyi artirmis ve bu iglemin hem i¢, hem de dis ticaretin gelismesine

sagladigi katkilar kigimsenmeyecek boyutlara ulasmistir.

Calismam, faktoring’in; teorik, hukuki, ve finanssal yapisinin incelenerek, kredili
satis yapan firmalarin, yurt i¢i ve yurt digi mal satislarindan dogan alacaklarini faktoring
sirketi olarak adlandirilan finanssal kuruluslara temlik ederek, bir takim kolayliklar
saglayabilmeleri amaciyla gelistirilmis yeni bir finansman teknidi olan bu islemin;
Dinyada ve o6zellikle de Turk mali sektorl icindeki yeri, gelisme seyri ve katkisinin

incelenmesini amaclamaktadir.
1.3. Arastirmanin kapsami
Literatlir arastirmasi yapilarak ¢agdas finansman ydntemlerinden faktoring’in
tanimi, kullanim alanlari, tarihsel gelisiminin tespitini yapmak. Arastirma probleminin
isleyisini uygulamalar dan yapilan alintilarla gostermek.
1.4 Arastirmanin yontemi
Literatiir galismalari ile mevcut uygulamalarin takip edilmesi. Ornekler yardimiyla

faktoring uygulamalarinin gosterilmesi. Ve ayrica bir faktoring sirketinin en basindan

baslayarak faktoring islemini nasil yapilacagi konusunda uygulamali calisma yapiimasi.

2.B0LUM
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FAKTORING HAKKINDA GENEL BILGILER

2.1. Faktoring kavrami igleyisi ve tarihsel gelisimi

Faktoring’in tarihsel gelisimi ve bankalarca 06zellikle faktoring islemleri
yapmak uzere kurulan sirketler tarafindan yapilan faktoring islemlerinin, kavrami ve

isleyisi agagida belirtildigi sekilde uygulanmaktadir.

2.1.1 Faktoring Kavrami ve Amaci

Faktoring, mal satan veya hizmet arz eden ticari igletmelerin yurt icine veya
disina yapacaklari kredili satislardan kaynaklanan kisa vadeli senede bagli alacak
haklarinin faktdr veya faktoring sirketi adi verilen finanssal kuruluglar tarafindan satin

alinmasi temeline dayanan bir faaliyettir.

Hukuki anlamda faktor, mal satimi ve/veya hizmet arzi ile ugrasan firmalarin bu
satislari sonucu dogan veya dogacak alacaklarini devralarak tahsilini Ustlenen bu
alacaklara karsi pesin 6demelerde bulunarak finansman saglayan ayni anda firmalara
idari ticari ve mali konularda verilen hizmetler kargihgi faiz komisyon ve Ucrete hak

kazanan kisi veya kurulus olarak tanimlanmaktadir.

Faktoring islemi sadece kisa vadeli alacaklar igin s6z konusu olup bu iglemde
vadeler genellikle 30 ila 120 gun arasinda degismekte bazen vadeler 180 gune kadar

uzayabilmektedir.

Faktoring de dis ticaret islemlerinde kullanilan vesaik mukabili 6deme akreditifli
O0deme vb. ddeme sekillerine gerek kalmaksizin alici ve satici karsilikli hesap seklinde

calisarak maliyetlerin azalmasina yardimci olmaktadirlar.

Alacak hakkinin faktér'e satiimasi suretiyle firmalara fon saglama olanagi veren
bir finans turd olan faktoring taniminda icerdigi Ozellikler nedeniyle kredi seklinde
isleyen diger finansman araclarina kiyasla farkhlik arz eder. Cunku faktoring islemleri

disinda kredi veren finans kurulusunun senedin tahsil edilmemesi halinde senet karsihgi
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kredi alan saticiya daima ricu hakki mevcut iken faktoring de satici alacaklarini faktor
sozlesmesi ile faktdr'e satmayi muteakip alacaklarin tahsil edilememe riskini de faktor'e
devretmektedir.  Firmalarin Uretimlerini arttirma c¢abalari daha fazla ham madde
ekipman ve isgucu gereksinimini ortaya ¢ikarmakta bunlarin temini ise firmalarin cari
aktiflerinden sagladigi nakde doénusturmektedirler. Firmalar Uretimden satisa kadar
asamalari kontrol altinda tutabilirlerse de denetimlerinin disinda kalan en énemli sorun
alacaklarin tahsilidir. Alacaklarin ge¢ odenmesi veya odenmemesi firmalara nakit
akimini aksatmakta bu da firmalar yoninden istenmeyen sonuglara yol agabilmektedir.
Bu itibarla finans dlnyasina yeni bir boyut getiren faktoring nakit akisina dogrudan
mudahale ederek olabilecek zamanlama ve kopukluk sorunlarinin 6nemli Olgude

ortadan kaldiriimasina yardimci olmaktadir.

Faktoring hizmetlerini sunan kuruluglar mdulkiyet yapisi itibariyle genellikle
bankalarin ve diger finanssal kuruluslarin ortak veya bagh kuruluslari veyahut bazi
bankalarin ayri birer departmani olarak faaliyette bulunmaktadir. Zira faktoring
hizmetleri buylk sermayeye uzman personele ve yaygin bir bilgi toplama kapasitesine
sahip olmayi gerek’[irmektedir.1 Faktoring hizmetleri gerek yurt ici ve gerekse yurt disi
muhabir yada acente iliskileri, etkili bir hukuk birimi, kredi yonetimi risk ve finanssal
yonetim gerektirdiginden, bu fonksiyonlarin timune sahip olan ticari bankalarin ortakligi

yada bir birimi seklinde faktoring yapilmasi dogaldir.

Bankalar agisindan bir diger énemli konu da, bankalar, yasanin getirdigi bir takim
kayit ve sartlar nedeniyle bilangolarini istedikleri gibi buyutememektedirler. Bilangoyu
bayutmek igin bilango disi ( off balance sheet) islemler, yani nazim hesaplarda takip
edilecek bir takim enstriumanlarla (futures, options, faktoring gibi) cirolarini yukseltip
komisyon alabilmektedirler. Bu konuda, piyasaya yakinliklari ve musteri iligkileri Pazar
arastirmalari  bulunan (data basis) bankalar igin faktoring hizmeti vermek

kolaylagmaktadir.?

2.1.2. Faktoring isleminin fonksiyonlari

' www.alomaliye.com/faktoring nedir.htm/23/10/2003

2 ERDOGAN, Niyazi: Uluslar arasi isletmelerde Mali Risk ve Yonetimi ve Cagdas Finansman
Teknikleri, 1995,Ankara,Syf:140
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Faktoring’in Finansman, Hizmet ve Teminat agisinda musteriye sagladigi

faydalar ¢ fonksiyondan olusmaktadir.
2.1.2.1. Finansman fonksiyonu

Faktoring kurulusu vadeli alacaga kargi nakit ddemede bulunmaktadir. Boylece
bir aktif degisim yer almaktadir. Sozlesmeye gore muvekkil mal ve hizmet satisindan
dogan gelecekteki alacaklari faktor kurulugsuna 6édemek zorundadir. Faktor agisindan
supheli alacaklarin riskinin Ustlenmesi konusunda segimlik bir uygulama vardir. Kural
olarak da faktoér alacak tutarinin tamamini 6demeyip anlasmaya goére genellikle %10-

20’lik béliimiine alikoymaktadir.®

Faktoring yoluyla miisteri alacaklarinin tahsilinde iki yéntem kullanilir. Bunlar:*

- On Odeme Yéntemi : Uygulamada genellikle misteriye %80 pesin 6deme
yapilmaktadir. Bunun icin faktdér'e alacagin olustugunu goésteren fatura suretleri veya
malin gonderildigine iliskin belgelerin ibrazi yeterlidir. Bodylece musteri alacaklarinin

karsiligini vadesinden 6nce avans olarak almakta ve finansman sorununu ¢gézmektedir.

Finansman hizmeti veren faktoring sirketi, her alicinin riskine gére ayri bir iglem
hacmi ve limit belirlemektedir. Satici, mali aliciya gonderdikten sonra kestigi fatura
tutarinin alici igin 6nceden onaylanmis limit dahilinde bulunmasi gartina uygun olarak
faktoring sirketi s6z konusu alacagin %80’ine varan kismini satici igletmeye nakit olarak
0demektedir. Alacagin vadesi geldiginde tahsil edilen alacadin %20’si faktér'an faiz ve

komisyonu olarak dusuruldikten sonra saticiya 6denmektedir.

isletme acgisindan faktdér'den finansman hizmeti alinarak alacaklarin nakde
donusumu hizlandirihr. Boylece isletme icin gerekli olan nakit baska bir kaynak yerine

alacaklardan saglanmig olur.

- Iskonto Yontemi : Bu yontemde &nce alacaklarin pesin degeri
hesaplanmaktadir. Daha sonra faktor kurulusun komisyon tutari ve yaptigi masraflar

dugulerek kalan tutar musteriye 6denmektedir.

*BEDESTENCI, H.Cetin- CANITEZ Murat, 2003, Konya, Syf:132
*CEYLAN Ali, Finansal Teknikler, Bursa 2002, Syf: 5
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Finansman fonksiyonu ile muisterinin sagladigi faydalar su sekilde ézetlenebilir.’
- Faktoring mdusterisi, vadeli satislardan dogacak ilave finansman yuklenimi
disunmeden satiglarini artirabilir ve/veya satiglarda, mevsimsel 06zelliklerden

dogabilecek ilave finansman ihtiyacini giderebilir.

- Faktoring musterisi bankalar gibi kredi kurumlarina olan yukumlalUklerini, on
O0deme ile kazandiklarn nakit glicu sayesinde daha rahat ve dizenli olarak yerine

getireceginden bu kurumlar nezdinde kredi degerliliklerini artirabileceklerdir.

- Ticari alacaklarin azalmasi ve elde edilen nakit ile borglarin 6denmesi
dolayisiyla bilangolar daha akiskan hale getirebilmekte ve bu da faktoring musterisinin

degerliginin artmasina yardimci olmaktadir.

- Faktoring islemi ile saglanan nakdin mal olusu ticari kredilere gore daha ucuz

olacagindan vadeli satislar dolayisiyla ek kazanglar saglanabilecektir.
2.1.2.2. Hizmet Fonksiyonu

Alacaklarin devri ile birlikte hesaplarin tum takip islemleri faktoring sirketine
birakilmaktadir. Bu slre¢ igerisinde c¢ikabilecek herhangi bir problemin hali igin
faktoring sirketi her tlrli yasal tedbiri almak ve uygulamayi gergeklestirmek konusunda
dogal olarak tam yetkilidir. Bu nedenle, musteri finansman borglularina yapmis oldugu
kredili satiglar ile ilgili muhasebe girketini kayitlarina aktariimakta bunun bir neticesi
olarak musterinin tUm bor¢ alacak durumu ile vergi ve diger 6demeleri de takibe
alinmaktadir.  MuUsteri donemsel hesap 0Ozeti ile bilgilendiriimektedir.  Batin bu
faaliyetler ile birlikte faktoring sirketleri, musterinin istegine bagli olarak finansman
ihtiyaclari icin de danismanlik hizmeti vermektedir.

Faktoring kuruluslari bu hizmetleri modern bilgisayarlar ve nitelikli personel

sayesinde sundugu igin bu fonksiyon Ozellikle kiglk ve orta buyuUklukteki firmalara

> MELEMEN Mehmet ve S. Burak ARZOVA, Uluslar arasi Ticaret Finansman Teknikleri ve Ticari Ingilizce,
Istanbul, 1998, Syf:437
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onemli olanaklar sunmaktadir. Faktér yapmis oldugu hizmete karsilik olarak alacak

tutarinin %0.5-3'li oraninda faktoring icreti almaktadir.®
2.1.2.3. Teminat Fonksiyonu

Bilindigi gibi kredili satis yapan isletmeler icin en onemli risklerden birisi,
alacaklarin tahsil edilmemesi veya ge¢ edilmesidir. Az gelismis Ulkelerdeki ekonomik
durgunluk, doviz dar bogazlari, kambiyo kisitlamalari gibi nedenler, satici isletmeleri
alacaklarini tahsil edememe riski ile kargi karsiya birakabilir.  Alacaklar faktoring
s6zlesmesinde belirtiimis limitler dahilinde garanti edilmektedir. Bunun icin faktor
kurulus tarafindan gerekli arastirmalar yapildiktan sonra mugteriye hangi oranda riskin
kargilanacagini belirten limit onay bildirimi yapilmaktadir. Bu tur teminatlar her bir alici
veya her bir satig icin farkli farkli limitlerde verilebilir. CunkUu alicinin saglandigi guven
ve tasidigi risk oranlari farkli olacaktir. Garanti veren faktor kuruluslari ise risklerini
minimize etmek icin esitlendirme ve sigorta gibi farkl yollara basvururlar. Bir ¢ok tUlkede
alacaklar sigorta ettirilerek, faktor kurulusun riski azaltiimaktadir. Bu igleme risk

reasliransi denilmektedir.”

Dinya pazarini slrekli, izleyebilen deneyimli elemanlar calistirabilen faktoring
kuruluslar riskli alacaklari daha kolay tahsil edebilmektedirler. S6z konusu kuruluglar,
riski Ustlenmeleri halinde sigorta giderleri dolaylarinda bir Ucreti de risk primi olarak
almaktadirlar. Bu prim muvekkilin ve musterinin kredi degerliligine gore fatura tutarinin
%0.2-1.2’si arasinda degismektedir. Bu fonksiyon 6zellikle muvekkilin daha sonra

dogacak diger alacaklarini da tahsil etmesi agisindan énemlidir®.
Teminat fonksiyonu ile miisterinin sagladigi faydalar asagidaki gibidir;’

-Alacagini tahsil edememe riskini faktor'e devreden musgteri, yurt i¢i ve yurt digi
pazarlarini genigletme imkanina kavusur.
-Guvenilir istihbarat sonuglarina goére satislarini 6deme zorlugu ¢ekmeyen

firmalara yapan musteri, firma degerliligi bakimindan ylksek degerlere sahip

® CEYLAN, Ali, a.g.e.6

"CEYLAN, Ali, a.g.e.2-3

*BEDESTENCI H.Cetin-CANITEZ Murat:a.g.e.134

® MELEMEN Mehmet ve S. Burak ARZOVA: a.g.e.438
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olur. Yiksek ddeme guclne sahip alacaklarini teminat gostererek kredi alabilme

kolayhgi da elde edebilir.

-Faktoring mausterisinin yoneticileri, 6deme gunu alacaklarin tahsil edilip
edilmeyecegi dusluncesinden kurtularak nakit akigi icin dogru, durust, tutarli ve

gercgekgi planlama yapabilirler.

-Bor¢lu ile olabilecek dil sorunu ortadan kalkacagindan, meydana gelebilecek

sorunlar faktor tarafindan ¢éziume ulastirihir.
2.1.3. Genel olarak faktoring sisteminin igleyisi

Faktoring igleminin igleyis tarzini kisaca Ozetlemek istersek; faktoring islemi
borclunun musteriye yaptigi sézlesme teklifinin musteri tarafindan faktoring sirketine
sunulmasiyla baslar. Bunun Uzerine faktoring sirketi musterinin  borglusunun
kredibilitesini arastirir ve bu arastirma sonucunda olan muhtemel alacak devirleri i¢in bir
kredi limiti tanir. Faktoring sirketi musteriye bor¢luya taninan limit ¢ergevesinde
alacaklarin karsihgini avans olarak ddemeye hazir oldugunu bildirir. Bunun Uzerine
musteri borclu ile sézlesme yapar. Mal musteri tarafindan borgluya teslim edilince
musteri bor¢lu karsisinda bu teslimden dogan alacagini faktoring sirketine devreder.
musteri borglu kargisinda bu teslimden dogan alacagini faktoring sirketine devreder ve
ayrica ona faturanin kopyasini génderir. Faktoring sirketi faturadaki meblagi musterinin
hesabina alacak kaydeder. Boylece musteri vadeden once kendi hesabina kaydolunan

bu meblagi nakit olarak derhal kullanabilir.

Genellikle faktoring sirketi, alacaklarin énceden topluca devri suretiyle musterinin
borglu karsisindaki tum belirlenebilir alacaklarini temlik ettirmekte ve bu alacaklar
ancak malin tesliminden sonra satin almaktadir. Faktoring sirketi, uygun goérmedigi

alacaklari satin almayi reddetmektedir.™

2.1.4. Faktoring’in dogusu ve tarihsel geligimi

' www. faktoringdernegi.org./.htm/faktoring nedir?/23/10/2003
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Faktoring sistemi tarihte ilk olarak milattan 6nce 17. ylzyilda Babilliler, sonra
kronolojik olarak Fenikeliler, Romalilar ve orta cagda Alman bankerler tarafindan
uygulanmigtir. Fenikeliler Akdeniz yoresinde ¢ok sayida ticari acenteler kurmuslardir.
Ancak faktoring terimi ilk olarak benzer Ulkelerde temsilcilikler kuran ve bu kuruluglarin
temsilcileri kendilerini de “faktor” olarak tanimlayan Alman bankerler tarafindan ekonomi
tarihine gegcirilmistir’'.  Tarihte bilinen ilk temlik islemelerinin M.0.4000 yilinda
Mezopotamya’da yapildigi saniimaktadir.  Birbirlerinden uzak mesafelerde bulunan
Ozellikle deniz asiri pazarlarda ticareti gelistiren Fenikeliler ilk defa koloni acenteleri
gorunimunde o6rgutlenmeler Urlnlerin hasadi, depolanmasi, dagitim ve nakliyesinin
organizasyonunun yani sira pazar ve alaci bulmada Uureticilere yardimci olmus daha
sonra mal bedelinin tahsilinde de kolayliklar getirmistir.”> Bu cagin faktéri ticari

mallarin depolandigi ve ticarete konu oldugu bir “koloni acentesi” gériunumundedir.

Orta ¢aga geldigimizde faktdér'an oynadidi rol de degismektedir. Faktdr bu ¢cagda
onemli ekonomik, sosyal ve kulturel sayginliga sahip bir simsar goérUnumundedir.
ingilizlerin 1300’1 yillarda, yiin mamullerini konsinye olarak satmasi yoluyla gelisen dis
ticaretin de, faktorler araci konumundadirlar ve diger uUlkelerdeki alicilar adina
ingiltere’deki ihracatgiya garanti vermistir. Uluslar arasi iligkilerin ve 0&zellikle
haberlesme imkanlarinin sinirh oldugu, dis ulkelerde guvenilir temsilcilerin yeterince
bulunmamasi dusunuldigunde, bu finans kuruluslarinin (faktor) Ustlendigi gorev, dig

ticaretin gelismesi agisindan giderek énem kazanmistir'.

Bu kesiflerin gerceklestigi 15.ylizyilda ingiliz, ispanyol ve Fransiz sémiirgeliliginin
genislemesi faktor'lere daha ¢ok ve dnemli gorevler vermistir. Somurgelesmekte olan
yeni dunya ulkelerinde faktor’ler ticari acenteler kurmuslar, mallarin satis, dagitim ve
nakliyesini Ustlenmislerdir'. Bu doénemde, faktérler ingiliz, Ispanyol ve Fransiz

tlccarlarin resmi temsilcisi gibi gorev yapmiglardir.

16.ve 17. yuzyillardan faktoring sistemi butun Avrupa’da yaygindi. Bu sistem,
ancak bu yolla hammadde, yakacak, Ucret, depolama ve tasima igin gerekli kaynaklari

bulabilen uUreticilerin uzun vadeli borglari karsiliginda 6édeyebilecekleri primi (komisyonu)

""ERDOGAN Niyazi: a.g.e.144

2K TISADI ARASTIRMALAR VAKFI, Faktoring ve Tiirkiye Uygulamasi, Teblig-Panel, 1990, Syf15

3 VARLIK, Levent: “Tacir Bankacilik”, Tiirkiye is Bankasi iktisadi Arastirmalar1 Vakfi, Ankara, 1987, Syf112
'Y CANPOLAT, Tiilay: “Ticaretin Finansmaninda Faktoring ve Forfaiting”,Yaynlanmamis Uzmanlik Tezi 1990

19



veya onerilen avanslari iceriyordu. 18. ylizyil ingiltere’sinde, Londra’da kurulan “House
of Factors” sirketi, kolonilerden gelen mallarin finansmanini da uUstlenerek mali

kolayliklar getirmistir.

18. ylzyill baslarinda Dogu Hindistan ortakhdinin kurulmasindan sonra tim
dnemli ticari isletmeler ingiliz kolonilerinde-hatta bu arada Kuzey Amerika’da-acenteler
(faktér’ler) bulundurmaya basladilar.  Bu acentelerin isi ingiltere’deki ana sirketi
bulunduklari yerde temsil etmek ve onun yaptigi islemleri gerceklestirmekti'®>. Bu

doénem, faktor’lerin tekstil konusunda uzmanlagsmalarini da beraberinde getirmistir.

19.ylzyila gelindiginde artik modern anlamda faktoring faaliyetlerinin bagladigini
gOruyoruz. Bugunku anlamda faktoring uygulamasi, ilk defa Kuzey Amerika’da bu
yuzyilda gorulmustur. Bu yuzyilda Amerikan pazarlari ihtiyaci olan tekstil Grtnlerinin
blylk bir kismini Avrupa’dan 6zellikle ingiltere’den saglamaktaydi. Uretimin artmasi ve
pazarlara talep fazlasi mal arz edilmesi Uzerine depolanan mallara karsilik saticilar
hukuki iliski kurduklari faktoring muesseselerinden henlz satisi gergeklesmemis bu
mallara karsilik avans istemislerdir. Faktor’ler de bu 6deme sebebiyle satis komisyonu
disinda “Dukruvar komisyonu” adi altinda bir miktar komisyonu tahsil etmislerdir.
Saticilarin elde ettikleri bu 6demeler kisa vadeli kredi niteligini almis mallarin teslimini
takiben pesin 6demeye baslamigtir. Boyle bir mali fonksiyonu Ustlenen faktor’lere “Old
line faktor” ismi verilmigtir16. Boylece faktor Un tarihsel gelisimi iginde ikinci islev olan

“Mali islev” ortaya ¢ikmistir.

Birlesik Devletlerde ilk faktorlerin fonksiyonlarinin degigsimi hukuki belirsizlik
ortaminda olmustur. Temlik eden ile temellik eden arasindaki yeni iligkiler genel hukuk
kurallarina goére duzenlenmistir. Faktor’lerin fonksiyonlarinin ve énemlerinin artmasi
sonucu, faaliyetlerinin yasalarla belirlenmesi ihtiyaci ortaya ¢ikmistir. Bu nedenle,
1823-1899 vyillar arasinda faktoring islemi ile ilgili hukuki bir takim duzenlemeler
yapilmak suretiyle faktor’lerin faaliyetlerine resmiyet kazandiriimistir. Faktoring islemini
diizenleyen ilk yasa 1823’de ingiltere’de kabul edilmistir. Bu yasa; 1842, 1877 ve 1899
da ilgili taraflarin ihtiyaglarini daha iyi karsilayabilecek bicimde gelistiriimistir. Daha

S KOCAMAN, Arif: “Faktoring Islemlerinin Hukuki Niteligi”, Banka ve Ticaret Hukuku Arastirma Enstitiisii,
1992, Syf55-56 .
' OZAKMAN Cumbhur, Faktoring Sozlesmeleri, Istanbul, 1989, Syf 5
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sonra “Ingiliz Kanunu” diye adlandirilan bu yasa Amerika’nin birgok eyaletinde
kullanilmistir.  Birlesik Devletlerde ilk faktor’ler tekstil acenteleridir. 1890 yilinda Mc
KEniey Gumruk Tarifesi yasasi ile ithal edilen tekstil drtnlerine %49,5 oraninda tarife
konmasi, Birlesik Devletlerin Dogu sahillerinde bulunan ve ithalat, depolama ve satis
isleriyle ugrasan tekstil acentelerinin geleneksel islevlerini azaltici yonde etki yapmistir.
Bu yasa ile getirilen kisitlamalarla Avrupa tekstilinin ithali engellenince, bir kisim
faktor'ler pazarlarini kaybettiler. Ayakta kalanlar ise, Avrupali tekstilcileri Grunlerini
satarak kazandiklari buyuk deneyimi bu kez hizla gelismekte olan i¢ tekstil pazarinda
kullanmaya basladilar. Ancak i¢ pazarin depolama satig faaliyetlerine gereksinimi
bulunmuyordu, bu faaliyetleri bizzat kendileri gergeklestiriyorlardi’”. Bdylece faktor'ler,
dis ticaretin finansmaninda kullandiklari araglari i¢ piyasaya uyarlayarak, alacaklarin
temliki karsihdr avans Odemesi yaparak ye alacagin édenmemesi riskini Ustlenerek
hizmet vermeye bagladilar. 19.yuzyilin sonlarinda Amerika Birlesik Devletlerinde
yapilan bu faaliyete “New Style Faktoring” adi verilmistir. Bodylece faktoring’in Gguncu

sekli olan “Modern Faktoring” ortaya ¢ikmis oldu.

20.yuzyil baglarinda durum degismis, Avrupa’dan yapilan ithalat azalmis,
Amerikan faktoring firmalarinin is hacminin dismesiyle faktoring firmalari yeni alanlara

yonelerek, Amerikan ekonomisinin ihtiyaci olan hizmetleri vermeye baslamislardir.’

1930’larda, faktorlerin yodun olusu New York ile New England bdlgesi
eyaletlerinde yasalar cikariimistir ve 1940 yilinda “Unifor Commercial Coda-UCCO"
denilen ve alacaklarin temlikini duzenleyen temel kurallar olusturulmustur. Bu kurallara
gore faktoring, alacaklarin bir defada ve toptan satisi esasina dayansa bile, alicinin
iflasi veya Odeme glgliigiine dismesi halinde 3.sahislarin alacak haklarini korumak
icin alacak devrinin yazili sekilde yapiimasi gerekiyordu'. 1950'i yillarda pek cok
eyaletin UCCO‘yu kabul etmesi ve alacaklarin temliki yolu ile finansman saglanmasi ile

sistem hizla yayllmaya baglamistir.

Avrupa’da faktoring islemlerinin baslangici Ortagaga kadar uzanmakla birilikte

modern faktoring Kita Avrupa’sinda 1960’la yillarindan sonra uygulanmaya baslamistir.

" KOCAMAN, Berna: “Finansal A¢idan Faktoring”, Ankara, 1992, Syf 55
18 OZEL, Sul.tan, “F aktgring Alacak Hakkinin Satis1”, Diinya Gazetesi, 1988, Syf 4
" KUCUKKIREMITCI, Faktoring ve Tiirkiye Uygulamasi, Yaymlanmamis Uzmanlk Tezi, Ankara, 1992, Syf 4
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Amerikan bankalar ye faktoring organizasyonlari, Avrupa bankalariyla musterek olarak
faktoring sirketleri kurmuslardir.  Bdylece Avrupa’da kurulan faktoring sirketleri,
genellikle buyik Amerikan faktoring sirketlerinin (0zellikle First National Bank of Boston)

girisimi ye katkisiyla gerceklestirilmigtir.

Almanya’da ilk faktoring islemi, 1958 yilinda Mittelrheinische Kreditbank
tarafindan yapilmis faktoring islemini bir ticaret dali olarak kabul eden banka kisa
zamanda buyuk gelisme gosterince 1963 yilinda bu faaliyeti ylrutecek 6zel bir faktoring
bankasi badimsiz olarak ¢alismaya baglamistir. Yine 1963 yilinda ikinci bir faktoring
sirketi faaliyete gecmis ve bu gelismeyi baska faktoring sirketlerinin kurulmasi izlemistir.
1970'li yillarin bagsinda Almanya’da toplam faktoring cirosunun %80’den fazlasi gergek
olmayan faktoring” alaninda gerceklesirken, 1980'li yillardan sonra bu durum tersine

donmus ve "gergek faktoring” lehine acgik bir Gstunlik saglanmistir.

Fransa’da faktoring hizmetleri 1964 yilinda Fransiz faktoring sirketinin
kurulmasiyla ortaya ¢ikmistir. Yabanci saticilara Fransiz ithalatgilari hakkinda garanti
sunabilecek, alacaklari takip ve tahsil edebilecek ortaklar arayan A.B.D.li faktor’lerin

dnerisiyle “La Groupe international Faktor” uluslararasi Faktorler Grubu kurulmustur.

Avusturya’da, 1965 yilinda First National Bank of Boston’un girisimiyle dnemli
Avusturya bankalariyla ortaklaga olarak ilk faktoring sirketi kurulmustur.

isvicre’de faktoring alaninda ilk faaliyet 1960'da Meinhard-Commercial
Corporation’in bir blro agmasiyla baslamistir. Bagimsiz hukuki kisilige sahip ilk faktor
1963 yilinda kurulan Faktor AG'dir. Bu faktoring girketinin faaliyetinin agirlik noktasini
“‘gercek olmayan faktoring olusturuyordu. Faktor AG’nin baglica faaliyet konulari ise
genel olarak ev esyalari, elektrikli aletler, radyo ve televizyon olup, geleneksel faktoring
musterisi olan tekstil endustrisi ikinci planda kalmistir. Faktér AG’yi baska faktoring

sirketlerinin kurulusu izlemistir®°.

Hollanda'da modern faktoring sistemi Amerikan faktoring sirketlerinin girisimiyle

1963 yilindan itibaren uygulanmaya baslamistir.  Hollanda’da faktoring sirketleri

 KOCAMAN, Berna: a.g.e.9-10-11
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geleneksel Amerikan faktoring sistemi olan old-line faktoring yaninda baska faktoring

cesitlerini de uygulamiglardir.

isvec de ilk faktoring sirketi, 1963 yilinda faaliyete baslamistir. ilkede yasanan
enflasyonist ortamda bankalarin yeterli krediyi saglamamalari faktoring’in gelismesine
etki yapmistir.  1978'de Ulke ekonomisindeki gelismelerin faktoring’in yayilma hizini
yavaglatmasina ragmen 1985 yilinda tekrar 6nemli gelismeler gorulmus ve 34 Milyar

isveg Kronu ile en yiiksek islem hacmine ulagilmistir.

italya’da faktoring’in gelismesinde iilkede uygulanan para politikalarinin etkisi
olmustur. 1980'li yillarin baginda 5 faktoring firmasi varken, 1988’de bu sayi 70 lere
ulasmis olup, 1998 sonu itibariyle 47 adettir. Bu Ulkede piyasanin %70Q’i ilk 15 faktoring
sirkete tarafindan kontrol edilmekte olup, s6z konusu 15 girketin 8’i ise islem hacminin
%37 sini kontrol etmektedir. litalya’da faktoring islemlerinin %65’e direkt pazarlama
seklinde yapilmaktadir. Direkt pazarlama daha girisimci, daha kigisel ye taleplere daha
cok cevap verir bicimde gergeklesmektedir. italya, diinya faktoring cirosundaki islem
hacmiyle, asil faktoring Ulkesi olan A.B.D’ yi bile geride birakacak bir gelisme seyri
gOstermigtir.Faktoring, 6zellikle 1973 petrol krizinden sonra yaygin olarak kullaniimaya
baslamistir. Bu donemde petrol krizi yluzinden birgok firmanin satislarini artirma

cabalari faktoring hizmetinin yayilmasinda etkili olmustur.

Guney ve Dogu Asya ulkelerinden Amerika’ya blyuk miktarlarda tuketim mali
ihrac edilmesi Asya’da faktoring sisteminin ¢ikis noktasini olusturmaktadir. Dogu
Asya’daki faktoring uygulamalarinin merkezi Japonya’dir. Japonya’da ilk faktoring
sirketi, 1972 yilinda bir Japon bankasi, bir Amerikan bankasi ve bazi Japon
isletmelerinin bir araya gelmesiyle kurulmustur. Japon bankalarinin akreditif esasina
dayanan ihracat islemleri ile sinirh olarak hizmet vermesi 6zellikle vadeli mal Satan
ihracatgilar i¢in faktoring’in tercih edilmesine neden olmustur. Hong-Kong ve
Singapur’da da 1970’li yillarda ilk faktoring sirketlerinin kuruldugu goériimektedir. Bu
Ulkelerdeki ilk faktoring sirketleri baglangicta, Dogu Asya da ekonomik iligkilerin farkl bir
nitelik tasimasi nedeniyle agik bir gelisme gosterememislerdir. Fakat 1980'li yillarin
basinda Avrupali faktoring sirketleriyle know-how degisimi suretiyle daha esnek bir
pazar politikasi yuratilmesi sonucu Ulke igi faktoring’de ciro agikga artmaya baslamis,

son yilllarda ise ihracat Faktoringi'nde 6nemli bir gelisme gdézlenmistir. Son yillardaki
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yeni bir gelisme de uluslararasi faktoringin genellikle Japonya’nin ihracatgi veya ithalatgi

olarak ortaya c¢iktigi. Asya devletleri arasindaki ticarette uygulanmasidir.
2.2. FAKTORING TURLERI
2.2.1. Cografi konum itibariyle faktoring

Yurt i¢i faktoring, ayni Ulkede bulunan alici, satici ve faktoring sirketi arasinda
yapilan faktoring islemidir. Faktoring, mal ve hizmet satan firma ile ticari borglular
arasinda, faktoring’e konu olan Ulke i¢i vadeli ve vadesiz satiglarla ilgili alacaklarin

temligini icermektedir.

Nakit akisi, satiglar yurtdigina oldugunda daha fazla 6nem kazanmaktadir. Cok
genis ve c¢ok alicih olan dis ticaret pazarlarinda nakit akiginin tahsilat yuzinden
dizensiz olma olasili§i yUksektir. Diger taraftan farkli para birimleri, kanunlar ve dil
farklihiklari gibi problemler de faktoring’in sundugu alacak yontemi, tahsilat yonetimi ve

nakit yonetimi ile giderilmektedir.

2.2.1.1.Yurt ici faktoring

Yerel faktor, satici firmanin ulke icinde yaptigi kredili satiglarla ilgili her tirlu
muhasebe kayitlarinin tutulmasi, Ulke igindeki alacaklarin tahsil ve takibi, ek finansman
temini, firmanin Ulke icindeki potansiyel ve mevcut musterilerinin mali durumlari

hakkinda bilgi toplamasi ve piyasa arastirmasi yapilmis hizmetlerini sunmaktadir?”.

Yerel faktoring dunya faktoring piyasasinin %9%’ini olusturmaktadir.  Yerel
faktoring’in 1997 yil itibariyle Turkiye’'deki payi ise %23 civarindadir.

Yerel faktoring’in igleyisini maddeler halinde siralamak gerekirse su sekilde

siralamak mumkinduir:??

2l VARLIK Levent, Tacir Bankacilik, 1987, 116
2 CEYLAN Ali, Finansal Teknikler, 2002, Syf 14
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-Faktoring’e Basvuru: isletme faktoring kurulusuna istenilen belgeler ile birlikte
muracaat eder. S0z konusu muracaatta isletmenin hesaplarinin son durumu,
borglularin isim ve adresleri, alacaklarin dokumdu, kredi talebi ve benzeri bilgiler yer alir.

-Teklif: ~ Faktor, gerekli inceleme ve degerlendirmelerini yaptiktan sonra,
isletmeye yapabilecegdi hizmetlerin turinu ve alacagi komisyonu bildirir.

-Faktoring Sozlesmesi: Faktor ile musteri arasinda faktoring sozlesmesinin
sartlari, komisyon orani, 6deme orani ve faiz gibi kosullar karsilikli olarak belirlendikten
sonra sozlesme imzalanir.

-Onay : Soézlesmelerin imzalanmasindan sonra isletme musterilerinin siparislerini
alir. Alinan her siparig faktor’e bildirilir ve onay beklenir.

-Mallarin Musteriye Gonderilmesi ve Faturalarin Temliki :  Alinan siparisler
onaylandiktan sonra mallar musteriye gonderilir. Faktor igletmenin alacaklarina garanti
vermigse mallar alicilara génderilirken fatura ve suretlerine faturada gosterilen alacagin
faktoring kurulusuna devredilmis oldugu ve 6demelerin faktor'e yapilmasi gerektigi
seklinde bir not yazilir. igletme, fatura yaninda diger sevk belgelerini de faktdre

gonderir.

-On Odeme : Faktor yapilan sdzlesmeye uygun olarak saticiya 6n ddemeyi
yapar.
-Fatura Bedelinin Tahsili : Faktor fatura bedellerini vadesinde alicidan tahsil

eder.

2.2.1.1.1 Yerel Faktoringin igleyisi

SEKIL 1. Yurt ici faktoringin isleyisi
8. Aylik Raporlar

l 7. Net Bakiyenin Odenmesi
v « 6. Nakit Odemesi(%80)
SAIICI FIRMA 5. Alacaklarin temliki > FAKTOARINQ SIRKETI
T 3. Sozlesme
2. Basvuru, istihbarat ve Onay




4. Mal
génder

1.Siparis

7. Vadede Odeme

ALICI FIRMA

Sekil 1 de goruldugu gibi Yurt ici faktoring islemi sirasiyla 8 ayri asama izlemektedir.

1. Oncelikle satici, alicilardan siparigleri almaktadir.

2. ikinci asamada, satici faktoring sirketine, alicilarin isim ve adresleri, ¢alistiklari
bankalar, yillik ortalama satis tutarlari, standart satis vadesi, satisa konu olan mal ve
hizmet cesitleri gibi bilgileri iceren bir form ile basvurmaktadir. Faktoring sirketi,
alicilarin 6deme gucu ve piyasa hakkinda gereken istihbarati yapip kredi degerliliklerini
belirledikten sonra her borglu icin ayri bir islem limiti tahsis ederek saticiya
bildirmektedir. Faktoring sirketi bu limitleri g6z 6nune alarak ayrica satici igin de bir Ust

sinir belirlemektedir.

3. Gerek alicilar, gerekse satici ic¢in limitin belirlenmesinden sonra satici ve
faktoring sirketi arasinda hak ve yukimliliklerin tespit edildigi “Yurt ici Faktoring

Sozlesmesi” imzalanmaktadir.

4. Bu agsamada satici mallari alicilara gondermektedir.

5. Bundan sonra satici, kestigi faturalarin aslini alicilara, bir kopyasini da sevk
vesaiki ile birlikte faktoring sirketine géndermektedir. Bildirimsiz faktoring ve fatura
Iskontosu digindaki faktoring turlerinde satici faturaya alacaklarin faktoring sirketine

devredildigini belirten temlik beyanini koymakla yukumladar.

Bu beyan alacaklarin faktoring sirketine devredildigini ve bundan bdoyle
Oodemelerin vadede faktoring sirketine yapilmasi gerektigini belirtmektedir.  Bu
yukumluluk satici tarafindan fatura asil ve suretlerin yazilarak veya faktoring sirketinden

saglanmig etiketler yapistirilarak yerine getirilir. Faturalara temlik serhi konulmasina
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karsin alicilar borglarini saticlya 6demeye devam ettikleri takdirde, satici bu 6demeleri

hemen faktoring sirketine iade etmekle yukimladar.

6. Fatura ve sevk belgesinin suretini alan faktoring sirketi talep halinde, alacagin en

fazla %80’ine kadar bir tutari saticiya hemen 6demektedir.

7. Alicilar 6demeyi vadede faktoring sirketine yapmaktadirlar. Odeme yapildigi giin
hesaplanan faiz ve diger masraflar toplami baslangi¢gta 6denmemis olan %20

dolayindaki bakiyeden dusulerek kalan tutar saticiya 6denmektedir.

8. Bildirimsiz faktoring de ise borgluya alacaklarin faktoring girketine devredildigi
bildiriimemektedir. Bildirimsiz faktoring, faktoring sirketi ile saticinin karsiligi givenine
dayanan ve saticinin tahsilati yaptiktan sonra bu bedeli alacagin gergek sahibi olan

faktoring sirketine devrettigi faktoring tlradar.

2.2.2 Uluslararasi Faktoring

Satici ve alicinin farkli Glkelerde oldugu, saticinin alacaklarinin takip ve tahsilinin
faktor tarafindan yapildigr durumda s6z konusu olup, ticari igslemin ihracat veya ithalat
olusuna gore, uluslar arasi faktoring’i ihracat ve ithalat faktoring’i olarak iki ayri grupta
toplamak mUmkudnddr. Ulusal ve uluslar arasi faktoring’de alicinin 6demeleri yaptigi
muhabir bir kurulugs da ( banka, faktér'iin subesi veya araci durumda baska bir faktor)

devreye girmektedir®>.

2.2.2.1 Uluslar arasi Faktoringin isleyisi
SEKIL 2. Uluslar arasi Faktoringin Isleyisi

2. Limit Talebi
4. Limit Onay! l 3. Limit Onayi
¢ 5. Sézlesme | 4. Limit Onayi ¢
., < > < .
SATICI FIRMA EXPORT FACT. IMPORT FACT.

» www. faktoringdernegi.org.tr/htm:faktoring/23/10/2003




(IHRACATGI) (iIHR. FAKTORU) (iTH. FAKTORU)

A

| 7. Alacak Temliki 9. Fatura . A
8. On Odeme 10. Odeme
11. Bakiye
6. Malin Génderilmesi 10.0deme
» ALICI FIRMA
1.Siparis (iITHALATGI)

Sekil 2'de goruldagu gibi Uluslar arasi faktoring islemi asagidaki asamalardan

olusmaktadir.

1. ithalatgi ile ihracatgi arasinda bir siparis sdzlesmesi yapilmaktadir.

2. ihracatci firma, ithalatcinin adi, adresi, ddeme vadesi ve kosullarini kendi
ulkesindeki faktoring sirketine (export faktor) bildirmektedir.

3. ihracat faktoring sirketi ithalat¢inin Ulkesindeki faktoring sirketine (import
faktor) alici hakkindaki bilgileri aktararak limit talebinde bulunmaktadir.

4. ithalat faktoring sirketi, kredi degerliligi uygun bulursa alici igin bir limit
saptayarak bunu ihracat faktoring sirketine, ihracat faktoring sirketi de ihracatciya
bildirmektedir.

5. ihracatgi satici firma Ulkesindeki faktor kurulusla (export faktor) ile s6zlesme
yapar

6. Satici firma malini alici firmaya génderir.

7. Alacak tutari yurt ici muhabir faktor'e devredilir. Musteriye gonderilen

faturalarda 6demenin faktor'e yapilmasi gerektigi bildirilir.

8. Yapilan soézlesmeye gore, yurt ici faktor kurulus, ihracatgciya 6n ddemede
bulunur.

9. Yapilan 6n 6demenin faturasi ithalat faktorine gonderilir.

10. Vade tarihi geldiginde fatura bedeli ithalatgi tarafindan muhabir faktére 6denir,

muhabir faktorde ihracat faktoriine oder

11. ihracatci faktor bakiyeyi satici firmaya éder.

2.2.2.2.ihracat Faktoringi
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Alacaklarin tahsilati, finansman saglanmasi ve riskin Ustlenilmesi agisindan
saticinin muhatabi kendi Ulkesindeki faktér olacaktir.  Faktor degisik Ulkelerdeki
alacaklarin garanti altina alinmasi ve tahsilat icin yaygin muhabir agindan

yararlanacaktir.

Satici yurtdisinda bulunan alicilari ile ilgili her tiirlii bilgiyi ihracat Faktor'iine verir.
ihracat faktéri ithalatgr Glkede bulunan muhabir Faktdérine bu alicilan inceletir ve
Muhabir Faktér tarafindan saptanan garanti limitlerini ihracat Faktor'i, saticiya bildirir.
ihracat Faktor'i, bu limitler dahilinde alicilarin édeyememe veya mali gliglige dismeleri
karsisinda, fatura vadesini takip eden belirli bir gin sonunda ( FCI kurallarina gore
vadeden itibaren 90. ginde) garanti hizmeti devreye girer ve saticiya, fatura Uzerindeki

doviz degeri Uzerinden %100 ddeme yapar.

Satici mallarini yiikler ve bu yiikleme esnasinda diizenledigi faturalarina ihracat
Faktor'a tarafindan kendisine verilecek olan temlik notlarini yapistirir. Bu faturanin bir
kopyasi ile ilgili yiikleme belgesini ihracat Faktérine génderen satici bu ihracatindan
dogan alacagini ihracat Faktérine devretmis olur.  Ihracat Faktor'd, alacagin
vadesinden once, saticinin talebi Uzerine faturanin belirli bir ytzdesini saticiya
ddeyebilir. ihracat Faktér'ii ve Muhabir Faktdr saticinin alacak hesabini takip ederler.
Vadede Muhabir Faktor tahsilati yapar ve ihracat Faktér'iine génderir. ihracat Faktér'i
ise fatura bedeli hesabina gectiginde saticiya bakiye 6deme yapar. Alicinin mali
guclige dusmesi ve fatura bedelini 6deyememesi durumunda ( uluslar arasi kurallar

cercevesinde belirlenen vade sonunda) tahsil edilemeyen alacaklar saticiya édenir.

Uluslar arasi faktoring yurtiginde oldugu gibi alacak yontemi, tahsilat yontemi ve
nakit yontemi hizmetlerini ve bunun avantajlarini yurtdigi satiglari olan igletmelerde de
ayni guven ve esneklikle sunar. Boylece isletmelerdeki hizi, tahsilattaki kolayligi ile
uluslar arasi faktoring, ulkeler arasindaki uzakligi, dil ve ticari ve uygulama farklarini

sorun olmaktan cikarir®*.

ihracata yonelik faktoring islemler; gayri kabil-i riicu ve kabil-i riicu olmak lizere

iki alt gruba ayriimaktadir.

* www.garantifaktoring.com.tr/faktoring/28/10/2003
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2.2.2.2.1.Gayri kabil-i ricu ihracat faktoring’i

Gayri kabil-i rucu faktoring(rucu edilemez faktoring) , faktor'dn alacaginin

6denmeme riskini tamamen Ustlendigi faktoring ¢esididir.

Faktoring sirketi, satici firmanin vadeli alacaklarini satin almakta ve ona 6n
O0deme yapmaktadir. Vadeli alacaklarin vadesinde ddenmemesi durumunda faktor

musterisine riicu edememekte ve butun zarari kendisi Ustlenmektedir.

Bu tur faktoring iglemlerinde batun riski faktor Ustlenmis bulunmaktadir. Bundan
dolay! faktoring sirketleri ileride dogabilecek zararlarini en alt duzeye indirmek igin ciddi
bir piyasa arastirmasi yaparak rucu edilemez faktoring islemi yapmaktadirlar.

Gayri kabil-i riicu ihracat faktoring’in isleyisi asagidaki asamalara gére

gerceklesmektedir. Bu asamalar:

- Satici ( ihracatgl), bir faktoring kurulusuna (faktor) basvurarak yurt diginda
bulunan ve mdasteri olan ithalat¢i firmanin adini ve ihtiyaci olan limiti ( ihracatginin
vadesinde ithalat¢i bazinda olusacak alacak tutari) bildirir.

- Faktor, ahicinin ( ithalatginin) bulundugu ulkedeki muhabirine (muhabir faktor);
alicinin adi, adresi ve talep edilen limiti bildirir.

- Muhabir faktor, alici firma hakkindaki istihbarati olumlu ise limit tesis eder.

- S6z konusu limit faktor tarafindan ihracatciya bildirir ve satici ile faktor kurulusu
arasinda bir s6zlesme yapilir.

- Satici, mal sevk eder ve duzenlemis oldugu faturanin aslina temlik serhi koyarak
ve 6demenin muhabir faktor'e yapilmasini beyan ederek musterisine (aliciya) génderir
ve bir suretini de faktor'e teslim eder.

- Faktor, faturayl vadesinde muhabir faktor kanali ile tahsil eder ve saticiya oder.
Satici firmanin vadeden 6nce pesin 6deme istemi halinde dizenlenen faturanin en ¢ok
%80’ini saticiya ( ihracatgiya) 6n 6deme (avans) olarak ddeyebilir.

- Faktoring’de tahsilat riski faktor tarafindan Gstlenildigi icin reklamasyon disindaki

batun sorunlar faktor tarafindan ¢ozimlenir ve saticiya bilgi verilir.
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Bu tur faktoring islemlerinde, alicinin mali guglige duslp édeme yapmamasi
durumunda, faktér vadeden sonraki 90. gun garanti limiti kapsamindaki bedelin
tamamini (%100) 6der. Burada satici ( ihracatci), vadeli %100 garantili ve finansman
sorunlari olmaksizin satis yapma olanagina kavusurken, alici da (ithalatgi) likidite
sorunlarindan bagimsiz, akreditif agmadan, vadeli alim yapma olanagina

kavugmaktadir.
2.2.2.2.2 Kabil-i riicu ihracat faktoring’i

Satici uzun suredir calistigi ve iyi tanidigi alcilarda risk gérmedigi durumlarda
ihracat alacaklarindan dogan haklarini faktor'e kabil-i ricu temlik edebilir. Bu tir
islemde, faktor ; alacagin takibi ve tahsilini Ustlenir, vadeden dnce 6ne 6deme yapabilir.
Ancak, alacaklarin tahsil edilmeme riski ile ilgili tim sorumluluk saticiya aittir.

Bu tur faktoring isleminde faktor’iin satici firmaya yaptigi 6ne édeme kredi niteligi
almaktadir. Saticinin faktér'e devrettigi alacaklarda faktoring sirketinden kullandigi
krediye kargilik verilen teminat niteliginde olmaktadir. Bu tir faktoring’de faktor'in temel

islevi tahsilata aracilik yapmak seklinde ortaya ¢ikmaktadir.
2.2.2.3 ithalat Faktoring’i

Yurt digsindan vadeli, mal mukabili ve faktoring kapsaminda ithalat yapmak
isteyen alici, bu konuda satici ile anlagir. Satici, kendi Ulkesindeki faktér araciligi ile
Tarkiye’'deki Faktor ile temas kurar, gerekli limitleri ister. Turkiye’deki faktor, limit
saptanmasi hususunda alici ile temasa gecerek, gerekli bilgi ve belgeleri temin eder ve
inceleme sonucu olumlu ise alici faktor’e bildirir. Alici, vadede faktor’un bildirdigi hesap
numarasini 6édemeyi yapar. Bdylece, ithalat¢i likidite sorunlarindan bagimsiz mal

mukabili ve vadeli ithalat yapma olanagini temin eder?°.
2.2.3. Sunulan Hizmetin Niteligi itibariyle Faktoring

2.2.3.1 Bildirimli faktoring®®

% www.faktoringdernegi.org.tr/faktoring nedir?/23/10/2003

2 TOROSLU Vefa, Faktoring Islemleri ve Muhasebesi, 1999,12
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Bildirimli faktoring, satici firmanin alacagini faktor'e devrettigi borglulara bildirdigi
faktoring tiridUr. Burada satici firma, borglulara génderdigi faturanin tzerine o fatura
ile ilgili muhataplarinin faktor oldugu ve Odemelerin faktor'e yapilmasi gerektigini
belirten bir not koyar. Bdylece bor¢lu olan alici firma ile faktoring sirketi birbirlerinden

haberdar olurlar.
2.2.3.2. Bildirimsiz faktoring

Bildirimsiz faktoring’de, satici firmanin alacagini faktér'e devrettigi borglulara
bildiriimez, bor¢lulara génderilen faturalara faktor ile ilgili bir not konmaz. Burada satici
firmalar faktor'dn ajani olarak alacak tahsilatlarini bizzat kendileri yaparlar. Bu tur
faktoring’de tahsilat fonksiyonu yoktur. Faktor esas itibariyle alacaklarin 6denmeme

riskini Ustlenmektedir®’.
2.2.3.3. On Odemeli Faktoring

On édemeli faktoring’de faktdr satici firmanin vadeli alacaklarini satin almakta ve
alacaklarin vadesini beklemeden satici firmaya belli bir miktarda 6n &6deme
yapmaktadir. On 6deme orani genellikle %80 olarak uygulanmaktadir. Satici firma
tahsil ettigi 6n 6demeye karsilik faktoring sirketine faiz 6demektedir. Faktoring sirketi
alacagin vadesi geldigi zaman borgludan tahsilati yapmaktadir. Satici firmaya yapilan
on ddemeden kalan %20’lik kismindan 6n 6deme ile ilgili olan faiz tutarin ve hizmet

komisyonunu kestikten sonra kalan kismi firmaya 6demektedir.
2.2.3.4 On Odemesiz Faktoring

Bu tur faktoring islemlerinde musteri ile faktor arasindaki anlasma geregi musteri
bazi hizmetlerden yararlanmakta fakat faktoring mugterisine faktor'e temlik ettigi
alacaklar karsiliginda herhangi bir 6n 6deme yapilmamaktadir. Bu tur faktoring islemleri
yapllan veya yapilacak olan anlagsma geregince her turli faktoring iglemleri

uygulanabilmektedir®®.

T www.garantifaktoring.com.tr/faktoring/28/10/2003

 MELEMEN Mehmet ve ARZOVA S.Burak, Uluslar arasi Ticaret Finansman Teknikleri ve Ticari ingilizce,
1998, 446
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2.2.3.5. Vade Faktoringi

Bu faktoring turd, saticinin faktor'den ayhk kredili satiglarin ortalama vadesi
Uzerinden ay sonlarinda toplu tahsilat yaptigi, faktor'den avans alamadigi ve 6demelerin
vade surelerinin sonunda yapildidi, saticiya finansman desteginin saglanmadigi bir
faktoring tartdur. Burada satici igletmenin temel amaci, alacaklarini vadesinde tahsil
edebilmektir.  Bu tur faktoringde kur riski, buylk olgude satici isletme Uzerine
kalmaktadir. Vadeli faktoring genellikle genis ve karmasik muhasebe sistemi nedeniyle
faktor'uin teknik imkanlarini tercih eden, ticari risk Ustlenilmesini ve alacaklarin tahsilatini

isteyen firmalarin yararlandigi bir faktoring turaddar.

Vadeli faktoring’de iki tiir 6deme bulunmaktadir:

-Ozellikle mevsimsel satiglarin oldugu endustrilerde faktoring sirketi satici firmaya
ancak alacagi musteriden tahsil ettikten sonra 6deme yapmaktadir.

-Her bir hesap icin daha onceki tahsilat sureleri dikkate alinarak belirlenen bir
tarinte 6deme yapilir. Ortalama tahsilat siUrelerinin hesaplanmasinda satici firmanin

gecmis hesaplari ve alacaklarinin donus hizi dikkate alinir.

2.2.3.6 Acente Faktoring’i

Bu tir faktoring isleminde faktér, satin aldigi alacaklarin tahsilat goérevini bir
bagka sirkete devreder. Bu sirketin ismi genellikle satici firmanin ismine benzemektedir
ve sahibi de faktoring sirketi olmaktadir. Bu sirket faktor adina ve onun acentesi olarak
hareket etmektedir. Faktoring islemi gergeklestirildiginde borglu firmaya, 6demelerini bu
firmaya yapmasi gerektigi bildirilir. Bu tur faktoring isleminde borcun 6denmeme riskine

karsi koruma ve finansman hizmeti saglanmaktadir.

2.2.3.7 Toptan Faktoring(Bulk Faktoring)

Bu tur faktoring igleminde, ¢ok miktarda kuguk c¢apli musterisi bulunan satici
firmalar butin satislarindan dogan alacaklarini faktor'e devretmektedirler. Toptan

Faktoring’de borg¢lu borcunu dogrudan faktére 6demeye yonlendiriimektedir. Buna
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ragmen faktor alacak yonetimi konusunda higbir hizmet vermedigi gibi alacaklarin
tahsilatindan da sorumlu olamamaktadir. Alacaklarin takip ve tahsilati islemlerini faktor
adina satici firma yurutmektedir. Faktor kendisine yapilan ddemelerle ilgili gunluk
detaylari dizenli olarak satici firmaya gondermektedir. Bu sayede alacaklarin takibi

kolaylastirilir.

Toptan Faktoring’de faktor tarafindan satici firmaya sadece finansman hizmeti
sunulmaktadir.  Alacak yonetimi ve borglarin 6denmeme riskinin Ustlenilmesi gibi
hizmetler Toptan Faktoring’de faktor tarafindan satici firmaya sadece finansman hizmeti
sunulmaktadir. Alacak yonetimi ve borglarin 6denmeme riskinin Ustlenilmesi gibi

hizmetler Toptan Faktoring’in kapsamina girmemektedir.

2.2.3.8 Fatura Iskontosu faktoringi

Bu tur faktoring satici firmaya sadece finansman hizmeti sunan, buna karsilik
alacak yonetimi ve borglarin 6denmeme riskinin Ustlenilmesi gibi faktoring isleminin
temel ozelliklerini kapsam diginda tutan bir faktoring g¢esididir. Bu tur faktoring de
bor¢lulara borglarini faktér'e 6édemeleri ihbar edilmemektedir. Bu ydntemde muhasebe
kayitlarinin tutulmasi ve tahsilatin gerceklestirimesi satici firmanin gorevidir. Satici

firma tarafindan tahsil edilen paralar dogrudan faktor'an banka hesabina yatirilmaktadir.

Bu yontemde faktor, satici firmanin ibraz ettigi bir grup faturayi iskonto etmekte

ve satici firmaya 6n 6deme yapmaktadir.

Fatura 1skontosu ydnteminin isleyis sdreci su seklindedir.;

-Satici firma ticari alacaklarinin ve borglularin ayrintili listesini faktér'e verir.
Faktor, faturalar toplaminda kendi komisyon ve masraflarini dustukten sonra kalan tutari
satici firmanin hesabina alacak kaydeder.

-Satici firma her hafta faktdére toplam satiglari, yapilan tahsilatlari, 1skonto ve
iade bilgilerini gonderir.

-Borglulardan yapilan tahsilatlarin timd dogrudan faktor'un banka hesabina
havale edilir. Havaleler ile ilgili dekontlarin bir kopyasi bilgi sahibi olmasi igin faktdr'e

gonderilir.

34



-Her ayin sonunda satici firma faktdér'e guncellestiriimis alacaklari vadeleri ile
birlikte goOsteren bir liste gonderir.  Faktor, bu listeye gore kendi kayitlarinin
mutabakatini yapar.

-Fatura iskontosu yonteminde satici firmaya finansman hizmeti diginda bir hizmet
verilmemektedir. Buna karsilik faktor, finansman faizi digsinda bir de satin alinan toplam

alacaklar uzerinden hesaplanan komisyon almaktadir.

2.2.4 Uluslar arasi Faktoring Yontemleri®®

Uluslar arasi faktoring Satici ve alicinin ayni veya farkl Glkelerde bulunmasi,
saticinin faktoring hizmetlerinden yararlanma bicimi, taraflarin s6zlesmede bazi
kosullari belirlemesi sonucu olusan degisik faktoring turlerinin baslicalari asagida

aciklanmaktadir.

2.2.4.1 Gift Faktor ile Faktoring

Cift faktor yonteminde ihracatcilarin ihracattan dogan alacaklarini faktor'e
devretmesi durumunda, ihracatin yapildigi Ulkede vyerlesik, ayni faktoring zincirinin
temsilcisi bir faktér tarafindan alacagin takibi ve tahsili Ustlenilmektedir. Bu sistemde
ihracatginin faktdrine “ihracat Faktéri”, borglunun Ulkesindeki muhabirine ise “ithalat

Faktoru” denir.

ihracat faktdrii hizmetin her yéniyle miisterisine karsi sorumludur. ithalat
faktor'u ise kendi ulkesindeki borclularin kredi riskleri ve onlardan yapilacak tahsilat
konusunda ihracat faktér'ine karsi sorumludur. Ithalat Faktér't kendi Ulkesindeki yasal
mevzuat hakkinda daha genig bilgiye sahip oldugu i¢in borcun takibi ve tahsilatinda da

daha basarili olacaktir.

Cift faktér sisteminin isleyisi su sekilde olmaktadir:

-ihracat faktérii, misterisi ve faaliyetleri hakkinda bilgi edinir.

* TOROSLU Vefa, Faktoring islemleri ve Muhasebesi, 1999, 13-15
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-ihracat faktérii misterisi ile ilgili olarak verdigi hizmet veya sattigi mallar, tahmini
is hacmi, 6deme sartlari, borclularin isimleri, igle ilgili fatura sayisi ve tutarlari gibi
bilgileri ithalat faktor'une iletir.

-ithalat faktoru elindeki bilgiler dahilinde gerekli degerlendirmesini yaparak isi
kabul edip etmeyecegini, kabul ettigi taktirde kendi komisyon oranini ihracat faktor'ine
bildirir.

-ihracat faktord, ithalat faktérinden gelen sartlari degerlendirir ve buna gére
kendi komisyonunu belirler.

-Anlasma sadlanip sistem igslemeye basladiktan sonra slrec¢ iki istisna disinda

ihracatgi agisindan kendi llkesindeki satiglarda oldugu gibi islemektedir. Bu istisnalar

1-Fatura asillari Uzerine konulacak temlik ihbari ile borgluyu, 6demeyi ilgili
ithalat faktdr’'ine yapmaya yonlendirmek,

2-ihracat faktér'iine génderilen orijinal fatura suretlerine, ithalat faktériine de
gonderilmek Uzere bir suret daha eklenmesi,

-ihracatgi tarafindan alacagin ihracat faktor(i tarafindan ithalat faktorine
devredilmesinin teyit edilmesi

-Odememe riski acgisindan her iki faktér garanti limitlerini belirler ve ihracat
faktorld ihracatglya toplam risk seviyesini bildirir.  Malin kusurlu olmasi disindaki
0dememe durumunda ricu edilemez faktoring yapiimis ise ithalat faktori en geg¢ vade
bitiminden itibaren 90 gun icinde fatura tutarlarini inracat faktor’'iine oder.

-ithalat faktorii malin kusurlu olmasi ile ilgili anlasmazliklar konusunda sorumluluk

almaz. Ancak talep edildigi taktirde sorunlarin ¢ézumune yardimci olur.

Cift faktér sisteminin avantajlari vardir. Bunlar;

1-ihracatci ile yakin iliski icinde olan ihracat faktoérii ihracat belgelerinin
dogrulugunu kontrol edebilir.

2-Bor¢lunun Ulkesinde bulunan ve bu Ulkedeki yasal mevzuati iyi bilen ithalat
faktorl borcu kolaylikla tahsil edebilir.

3-ithalat faktériiniin  Glkesindeki faiz oranlari daha disik olur ise avans
odenmesinin maliyeti daha dusik olur. Dolayisiyla ihracat faktoru bu avantaji

ihracatgiya yansitir.
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4-Eger ihracat borglu Ulkenin para birimi cinsinden yapiliyor ve yapilan ihracatin
tamami ihracat faktor'iine ylklemeyi takiben hemen devrediliyor ise ihracat faktoru
hesabina gecen dovizi hemen gelecekteki pazarda ihracatginin para birimine karsi

satarak Swap islemi yapar. Bu sayede ihracatgi kur riskine karsi korunmus olur.

2.2.4.2 Direkt ithalat Faktoring’i

Direkt ithalat faktoring’i sisteminde ihracatgi borclu Ulkesindeki bir faktor ile
vadesinde tahsilat ve transfer bazinda bir anlagsma yapar. Bu sistemde ihracatc¢inin
finansman talebi bulunmamaktadir. Bu nedenle ¢ift faktor sisteminin uygulanmasina
gerek bulunmamaktadir. Ihracatgi kargi tlkedeki hangi faktor ile anlasma yapabilecegi
konusunda kendi Ulkesindeki bir faktdr zincirine muracaat eder. Ayni zincire Uye karsi
tlkedeki faktoriin ismini alir ve onunla iliskiye gecer. ihracatciya karsi ilkedeki lye
faktor ile tanigtirilan faktor bu hizmet igin bir komisyon alir. Bu yontemde ithalat
faktorinin garanti yukimlulugu bulunmaktadir. Bundan dolayl da ithalat faktor'u

tarafindan saticinin incelenmesine gerek duyulmaz.

Haberlesme ve para transferlerinin fazladan bir tarafi daha gecikme durumunda
kalmamasi bu sistemin en dnemli avantajidir. Ayrica bu sistemde 6denen komisyonlar

cift faktor sistemindeki komisyondan daha dusuktir.

ihracatginin birden fazla (lke ile ihracat iliskisi icinde bulunmasi durumunda,
birgok ithalat faktoru ile muhatap olmak zorunda kalacaktir. Bodyle bir durumda gift
faktor sistemini uygulayarak tek bir ihracat faktora ile iligki icinde bulunmak ihracatgi

acisindan daha etkin olacaktir®®.

2.2.4.3 Direkt ihracat Faktoring’i

Direkt ihracat faktoring’i  kayitlarin  mukerrerligini,haberlesme ve para

transferlerindeki gecikmeleri ve fazladan ortaya g¢ikacak yonetim masraflarini dnlemek

3 TOROSLU Vefa, Faktoring islemleri ve Muhasebesi, 1999, Syf 13-15
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icin karsi Ulkedeki faktor'an devre digi birakildigi bir sistemidir. Bu sistemde faktor
ihracat¢inin ithalatgidan olan alacaklarini aynen yurtici faktoring’de olan islemlere tabi
tutar. Boylece ihracat faktor'a ihracatin yapildigi tlkedeki borglularla dogrudan muhatap

olur.

Ihracat faktér’ii borg tutarlarina onay verebilmek igin su yollara giivenir ;

1-Banka istihbarat raporlarina veya muhabirlerinden aldigi bilgilere,
2-Rucu edilebilir faktoring anlagmasina,
3-Musteri kredi sigorta poligcesinden dogan haklara,

4-Kendisine ait kredi sigorta poligesine.

Ihracat faktériiniin borglusundan tahsilat yapmak igin kullanacagdi yollar :

-Gucluk c¢ikincaya kadar kendi olanaklari ile tahsilat yapmak. Gugluk ¢iktigi
zaman ise tahsilat i¢in bir temsilci gérevlendirmek,
-Butun tahsilat icin bir temsilci goreviendirmek.
Bu sistemin en buyuk dezavantaji haberlesmedeki dil farkliliginin ortaya ¢ikardigi

sorunlardir.

2.24.4 Zincirleme Faktoring ( Back to Back Faktoring)

Zincirleme faktoring ihracatginin alacaklarinin ihracat faktorince satin
alinmasina, borglunun ithal ettigi mallari kendi Glkesindeki alicilara satmasindan dogan

alacaklarinin da ithalat faktériince satin alinmasina dayanan bir sistemdir.

Bu durum ihracatcinin bir Glkeye yaptigi satislarin hepsini tek bir firmaya yapmasi
durumunda meydana gelmektedir. Bu tek ithalatginin ihtiya¢ duydugu finansman tutari,
ithalat faktérinin kendisine teminatsiz olarak tahsis ettigi limitten daha fazla olabilir. Bu
sorun ithalatginin, ithalat faktorinin kendisine teminatsiz olarak tahsis ettigi limitten

daha fazla olabilir. Bu sorun ithalat¢cinin, ithalat faktor'a ile bir faktoring anlagmasi
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yapmasi ve alacaklarini bu faktdér'e satmasi ile giderilir. Alacaklarin satin alinmasi ile

olusan bakiye kredilerin teminati olur.

Zincirleme faktoringin isleyis siireci su sekildedir 3':

1-ihracat faktéri misterisi olan ihracatgi ile faktoring’in kapsami icerisinde
sunulabilecek tim hizmetleri iceren bir faktoring sézlesmesi yapar. Bununla birlikte
ithalat faktor’'inu de muhabir olarak tayin eder.

2-ithalat faktor'a ithalatgi firma ile yerel satiglarin finansmani igin én ddemeyi de
iceren bir faktoring anlagmasi yapar .

3-On ddemeler, limitler dahilinde ithalat faktori tarafinda ithalatgiya yapilir.

4-ithalat faktor(i ithalatginin yerel satislarindan dogan alacaklarini tahsil ederek
ihracat faktora ne transfer eder.

5-ithalat faktér'a tarafindan ihracat faktor'tine verilen onaylar:

a) ithalat faktoriinin ithalatciya tanidigi kredi limitinin belli bir orani kadar

b) Onaylanmis borglarin ithalatgiya verdikleri kesin siparis tutari

dikkate alinarak belirlenir.

Zincirleme faktoring sistemi ilk islemlerde sorun dogurur. CunkuU ihracatin fiilen
yapiimasindan sonra mallarin yerel pazarda satigina kadar gegen sure iginde ithalat
faktorinian elinde higbir kontrol olanagi bulunmamaktadir. Bu bosluk ihracatginin
ithalat¢lya yaptigi satiglarin ilk partilerinin ricu edilebilir hizmet kapsamina alinmasi ile
giderilir. Zincirleme faktoring’e benzeyen bir sistem ihracat faktori devreden gikarilarak
da olusturulabilir. Bu yontemde ithalat faktor'G hem ithalatgi hem de ihracatgi ile
faktoring anlasmasi yapar boylece bir faturanin belli bir oranini ihracatgiya 6demeyi
kabul etmis olur. Bu sistemin amaci ihracatginin ithalatgiya tanidigr krediyi guvence

altina almak istemesidir.

* TOROSLU Vefa, Faktoring islemleri ve Muhasebesi, 1999, 25-27
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Tablo (1) Sunulan Hizmetin Tiriine Gore Faktoring Siniflandirmasi

Sunulan
Faktoring Finansman | Ticari Muhasebe
Hizmeti |( On Odeme )| Riskin Borglulara |Kayitlarinin | Tahsilat
Faktoring Kolayligi Ustlenilmesi | ihbar Tutulmasi | Hizmeti
Cesitleri
Geleneksel Fakt. Evet Evet Evet Evet Evet
Zahiri Faktoring Evet Hayir Evet Evet Evet
Vade Faktoring Hayir Evet Evet Evet Evet
On Odemeli Fakt. |Evet Hayir Hayir Hayir Hayir
Bildirimli Faktoring |Evet Hayir Evet Hayir Hayir
Bildirimsiz Faktoring| Evet Bazen Hayir Hayir Hayir
Toptan Faktoring Evet Hayir Evet Hayir Hayir
Acente Faktoringi |Evet Bazen Genellikle |Bazen Hayir
ihracat Faktoringi | Evet Anlagsmaya |Evet Evet Evet
Bagh
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ithalat Faktoringi Bazen Anlagsmaya |Evet Evet Evet

Bagl |

2.3. FAKTORING’IN AVANTAJLARI VE DEZAVANTAJLARI

2.3.1. Faktoring’in Avantajlari
Faktoringin satici firmaya ve faktoring sirketine sagladigi avantajlari ve

dezavantajlari asagida belirtildigi gibidir.

2.3.1.1. Faktoring’in Satici Firmaya Sagladigi Avantajlar

1) Alacaklara baglanan fonlarin bir firsat maliyeti vardir. Faktor’in alacaklar igin
Oon 6demede bulunmasi, ticari alacak miktarini azaltarak ¢ézulen fonlarin bagka verimli
alanlarda kullaniimasina olanak vermektedir.

2) Faktor'an verdigi 6n 6deme ile satici isletme, hammaddeyi pesin 6deyerek
satin alma imkanina kavustugu icin bazi indirimlerden faydalanarak uretim maliyetlerini
dusurebilmekte ve bdylelikle daha fazla kar elde edebilmektedir.

3) Satici igletmenin, alimlarinda pesin para ile ¢aligiyor olmasi onu,vade farki
O0demekten kurtarmaktadir.

4) Satici igletme, aldigi 6n 6demeler sayesinde, zamaninda 6deme yapabildigi
icin piyasadaki hammadde saticilarinin gdzinde kredibilitesi yukselmektedir.

5) Alacaklarin azalmasi, alacak ve isletme sermayesi devir hizini yukseltmekte,
boylelikle igletme daha az krediye gerek duymaktadir.

6) Faktoring yontemi ile nakit akis planlari daha gergekgi hazirlanabilmekte,
mevsimsel olarak artan satiglarin getirdigi finansman gereksinimi daha kolay
karsilanabilmektedir

7) Faktoring’in etkisiyle daha saglikli bir finanssal yapiya kavusan dissatimci,
likidite riskinin goOstergesi olan musteri hesabini ve alacak kalemlerini minimum
seviyede tutabilmektedir

8) Kapsamli bir inceleme sonucunda is kapasitesi ve yonetimi, faktoring kurulusu

tarafindan kabul goérerek sisteme baglanan bir sanayicinin i¢i piyasada ve finans
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cevrelerindeki itibari da goreli olarak artmaktadir. Baska bir deyigle, faktoring’e kabul
edilen bir firmanin uluslararasi degerleme kriterlerine uygunlugu yaninda, ¢agdas ve
dinamik bir yapiya da sahip oldugu faktor tarafindan teyit edilmektedir. Tum bunlarin
Isiginda da bankalarin, firma degerlendirmeleri faktoring dncesine goére farkh olmakta,
¢agdas yonetim ve uygun is hacmini, faktoring uygulamakla somut olarak kanitlayan
orta biiyliklikteki sanayicinin, bankalardaki kredibilitesi artmaktadir®?..

9) On 6deme, satic isletmenin ihtiyag ve talebi lizerine verildigi icin, isletme
gereksiz zamanlarda banka kredisi kullanmamakta ve faiz giderlerini diistirmektedir®>.

10) Satici isletme, bir dizi mUsteriye yapmis oldugu, bir dizi satistan elde edecegi
alacaklarini daginik olarak yonetmek yerine yalnizca faktér kurulus ile alacak iligkisine
girerek alacak hesabini tek bir kaleme indirebilmektedir.

11) Hedef pazarda yerlegik ve faktoring zincirinin Gyesi olan faktoring kurulugu,
alici firma hakkinda topladigi bilgileri degerlendirerek 6denmeme riskini Ustlenmektedir.

12) Digssatim glcu artan sanayici, dig pazardaki itibarini ve Pazar payini,
uretimin kalitesi oraninda, faktoring ile arttirabilme imkanina kavusabilmektedir.

13) Faktoring kurulugunun 6zel olarak sundugu, dig pazar sartlari ile ilgili bilgi ve
yorumlar, satig sartlarinin  belirlenmesinde ve alinacak kararlarda, firmayi
yonlendirmektedir. Kurumsal olarak bu ekonomik verilerin gecerliligi tamdir; ¢unku
yanlis yonlendirmeden dogacak risk, tamamen veya anlagsmaya gore kismen, faktoring
kurulusu tarafindan ustlenilmektedir.

14) Dis ticaretteki alacaklarin 6denmemesi ve kur riski gibi riskler bayuk ol¢giden
faktor'e yuklendiginden, satici isletmeye kolaylk saglanmaktadir

15) Faktoring ile dis Pazar hakkindaki bilgi ve ticari garantileri alan sanayici, tim
gucunu uretime vermek suretiyle performansini arttirabilmektedir.

16) Ufak firmalarin yapamayacagi dig Pazar arastirmalar, faktor tarafindan
kolaylikla yapilabileceginden, orta ve kuglk ¢aptaki dis ticaret firmalarinin dis pazarlara
girmesi kolaylasmaktadir.

17) Gavenilir istihbarat sonuglarina gore satiglarini, 6deme gucu olan alicilara
yapan isletme yoOneticileri, gelecege donuk onemli yatirimlari olan alicilarinin mili
durumundan en kisa zamanda haberdar olmaktadirlar.

18) Faktdéran musterileri hakkindaki istihbarati ve risk degerlendirmesi sonucu,

kotu alacak riski minimum duzeye inmektedir.

32 ONCEL Aykut, “Faktoring ve Krediye Etkileri” Diinya Gazetesi, 22.10.1990
3 BAYSAL Rauf ve KOC Tolga Kaan, “Sistemin Sagladig1 Avantajlar”, Ekonomist Dergisi, 11.4.1993
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19) Faktoring uygulamasi, isletmenin kredi kontroli ve tahsilat faaliyetlerini
uzman kadrolara birakarak, yonetici zamaninin daha Ust dluzeyde ve verimli alanlarda
kullaniimasini mumkun kilmakta, isboluma ve uzmanlagsma, isletme faaliyetlerinin verimi
yukseltmektedir.

20) Faktoring sirketi, kredili satiglarin muhasebe islemini ve alacaklarin takibini
ustlendiginden, satici firmanin muhasebe faaliyetleri, eleman, yazisma ve posta
hizmetlerinden dogan masraflari azalmaktadir.

21) lthalat Faktoringi'nde, yurt disindaki alicilar akreditif agmaktan kurtulmakta,
o0demeyi kendi Ulkelerindeki muhabir faktér'e yaparak zamandan ve paradan tasarruf
etmekte, boylelikle yurt disindaki ithalatginin, alim gucu artmaktadir. Turk ihracatgisi
da, pazarini genigletme imkanina kavusmaktadir.

22) Artik ihracatginin, ithalatglyi finanse etmesine gerek kalmamistir, ¢inkd bu
fonksiyon faktor'e gegcmistir.

23) Uluslar arasi faktoring’de alici ile olabilecek dil sorunlari, vadesi gelen
alacaklarin tahsilinde yapilacak telefon gérismeleri, yasal islem durumunda yabanci
avukat aranmasi, tutulmasi gibi problemlerle faktor ugrasacagi igin ihracat¢inin, bu
sorunlarla ilgilenmesi gerekmemektedir.

24) Ihracat faktériiniin verdigi 6n édeme, ddviz olacagindan, ihracatgi kambiyo
dosyasini hemen kapatabilmekte ve Katma Deger Vergisi bagvurusunu hemen
yapabilmektedir. Bunun yaninda, on 6deme sayesinde ihracatgi parasini, vadesinden
once alacagi igin, Merkez Bankasi’'nda bozdurmak zorunda kalmamakta ve piyasada
bozdurarak, ilave bir kar saglamaktadir.( Oysa akreditifle gelen ddvizin, ayni bankada

bozdurulmasi gerekmektedir.)

2.3.1.2. Faktoring’in Faktoring sirketine sagladigi avantajlar

1) Faktér kurulus, sundugu hizmetin karsiliginda, satici firma ile yapilan
sozlesme cgergevesinde kredili satis Uzerinden belli oranda komisyon tahsil etmektedir.
Bu komisyon, satici igletmenin, vermis oldugu hizmetin karsiligi ile faktor kurulusun
rekabet glcune bagli olarak serbestge tespit edilebilmektedir.

2) Faktor kurulus elde ettigi verileri diger calismalarinda da kullanabilmektedir.
Ornegin, satici firmanin yaptigi satiglarin hacmi, geliri ve bunlardaki degisiklikler

konjonkturin seyrini saglikli bir sekilde yansitabilmektedir. Bodylece, faktor kurulug
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ekonominin genel durumu hakkinda elde ettigi bilgiyi hissedarlarina ve yan kuruluglarina
aktararak ilerideki faaliyetleri icin kullanabilmektedir.

3) Faktoring, sisteme giren firmanin, finanssal politikasini etkilemekte, ve
etkilesim zaman icinde is hacminin artmasina yonelik bir gelisme gostermektedir.
Cunku artan is hacmiyle ihracatgl, kendine ek bir yuk getiren faktoring masraflarini
karsilarken, faktor kurulus da vadeli digsatim tutari Gzerinden alinan belli bir faktoring
komisyonu cergevesinde daha fazla getiri elde etmektedir.

4) Buyuk ticari firmalar, faktoring faaliyetlerine girmekle, hem faktor’lerin hem de
bunlarin arkasindaki bankalarin devamli musterileri haline gelebilmektedirler. Ayrica,
aradaki iligkiler gelistikce faktor kurulusun, satici firma Uzerindeki etkisi ve agirhgi
artmakta; sonugta faktor kurulug, satici ile musteri arasinda, vazgecilmez bir araci
durumuna gelmektedir. Bu nedenle satici firmalarin zamanla danigsmanlik ve finanssal
destek acgisindan faktor'e daha fazla dayanmalari, onlari bu kuruluglarin birer pargasi

haline getirebilmektedir.

2.4.1. Faktoring’in Dezavantajlari

1) Faktoring kurulusunun, riskleri Ustlenmesi nedeniyle faize ek olarak komisyon
da almasi sonucu, igletmeye maliyeti fazla olmaktadir.

2) Faktoring’in dezavantajlarinda bir de, uluslar arasi alanda faktoring iglemi
gerceklestirilirken, mallarin tasinmasi sirasinda varis noktasinda meydana gelen fiziksel
zararlaridir. Bu durumda alici firma( Musteri) muhabir faktoring kurulusuna durumu
bildirmekte, muhabir faktoring kurulusu da satici iletmeye basvurmaktadir. Bu
prosedurun oldukga uzun zamanda gergeklesmesi ve alici firmanin, ortaya ¢ikan zarari,
saticlya kanitlayabilmesinin pek mimkdn olmamasi, uluslar arasi alanda faktoring’in
sakincalarindan birini olusturmaktadir.

3) Faktoring’in bir diger sakincali yonu de, uluslar arasi faktoring’de, uygun
muhabir faktor kurulusun secilmesidir. Eger muhabir faktor kurulus, iyi ¢alismamakta,
kredi limitlerinin belirlenmesi ve kredi koruma prosedurlerinin  uygulanmasinda
gecikmekte ise ciddi problemler ortaya cikmaktadir. ihracat faktdr kurulusu da, muhabir
faktor kurulusta herhangi bir ortaklik payina sahip degilse, muhabir faktor kurulus
uzerinde herhangi bir baskiya sahip olamayacaktir. Dolaysiyla segilen faktorlerin
uluslar arasi piyasalarda cesitli sube ve temsilcilikleri olan kuruluglar arasindan

secilmesi bu sorunu ortadan kaldiracaktir.
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4) Alacak hakkinin satisi, bazi firmalar tarafindan bir tehlike gdstergesi olarak
yorumlanmaktadir. Bu firmalara gore, alacak hakkini satan bir firma, gergekte likit bir
varlik olarak alacaklarini elden c¢ikarmaktadir. Bu islem finansman agisindan zor
durumda olmanin bir ifadesidir. Bu nedenle bazi firmalar, alacak hakkinin satisi ile
finansman saglayan firmalarin kredi degerliliginden stphe etmekte ve kredili mal
satmaktan kaginmaktadir oysa daha once faktoring’in avantajlarindan bahsedilirken de
belirtildigi Uzere, kapsamli bir inceleme sonucunda is kapasitesi ve ydnetimi, faktoring
kurulusu tarafindan kabul goérerek sisteme baglanan bir sanayicinin uluslar arasi
degerleme kriterlerine uygunlugu yaninda ¢agdas ve dinamik bir yapiya da sahip oldugu

faktor kurulug tarafindan teyit edilmektedir.
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3.BOLUM

FAKTORING SOZLESMELERI

3.1  Faktoring So6zlesmelerinin Kavrami

Faktoring, mal satimi ve hizmet arzi ile ugrasan isletmelerin bu satiglar
dolayisiyla dogmus ve dogacak alacaklarini faktor kurulusa temlik etmesi ve alacaklari
temelllk eden bu kurulugun alacaklara karsilik pesin 6demelerde bulunarak saticiya
finansman kolayli§i saglamasi, mali ticari ve idari konularda hizmet vermesi ve verdigi

hizmetler karsihidi bir Gcrete hak kazanmasi esasina dayanan bir tekniktir.

Faktoring s6zlesmesi ise, taraflar arasinda yukarida sayilan unsurlari igeren ve
taraflarin yukumlalUklerini gosteren bir sézlesme olarak tanimlanmaktadir. Faktoring
s6zlesmelerinin, birbirinden ¢ok farkl unsurlari ve fonksiyonlari icermeleri, karmasik bir
yaplya sahip olmalari nedeniyle taraflarin hangi amagla sézlesme vyaptiklarinin
belirlenmesini guglestirmektedir. Bir bagka ifade ile isletmeler bir hizmetin, finans
kolayliginin yada alacaklarin tahsilinin saglanmasi igin faktoring sézlesmesi yapabilirler.
Yine bdyle bir sézlesmenin yapilmasi ile sayilanlarin bir kaginin veya tamaminin
gerceklestirimesi hedef alinabilir. Ancak sdzlesmenin yapilmasi ile hangi amag
izlenmek istenirse istensin, kapsam ve turu taraflarca ne sekilde belirlenirse belirlensin
faktor, musterisinin borglulardan olan alacaklarini tahsil yukimunu ustlenmektedir,
musteri de alacaklarini bu amacla faktér'e temlik etmektedir. Ayrica musteri de
goturilen cesitli hizmetler, saglanan finans kolaylklari hep bu degismez temel
cercevesinde ve ona bagl olarak gergeklesmektedir. Yapilacak 6n 6demeler, tahakkuk
ettirilecek faiz oranlari ve komisyon miktarlari temlik edilen alacaklara gore degisiklik

gosterebilecektir®,

* OZAKMAN Cumbhur, Faktoring Sozlesmeleri, 1989, 14
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3.2. S6zlesmenin konusu ve kapsami

Faktoring iglemlerinin temel konusu, mal ve hizmet satan isletmelerin iktisadi
faaliyetleri sonucu dogmus yada dogacak alacaklarin faktor'e temlikidir.  Hangi
alacaklarin temlik edilecegi, taraflarin haklari ve mukellefiyetleri, faktoring islemlerinin
suresi, ne zaman sonra erecegi ve buna benzer konular yani faktoring’in igleyis sekli bir
cerceve anlasmada belirlenir. Sdézlesmede bir sinirlama getiriimedigi surece yada
Ozellikle belirtiimesi sartiyla isletmenin dogacak tim alacaklari faktoér'e devredilebilir
veya devredilmis sayilir. Hukukta bu cesit dnceden ve toptan temlikler sadece teminat

amacina ydnelik bulunmadiklari siirece gegerli sayilmaktadir®®

Faktoring igleminin amaci ise yurt ici ve yurt disi mal satimlarinda ve hizmet
arzinda firmalara c¢esitli kolayliklar saglamak ve satistan sonraki her turli burokratik ve
mali sorumluluktan saticlyr kurtarmak suretiyle onlara esas faaliyetleri olan Uretim ve

satis konularin yogunlasabilme olanak hazirlamaktir.

Musterinin igletmesi ile ilgili mevcut alacaklarin sézlesmeye konu edilmesi faktor
acisindan bazi sakincalar dogurabildigi icin, sO0zlesme baslangi¢ tarihinden yada

kararlastirilan ileri bir tarinten itibaren dogacak alacaklari icerecek tarzda yapilmaktadir.

Mdusgteriler mevcut alacaklarindan ancak riskli, teminat altina alinmamig
alacaklarini faktor'e devretmeyi amaglamakta, tahsil kabiliyeti bulunanlari devretmeme
yolunu segmektedirler. Boylelikle garantili gérinen alacaklar igin komisyon, masraf ve
faiz 6demekten kaginmaktadirlar faktoring sézlesmesinin hangi c¢esidi olursa olsun
mevcut alacaklarin da sozlesmenin kapsaminda bulundugu hallerde, aksi
kararlastirimadikga dogmus alacaklarin tamaminin temlike konu teskil ettigi kabul

edilmelidir.

Taraflarin faktoring so6zlesmesinin kapsamini serbestce belirleme yetkileri
bulunmaktadir.  Ancak, faktoring igleminin saglikli islemesi agisindan yapilacak
sozlesmede kapsam disi kalacak alacaklarin 6zellikler tanimlanmasi ve bunlarin bastan
itibaren faktoring islemine dahil ediimemesi gerekir. Bdylece, sdzlesmede agikga

belirtiimese dahi temliki mumkin olmayan alacaklar kendiliginden kapsam disi

* ARSLAN Cenk Murat, “Faktoring Uygulamasi ve Hukuki Boyutu”, Vergi Diinyasi Dergisi, 173
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kalacaktir. Soézlesme ile temlik mumkin olmayan alacaklar kendiliginden kapsam disi
kalacaktir. Sézlesme ile temliki yasaklanan alacaklar Gzerinde faktor’'iin tasarruf yetkisi
olamayacagindan bu alacak faktor tarafindan temellik edilmemis olacak ve musgteri de
bu sebeple herhangi bir 6n 6deme alamayacaktir. Musterinin bor¢lusu ile anlasarak
teminatli ve kisa vadeli alacaklari igin temlik yasagi getirmesi ve alacadin faktor'e
devrini engellemesi mumkundur. Muvazaa igeren boyle bir anlagsma ayni zamanda

faktoring sézlesmesinin de ihlali niteliginde olup, borca aykiri sayilacaktir®®
3.3. Sozlesmelerin hukuki niteligi

Faktor ile satici arasinda yapilan faktoring sozlesmesi faktor ile musterisi
arasindaki iligskileri ve sorumluluklari dizenleyen bir genel cergeve anlagsmasidir.
Saticinin istekleri; faktoring hizmetini aramasina neden olan idari hizmet yukinden
kurtulma, riskten korunma ve finansman, faktor'in bagslica istedi de; satin aldigi
alacaklarin mulkiyetinin en uygun bigimde kendisine devredilmesidir. Bu devir, faktor’u
borglari tamamen ve mutlak bir bicimde tahsile yetkili kilmahdir. Burada her ulkenin
Bor¢lar Hukuku'nda yer alan alacagin temliki konusu gindeme gelmektedir. Gegerli

hukuki temligin yerel hukuk kurallarina uygun olarak yapilmasi esastir.

Bu kuralarin ortak 6zellikleri sunlardir:

oncelikle devredilebilir alacagin mevcut olmasi,

- temligin yazil olarak ve temlik eden tarafindan yapilmasi,
- temligin kime yapildiginin belirtiimesi,

- temlige konu olan borcun tamamen satilmasi,

- borcun devredildigi ihbarinin borgluya yazili olarak yapiimasidir.
Faktoring s6zlesmesinin hukuku niteligi konusunda tartismalar
Faktoring s6zlesmelerinin birbirinden farkh fonksiyonlardan birini yada birkagini

ayni anda igerebilme olanaginin bulunmasi, hukuki niteligi hakkinda g¢esitli goruslerin

ortaya ¢ikmasina ve bir takim tartismalara neden olmustur.

% OZAKMAN Cumhur:a.g.e.,18.
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Faktoring sozlesmelerinin ilk zamanlar odung-kredi sodzlesmelerinden ibaret
oldugu kabul edilmigtir. Ancak verilen hizmetlerin yalnizca kredileme isleminden ibaret
olmadigl gorusu yayginlasarak faktoring sdzlesmesinin karma icerikli s6zlesme oldugu
kabul edilmigtir. Faktor'dn edimlerinin tek bir noktaya ydnelik olmamasi, cesitlilik
gOstermesi ve amaclanan sonuglar karsisinda tek bir akite ait unsurlarin benimsenmesi
mumkun gorunmemektedir. Taraflarca yalnizda alacagin iktisabi nihai ama¢ olmadigi
ve musterinin 6ne 6demeleri aynen iade mecburiyeti bulunmadigindan bu sézlesmeler
alacak satimi veya kredi seklinde nitelendirimemektedir. Bu nedenle firmalarin
bankalara alacak senetlerini/ceklerinin teslim edip karsiiginda kredi kullanmasi,
bankalarin bu senetleri/cekleri vadelerinde tahsil ederek, firmalarin borcundan dismesi
suretiyle yapilan iglemlerden farkllik gostermektedir. Bankaya verilen alacak
senetlerinin/geklerin bir kisminin vadesinde 6denmemesi durumunda senetler/gcekler
saticiya iade edilmekte ve masraflari kendi hesabina bor¢ kaydedilmektedir. Diger bir
deyigsle senet/ cek i1skonto ettiriimesi veya teminat olarak gosterilerek bankalardan

avans alinmasi iglemi ile alacak hakkinin satisi farkli hukuki sonuglar dogurmaktadir.

Faktoring islemi; alacagin temliki, kredi ve hizmet, vekalet gibi is gbérme
sozlegsmelerine ait unsurlari bir butun olarak bunyesinde tasidigindan bir goéruse gore
faktoring s6zlesmesi,”Adsiz s6zlesme” olarak kabul gormekte, yine bu goruse ¢ok yakin
bir bagka yoruma goére de; faktoring s6zlesmesi, faktor ile musteri arasinda yapilan ve
temlik name olma niteliginin yani sira faktoring isleminin genel ve 6zel kosullarinin
belirlendigi ve UcglUncu kisi ve kuruluslarin muteselsil kefalet serhini tasiyan karma

nitelikli, a tipik bir sozlesme oldugu hususlari yaygin olarak kabul edilmektedir.

Hukuki niteligin tespitine yonelik goruslerdeki temel farklilik s6zlesmede taraflarin
edimlerinin veya fonksiyonlarinda birinin hareket noktasi olarak ele alinmasindan
kaynaklanmaktad|r37. Bu cercevede faktoring iglemi hukuki agidan; Alim-Satim
Soézlesmesi, Karz-Kredi Soézlesmesi ve Karma igerikli Sézlesme kurumlariyla

aciklanmaktadir.

3.3.1. Alim-Satim Sozlesmesi

7 OZAKMAN Cumbhur: a.g.e.,22.
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Faktoring s6zlesmesinde taraflarin iradeleri ile temel edimlerin gértnisinden
hareket eden bu gorus, faktoring sdzlesmesini alim-satim sdzlesmelerinin bir tlrlG olarak
nitelendirmektedir. Musterinin borglular ile ilgili hesaplarini faktor'e devretmesi ve
bunun karsiliginda bir bedel 6demesi bu goruse temel teskil etmektedir. Mdusterinin
onceden ve toptan temliki ile faktér'in édemelerinin zaman iginde gerceklesmesinin
sozlesmenin hukuki niteligini etkilemedigi ileri surulmektedir. Ancak faktor'an on
0demede bulunmasi, alacaklarin belli bir oranini teminat amaciyla muhafaza etmesi,
baskaca ayni yada sahsi teminatlar almasi, 6n édemelerin temellik edilen alacaklara
gore degil de belli limitler cergevesinde gerceklesmesi, faktoring sézlesmelerinin devir
ve temlik borcu doguran akitler gergevesinde ele alinmasina, alacak satimi seklinde
nitelendiriimesine karsilik ileri surtlmuas tenkitlerin baslicalarini olusturmustur. Ayrica
musterinin alacaklarini teminat teskil etmek Uzere faktor'e devri ve karsiliginda kredi

elde etmesi alim-satim anlamini tagsimaktadir.

Alacak satimi gorusunu savunanlar ise gerek musteri gerekse faktor'in aynen
alim-satim sdzlesmelerinde oldugu gibi edimlerin karsilikli degisimini, taraflarin gercek

iradelerinin de bu yénde oldugunu ifade etmektedirler.

Faktoring so6zlesmeleri agisindan konu ele alindiginda gerek faktor'un gerekse
musterinin alacak alim-satimini gergekten amaglayip amacglamadiklarinin belirlenmesi
bu goérisiin temel hareket noktasini olusturacaktir. Faktoring sézlesmeleri finans, is
gbreme ve teminat fonksiyonlarini icerebileceklerinden, hukuki niteligin tespitinde temel
faktoring turlerine gore, taraflarin edimleri bakimindan bir alim-satim soOzlesmesi ve

alacak satimindan s6z edilip edilemeyecegi belirlenmelidir®.
3.3.2. Karz-Kredi Sozlesmesi

Faktoring s6zlesmesinde taraflarin ulasmak istedikleri amagtan hareket eden bir
gorus tarzi da, s6zlesmenin karz-kredi akdi oldugunu savunmaktir.  Geleneksel
faktoring’de musterinin amacinin alacak satimi olmadigi, aslinda 6din¢ alinmasinin

amaglandigi belirtimektedir. Musterinin bir miktar nakit elde edebilmeyi, nakit akigi

*# OZAKMAN Cumbhur: a.g.e., 40.
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saglamayi hedef aldigi, bu sebeple alacaklarini 6nceden ve toptan temlikle devrettigi
ileri surtlmektedir. Faktoran musterilerine yaptigi 6demelerin bu amacin en belirgin
delilini olusturdugu, bu tarzdaki 6n 6demelerin bir alim-satim akdindeki edimlerle
bagdasmayacagi, nitekim alacak miktarinin kredi limitinin belirlenmesinde esas alindigi
aciklanmaktadir. Sdzlesmeye faktor'in talepleri agisindan bakildiginda 6n 6deme
karsihgi faiz istenmesi hizmete kredi niteligi kazandirmaktadir. Faktoring
sozlesmelerinin alim-satim sozlesmelerinin bir tird olarak nitelendiriimesi halinde, 6n
O0demelere tahakkuk eden faizin agiklamasinin yapilamayacad: savunulmaktadir.
Bunlarin yani sira temlik ve teminatin alim-satim sdzlesmesine yabanci unsurlar oldugu
belirtilerek alim-satim gorusu reddedilmektedir. Musteri 6n 6demeleri kredi sozlegsmesi
uyarinca ve belirlenen limitler ¢cercevesinde talep edebilmekte, ancak bu on 6demeler,
alacak bedelinin 6denme tarzi ile ilgili bulunmamaktadir. Temlik ekilen alacaklar ise
kredi borcunun ifasi amacina yonelik bulunmaktadir. Alacaklarin 6édenmesi halinde
faktor limitte meydana gelen bogsluk oraninda musterisinden gelen faturalar karsiligi 6n
6demelerde bulundugundan, kredi “Déner kredi” seklindedir denilmektedir. Sonucta,
taraflar arasinda musteri lehine cari hesap kredisi adi verilen bir kredinin varligindan s6z

edilmektedir.

Bu gorus tarzi kisaca, faktoring s6zlesmeleri hangi tirde yapilirsa yapilsin bir
cerceve anlasma seklinde addolundugunu, kredi s6zlesmesinin unsurlarini tagidigini ve

temlikin kredi borcunun ifa yerine yada ifa ugruna kararlastiriidigini savunmaktadir®®.

3.3.3. Karma Nitelikli Sozlegsmeler

Faktoring soOzlesmelerinin hangi turde yapildigina bakiimaksizin sirf alacak
satimi veya karz akdine dayandiriimayacagini savunan diger bir gorus, s6zlesmenin
karma nitelikli oldugunu kabul etmektedir. Sdzlesmenin fonksiyonlari ile karsilikh
ekimlerinin esas alindigi bu gorug, aslinda alacak satimi ve odung niteliklerinin

birlesmesinden meydana gelmektedir.

¥ OZAKMAN Cumbhur: a.g.e., 50.
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Batin faktoring sézlesmelerinde is gérme fonksiyonu zorunlu fonksiyon oldugu
icin hangi turd olursa olsun kendiliginde s6zlesmenin kapsami iginde yer almaktadir.
Faktor, sozlesmede karalastirilan cergcevede bu fonksiyonu yerine getirmekle
yukamludir. is gérme fonksiyonunun en dar sekli ile ele alinmasi halinde bile faktor'in
faaliyetlerinin sirf kendi yararina oldugunu iddia etmek gugctir. Faktor bu islerin
karsiliginda, musteriden alacak miktarinin belli bir oraninda Ucret ve masraf tahsil
etmektedir. Faktor'un is gorme ediminin kendi bilgi ve becerisinde dayanmasi, siki
baghlik unsurunun tam anlami ile bulunmamasi bu hukuki iligkinin hizmet akdi olarak
nitelendiriimesine engel olmaktadir. Faktorun ediminde eser sozlesmesinin butin
unsurlari yer almamaktadir. Bu acidan bakildiginda faktor'in ediminin vekilin edimine
yaklastigr 6ne suUrulmektedir. Faktor'dn is gorme ediminin kendi bilgi ve becerisine
dayanmasi, siki baghlik unsurunun tam anlami ile bulunmamasi bu hukuki iliskinin
hizmet akdi olarak nitelendiriimesine engel olmaktadir. Faktér'an is gérme fonksiyonu
geregi ustlendigi edim, sadece musterinin menfaatine degildir. Vekalet akdinde edimin,
muvekkilin oldugu kadar vekilin menfaatine de bir gorinim arz edebilecegi kabul
edilmektedir. Vekalet akdinin vazgecilemeyen unsurlarindan biri taraflarin herhangi bir
sure tayinine gerek olmaksizin sézlesmeden cayma hakkinin bulunmasidir. Vekalet
akdi karsilikli glvene dayandigindan, vekaletten azil ve ondan istifa her zaman
mumkundur.  Faktoring sozlesmelerinde taraflarin akdi, ancak belirli donemlerin
sonunda ve ihbar ederek sonra erdirebilmeleri akdi, vekalet sdzlesmelerinden

uzaklastirici bir unsur olarak goriimektedir.

Faktoring sozlesmeleri finans fonksiyonu acgisindan ele alindiginda, taraflarin
amacinin sirf alacak satimi olmadigi, karz akdi unsurlarinin mevcut oldugu
gorulmektedir. Agilacak kredilerin alacak miktarina gore belli bir oranda tespit edilmesi
ve uygulamada alacaklarin faktér'e satildigindan s6z edilmesi, karz akdinin alacak
satimina iligkin unsurlari da igerdiginin kabuline yol agcmistir. Bu durumda taraflarin

iradesinin alacaklar karsiligi kredi saglanmasi oldugu savunulmaktadir.

Faktoring sézlesmelerinin teminat fonksiyonu dikkate alindiginda ise; faktor’an
bor¢lularin 6dememe riskini Ustlenmesi aslinda sdzlesmenin zorunlu unsuru olan is
goérme fonksiyonu ile de yakindan ilgilidir denilmektedir. Teminat fonksiyonu faktor'in

borclular hakkinda yaptigi yada vyapacagi bilgi toplama faaliyetinin sonucuna
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baglanmakta, faktdr'e boyle bir gorev ylklenmemesi halinde secimlik bir unsur olan
teminat fonksiyonundan da s6z edilememektedir. Faktor’'lin risk Ustlenmesi s6z konusu

oldugu anda ise, garanti akdi ile karsilasiimaktadir.

Faktoring s6zlesmesi a tipik, karma nitelikli bir s6zlesme olup ¢esitli unsurlari
icerebilmektedir.  is gérme fonksiyonu akdin zorunlu unsuru olup, sézlesmenin
kapsamina finans ve teminat fonksiyonlari da sdzlesme serbestisi sinirlari ¢gergevesinde
dahil edilebilmektedir. Taraflar, aralarindaki cerceve anlagsmada butin bu unsurlari
istedikleri sekilde ve kapsamda belirleme imkanina sahip bulunmaktadirlar. Boylece
faktoring s6zlesmeleri, karz, kredi akdi, garanti sdézlesmesi, kural olarak vekalet akdi ile
diger is gorme soOzlesmelerini, nihayet alacagin satim ve temlikine dair unsurlarini
icermektedir. Ayrica sOzlesmede taraflarin kararlastirilan edimleri belli bir zamana

yayildiginda surekli bir borg iliskisi niteligini arz etmektedir’.
3.4. Faktoring Soézlegmelerinin igerigi

Karma nitelikli ve sureli bir borg iligkisi 6zelligi gosteren faktoring sdzlesmeleri,
kural olarak kapsama dahil bulunan musteri alacaklarinin énceden ve toptan temlikini
icerdiginden yazili bir sekilde yapilmalarini zorunlu kilmaktadir. Sézlesmelerin hukuki

niteligi hakkinda hangi gériis benimsenirse yazili sekil gegerlilik sartidir®”.
3.4.1. Yurt ici Faktoring Sozlesmeleri

Faktoring s6zlesmesinin genel olarak i¢erdigi unsurlar sunlardir.

3.4.1.2. Faktoring sdzlegsmesinin sekli ve konusu:

Faktoring sozlesmesi yazili sekle tabidir. Bu kisimda, s6zlesmenin yururlige
girdigi tarihten, sonra ereceg@i ana kadar musterinin yapacagi ¢esitli mal ve/veya hizmet
alim-satimi s6zlesmelerinden dogan tum alacaklarla ilgili fer'i haklar ve mdulkiyeti

muhafaza kayitlariyla birlikte faktdor'e satilmasi ve devir olunmasi hikamleri yer alir.

' OZAKMAN Cumbhur: a.g.e.,48
“ 0ZAKMAN Cumbhur: a.g.e.,52
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3.4.1.3 Alacaklarin, yan(fer’i)haklarin ve imtiyazlarin faktor’ gec¢mesi
Alacaklarin satisi ve devri ile birlikte, alacaga bagl olan bitin fer'i haklar ve imtiyazlar

da, kendiliginden faktor'e gecer.

3.4.1.4 Garanti yukumliilugii ve teminatlar :

Faktoring sozlesmesi iligkisinde musteri, satis bedeli tutarina kadar, alacagin
mevcudiyetini ve tahsil edilebilirligini faktor'e karsi garanti eder. Mdusteri tarafindan
verilmis teminatlar sozlesmeden dogan ve faktor tarafindan mugsteriye karsi
yoneltilebilen butlin talepler icin de teminat teskil eder. Faktor ayrica ek teminat

isteyebilir.

3.4.1.5. Satis bedelinin muacceliyeti :
Faktor'e devredilen alacaklardan her birinin satis bedeli, her bir alacagin iligkin

oldugu borcun, borglu tarafindan faktér'e 6dendigi anda muaccel olur.

3.4.1.6. Musterinin borg¢ ve yukumlulukleri

- Faktor tarafindan verilen cizelgeleri kullanma yukumlaliaga,

- Faturalarin bir suretini faktdr'e gdénderme borcu,

- Alacagin faktor'e devredildigini borgluya bildirme borcu,

- Bor¢lu tarafindan musteriye yapilan 6demenin faktér'e verilmesi borcu,

- Devredilen alacaklardan uguncu kisilerin herhangi bir hakki bulunmadigini
belirten garanti borcu,

- Alacaklar ve borglular hakkinda bilgi verme yukumlulagu,

- Bilango ve kar zarar hesabini gonderme borcu,

- Masraflari karsilama borcu,

- Devreden alacaklar Uzerinde tasarrufta bulunmama,

- Takas talebinde bulunmama

3.4.1.7. Faktor’iin borg ve haklari

- Alacagin satis bedelini 6deme borcu,

- Pesin 6deme taahhldd,
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- Bilgi verme borcu,

- Odeme taleplerini reddetme yetkisi,

- Takas isteme hakki,

- TemerrUt faizi isteme hakki,diger hizmetler igin Ucret isteme hakki,

- Onlem alma, inceleme ve bilgi alma yetkisi

3.4.1.8. Faktoring hizmetleri s6zlegsmesinin sona ermesi :

Sozlesme belirli bir siUre igin yapilabilir ve kural olarak sitrenin dolmasiyla
s6zlesme sona erer. Musteri tarafindan sézlesmeden dodan yukumlaltkler yerine
getiriimedigi, yahut musterinin ticari faaliyetine son verdigi veya hakkinda iflas karari

alindigi veya konkordato acgildidi taktirde faktor, sézlesmeyi derhal feshedebilir.

3.4.1.9. Faktoring hizmetleri sozlesmesinde degisiklik yapiimasi :
Faktor, sozlesmede degisiklik yaptigi taktirde, yapilan degisiklikleri yazil olarak
musteriye bildirmesi gerekir. Musteri degisiklikleri 6grendigi tarihten itibaren iki hafta

icinde bunlara itiraz edebilir.

3.4.1.10. Uyusmazhklarin ¢ézimu :
Uyusmazliklarin once, taraflar arasinda karsilikli gérigmeler yoluyla ¢ozulmesine

cahsilir. Iki hafta icinde bir sonuca variimazsa, uyusmazIik yargi yoluyla ¢6zuldr.

3.4.1.11. Yetkili mahkeme:
Faktoring iliskisinden dodan uyusmazliklarda taraflar, faktérun faaliyet
merkezinin bulundugu yerdeki mahkemelerin ve icra dairelerinin yetkili olacagini kabul

ederler.

3.4.2. Yurt disi (ihracat) Faktoring Sézlesmeleri

Burada da yurt digi faktoring hizmetleri s6zlesmesi maddeler itibariyle ve ana

hatlariyla ele alinacaktir.
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3.4.2.1. Faktoring iligkisinin Taraflar

Yurt disi faktoring’de dort tarafli bir iligki s6z konusudur. Faktoring s6zlesmesinin

taraflari musteri ile ihracat faktor’adur.

Mdasteri, yurt disina mal satan veya hizmet sunan ve bunlara iligkin alacaklari,
ihracat faktor'a tarafindan devralinan saticlyl ifade eder. ihracat faktor'a, musterinin
alacaklarini devralan taraftir. Borglu, mal ithal etmesi veya kendisine hizmette
bulunulmasi sebebiyle bunlarin bedellerini mugteriye 6demekle yukumlu olan ithalatgiyi
ifade eder. ithalat faktor'u ise, musteri( Uretici igletme-satici) tarafindan fatura edilen ve
ihracat faktor'a tarafindan devir alinarak kendisine devir olunan alacaklari tahsil etmeyi
ve Uluslararasi Faktoring Kurallari uyarinca kredi riskini yuklenerek bunlari 6demeyi

taahhUt eden kurulustur.
3.4.2.2. Sozlesmenin Konusu
Faktor, sozlesmenin akdedilmesinden sonra musterinin, yabanci borglulara

yapacagl mal teslimleri ve hizmet sunumlarindan dogan alacaklarini satin almayi

taahhut eder.

3.4.2.3. Alacaklarin Belirlenmesi
Mdusgteri faktoring’e konu olan alacaklarini faktor'e bildirmek, fatura suretlerini,
yukleme belgesini ve gumriuk c¢ikis beyannamesini faktdre gondermek suretiyle

alacaklari belirlemekle yukumladar.

3.4.2.3.1. Alacaklarin Devri ve Devrin Kapsami
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Musteri, borgluya karsi yoneltebilecegi tum alacak haklarini faktor'e devir etmeyi
ve faktérde bu alacaklari devir almayi taahhit eder. alacaklarin devri ile birlikte, musteri

bu alacaklara iligkin teminatlari ve alacagin fer’i olan haklarini da faktor'e devreder.

3.4.2.3.2. Satilanin Milkiyetinin Musteride Sakli Tutulmasi

Masteri, borglu ile satilan malin mulkiyetinin musteride sakh tutulmasina iliskin

gegerli bir anlasma yapmakla yukimladur.
3.4.2.3.3. Borglunun Odemede Bulunmama Riskine Karsi Garanti
Borclunun 6dememe riskine karsi sorumluluk ancak, taraflar arasinda ayri bir
anlasma ile nitelikleri agik¢a belirtilen mallarla ilgili mal teslimlerinden dogan alacaklar
bakimindan gecerli olur.
3.4.2.3.4. Misterinin, Borglunun Odeme Kabiliyetine iligkin Garantisi
Faktor tarafindan, borglunun 6demede bulunmamasi riskinin garanti edilmedigi

durumlarda musteri alacagin tamami 6deninceye kadar, bor¢glunun 6deme kabiliyetini

faktor'e kargi garanti eder.

3.4.2.3.5. Misterinin Alacagin Mevcudiyeti ve Devredilebilir Nitelikte
Olduguna iliskin Garantisi

Mdusgteri, ayrica Ozellikle takas, iptal, tasarruf sinirlamalari, GglUncu Kkisinin
komisyon talepleri veya benzeri taleplerle, alacagin tutarinin sonradan azalmayacagini
veya mevcudiyetinin tehlikeye dismeyecegini de garanti eder.

3.4.2.3.6. Musterinin Borg ve Yiikumlultikleri

- Alacagin faktér'e devredilmis oldugunun borgluya bildirilmesi,
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- Faktére, faturanin bir suretini gdnderme, belge ve bilgi verme yikumlaligu,

- Borglu tarafindan musteriye yapilan ddemelerin faktdr’e bildiriimesi yukumlulagua,

- Faktor'e, devir edilen alacaklarla ilgili yeni durumlari bildirme, bilanco ile kar-zarar
hesabini sunma ve belge verme yukumluluga,

- Alacagi bagkasina satmama yukumlaltgu,

- Faktoring komisyonu ile tGcret 6deme yukumlulugu,

3.4.2.3.7. Faktor’'un Borglari ve Haklar

- Pesin 6deme borcu,
- Satim bedelinin 6denmesi borcu,
- Inceleme ve bilgi isteme hakki,

- Alacagin tahsiline iligkin yargi digi veya yargisal 6nlemler alma hakki.

3.4.2.3.8. Borglunun itiraz ve Defleri Karsisinda Faktér’iin ve Miisterinin

Durumu

Satilan mallara iligkin alacagin vadesinden 6nce veya sonra, maldaki maddi hata
veya hukuki ayiplar yahut diger hususlarla ilgili olarak, borclu tarafindan defi veya
itirazda bulunulmasi durumunda faktor, bor¢lunun 6deme riskini garanti borcundan
kurtulur. Musterinin ise durumu derhal faktor'e bildirmesi ve talep Uzerine, alacagin

satim bedelini veya pesin 6demeleri faktor'e iade etmesi gerekir.

3.4.2.3.9. Sodzlegsmenin Siiresi ve Sona Ermesi

ihracat faktoring sozlesmeleri genellikle 1 yillik bir sire igin yapilamaktadir.
Sozlesmeni uzatilmamasi halinde, stirenin dolmasiyla s6zlesme sona erer. Mdusterinin,
sozlesmeden dogan borglarini kusurlu olarak ihlal etmesi veya musterinin kredi
kabiliyeti hakkinda supheli bir durumun faktor tarafindan ogrenilmesi halinde, faktor

s6zlesmeyi derhal feshedebilir.

3.4.2.3.10. ifa Yeri, Yetkili Mahkeme ve Uygulanacak Hukuk
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ifa Yeri, faktoriun idare merkezinin bulundugu yerdir. Soézlesmeden dogan

anlasmazliklarda, faktér’'dn merkezinin bulundugu yer mahkemesi yetkilidir.

3.5. FAKTORING iSLEMINDE RiSK DEGERLENDIRMES|I VE MUHASEBE
UYGULAMASI

3.5.1.Faktoring isleminde Risk Degerlendirmesi

Faktor sirket, kredili satis bedellerinin tahsil ediimemesi durumunda dogacak tim
ticari riski Ustlenerek 6nemli bir hizmet sunmaktadir. Yani faktoring, risk iceren bir
finanssal faaliyettir. Bu nedenle Faktor kurulus, anlasma yapmadan once karsi karsiya

bulundugu riskleri degerlendirmek zorundadir.

Bu riskleri iki baslik altinda toplanabilir.
- Satici ( Uretici isletme) ile ilgili riskler

- Alici ( Musteri) ile ilgili riskler

3.5.1.1. Satici (Uretici isletme) Riski

Faktor, satici firmanin gergek risk boyutunu ortaya ¢ikarmak amaciyla firmanin
guncel ve gelecekteki performansini incelemek zorundadir. Faktor bununla firmanin
surekliligi yani yasayabilirligi ( viability) tespit edecek, daha sonra da satin alinacak

alacaklarin kalitesini degerlendirmeye tabi tutacaktir.

3.5.1.1.1. Firmanin Sirekliligi

Faktor, firmanin gegmis performansini satici tarafindan doldurulan bir teklif formu
(proposal form) uzerinde inceler. Bu form; firma ile ilgili bilgiler, hissedarlar ve kardesg
firmalar ile ilgili bilgiler, mali yapilari, kirahk mal alimlari, firmaya hammadde saglayan
firmalar ve musterileri ile ilgili bilgiler ve ayrica son 12 aydaki satis cirosu, son birkag yil

icindeki tahsil edilemeyen alacaklar ile ilgili bilgiler, gelecek 12 ay ic¢in satis cirosu
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tahmini ve satis kosullari hakkinda bilgileri icermektedir. Bunlara ek olarak satici

firmadan denetlenmis (audit edilmis) mali tablolari da gdndermesi istenmektedir*?.

Satici riski degerlendirmesinde ikinci agsama “survey” adi verilen firmanin mali
yapisinin taranmasi asamasidir. Faktor, saticinin iyi bir mali yapiya sahip olup
olmadigini saptayabilmek igin, ayrinti dizeyinde bilgiler isteyecektir. Bunlar arasinda,
son denetlemeden bu yana tutulan igletme muhasebe kayitlari ve vadeli galisan borglu
firmalar hakkindaki bilgiler bulunmaktadir.  Faktdér bununla, alacaklilara firmanin
zamaninda 6deme yapip yapmadigi, ara mallari agisindan tek bir saticiya bagh olup
olmadigini 6grenip, ureticinin kredi degerliligi konusunda ara mal saticisi ile temasa

gecmektedir.

Satin alimlarin kardes firmalardan yapilmasi durumunda kayitlar aligverisin
gercek Ozelliklerini gostermeyebilmektedir. Tercihli musteriler listesini firmanin gercek
borglanma durumunu gormek amaciyla son 6 aylik banka hesap ekstreleri incelenir.
Faktor elde ettigi bu bilgilerle firmanin gelecegi hakkinda performans tahmini yapip,

daha sonra kendi tahminlerini satici firma tahminleri ile karsilastirmaktadir®.

3.5.1.1.2. Alacaklarin Gegerliligi ve Kalitesi

Faktor, prefinansman sagladigi zaman karsiliginda teminat olarak aldigi tek sey,
satici firmanin alacaklaridir. Her teminatta oldugu gibi bu alacaklarinda kalitesinin
kontrol edilmesi gerekmektedir. Zira saticinin iflas1 durumunda faktér'an elinde kalacak

tek guvence bu alacaklardir.

Faktér'iin, satici firmadan asagidaki ek bilgileri de istenmesi gerekmektedir.**;

2 ERDOGAN Niyazi, Uluslar aras1 Isletmelerde Mali Risk Yénetimi & Cagdas Finansman Teknikleri, 1993,
156

* ERDOGAN Niyazi, a.g.e.,157

*“ ERDOGAN Niyazi, a.g.e.,157
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a) Alacak dagilimi: Alacaklarin tek bir musteriden olmasi, iflas durumunda
ortaya cikabilecek olan alacaklar ile ilgili bir ihtilafta ¢ok fazla riskle karsi karsiya
kalabilecektir.

b) ladelerle ilgili bilgiler: lade miktari ne kadar fazla ise gelecekte saticinin
iflas1 halinde musterilerle ihtilaf olmasi o denli fazla olacaktir. Firmanin yillik iade
miktarinin endustri ortalamasi ile karsilastirilmasi yapiimalidir.

C) Alacaklarin devir hizi ( Satis hasilati/Toplam alacaklar): Saticinin alacak
devir hizi endustri ortalamasindan dusuk ise satici musterilerin gdézunde tercihli firma
olma Ozelligini gosteriyor demektir. Bunun nedenleri arasinda firmanin Grdnlerin iyi
olmasi, zamaninda teslimat yapilabilmesi, satig sonrasi hizmetlerin iyi olmasi gibi
unsurlar satilabilir. Eger satici satiglarda erken ddeme igin asir i1Iskonto yapmiyorsa,
alacak devir hizinin dusuk olmasi, alacaklarin kalitesinin yuksek oldugunun bir igaretidir.

d) Kapsam disi birakilacak alacaklar:  Faktor, holding bunyesi icindeki
firmaya yapilan satiglardan dogan alacaklari, satilmayanlarin iadesi kosuluyla yapilan
satis anlasmalarin ve satici firmanin 6nemli o6lglide satis sonrasi servis hizmeti
kosuluyla yapmig oldugu satislarin ihtilaf gikmasi olasiligi yuksek olacagi igin kapsam
digi birakmak isteyecektir.

e) Sezonluk satislar: Bu durumda saticinin alacak devir hizini hesaplamak
zordur. Ayrica, diger endustrilerle karsilastirildiginda, prefinansman o6demeleri belli

sezonlarda ¢ok daha yuksek olacaktir.

3.5.2. Alici (Musteri) Riski

Alicilarin sayisinin ¢ok az olmadigi slUrece onlarin ayrintili bir incelemesini
yapmak ticari yonden olagan kabul edilmez. Birka¢ yuz adet alicinin kredi-degerliligini
arastirmak faktor'e emek, zaman ve masrafa mal olur. O nedenle faktor, en buyuk 15-

20 surekli mugteriye ( aliciya) ait bilgileri taramak durumundadir.

Borcun ddenme suresi veya alicilarin kullandigi kredi suresinin ortalamasi, is
kolundaki Urin veya urunlerin piyasada kabul gorup gormediginin bir gostergesi
olabilecegdi gibi saticinin etkin tahsil yontemlerine sahip olmadiginin belirtisi de olabilir.

Zaten buyUk bir olasilikla satici bu gerekge ile faktoring hizmetine basvurmustur. Fakat

61



sadece bu gerekge veya ticari basiretsizlik faktor tarafindan hemen kabul edilmemelidir.
Daha derin bir inceleme ciddi surtugmeleri, dusuk kredi risklerini ve hatta konsinye satis
veya uzun vadeli satiglar gibi 6zel duzenlemeleri ortaya ¢ikarabilir. Bor¢ cirosunun
hesaplanmasinda kabul géren genel yontem her ay sonu itibariyle mevcut agik borg
toplaminin 365 ile ¢arpilip yillik brit satis degerine bolunmesidir. Hesaplamanin garpik
sonuglari vermesinden kaginmak igin surtusme konusu tutarlar, silinmeyen kotu borglar,
Ozel sartlara tabi borglar ve kardes sirket hesaplari hesaplamadan, yani borg
toplamindan ve satis degerinden c¢ikarilmahdir. Basit olma avantajina sahip bu
hesaplama mutlak kesin bir sonug vermeyebilir. Zira dayandigi ay sonu borg tutarlari o
ay icindeki en ylksek bor¢ miktarini gosterir. O ay iginde ¢ikarilan fatura tutarlarinin
cogu muteakip ay icinde Odenecektir. Yine de yontem kabaca da olsa bir egilimin

gostergesidir ve benzer is kollarindaki sonuglarla karsilastirma olanagi verir®.

Risk degerlendirme ve risk alma konusunda faktor'iin durumu bankadan farkhdir.
Banka, musterisinin durumu iyice incelemenin yani sira riskini asgariye indirmek igin
teminat alir. Bagka bir deyisle banka kendi aldigi riske karsi kendini korur. Oysa faktor,
bir sigorta sirketi gibi sadece risk bulunan yerde is bulabilir ve baskalarini riskten
korurken kendisi risk alir. Dogal olarak bunu yaparken riskin kabul edilebilir kalitede,
degisik alanlara yayilmis ve Ustlendigi riskin karsiliginda aldigi Ucretin yeterli olmasina
dikkat etmelidir. Aldigi Ucretlerin toplami faktor'an net geliri olmayacaktir. Zira tahsilini
saglayamadigdi bazi kotl borglarin tutari faktor'a risk dGcretini arttirmaya zorlayacak ve
bir musteri adayi o faktor'i pahali bulabilecektir. Bu itibarla faktor'in risk alma

yelpazesini iyi ayarlamasi onemlidir.

Musterisinin alacaklari Uzerinde herhangi bir tedbir bulunmadigini faktor ilgili
yetkili mercilerden ve sirket kayitlarindan arastirmalidir. Musterinin i¢ ve dig alimlar igin
actirdi§i akreditifler konusu mallarin satis bedellerinin bankaya bloke edilmesi s6z
konusu olabilir. Kanunen tutulan alim defterleri ile satis defterlerinin karsilastiriimasi
bazi borc¢lulara mahsup hakki tanindigini ortaya cikarabilir. Ayrica musterinin kamu
sektorine ne oranda satis yaptigi da incelenmelidir. Zira bir devlet dairesinde sattigi

mal karsilik beklenen 6deme, baska bir daire tarafindan o daireye iliskin bir baska isin

* ERDEMOL Haluk, Faktoring ve Forfaiting, 1992, 21
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s6zlesmeye gore yapilmadigi gerekgesiyle bloke edilebilir. Devlet dairelerine ¢ok satis

yapan musterilerine faktor 6n 6deme yapmaktan kaginmalidir.

Asagidaki tiim borglarin faktoring dlizenlemesinin disinda tutulmasi normaldir?®:

a) Gergek kisilere yapilan satiglara ait borglar: Faktoring perakende ticaret
icin dusunulmemigtir.

b) Konsinye veya satilmayan malin iadesi turde satiglardan dogan borglar:
borcun tahsili konusundaki tarih belirsizleri ve bu tir satislarin digerlerinden ayirt
edilerek takibinin glcligu nedeniyle faktor bu satiglarla ilgilenmez.

C) Saticinin kardes veya ana kurulusu ile saticinin kontrolinde olan bir
sirketin bor¢lu gézuktugu borglar: Saticlylr kendi ortagi olan bir borglunun kredi riskine
kargl korunmak gibi yersiz bir durum ortaya g¢ikacagindan ve riskin ayni olusu nedeniyle

badimsiz bir tahsilat olanagi bulunmadigindan faktér'den hizmet beklenemez.

Hem gergek olamayan ( donulebilir) hem de geleneksel (donulemez) faktor’ler
icin musteri riski ¢cok énemlidir. Ozellikle, dénllemez faktérler igin musteri riski ¢ok
onemlidir., zira kredi sigortasi primini belirleyecek olan en temel unsur budur.

Faktor, yapacagi degerlendirme karsisinda isteyecegi fiyati belirleyecek, ayrica
bu riski alip almayacagina karar verecektir. Faktor, musteri risk degerlendirmesini
surekli ve periyodik olarak yapmak zorundadir.

Faktor'in yapmasi gereken degerlendirme kisaca asagidaki gibidir*’:

Tarama (survey) asamasinda faktdr saticidan musteri ile ilgili zaten pek ¢ok

bilgiyi istemis ve elde etmis olacaktir.

Bu calisma su bilgileri igerir.

a) Tahsil edilemeyen alacaklarin tarihgesi: Genelde, énceki Gg yilin kayitlari

incelenmektedir. Yalnizca tahsil edilemeyen alacaklar oranina degil, ayni zamanda

“ ERDEMOL HALUK, a.g.e., 22,
*" ERDOGAN Niyazi: a.g.e.,158
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izledikleri seyre de bakilmaktadir. Periyodik olarak ortaya ¢ikan ¢ok sayida tahsil
edilemeyen alacak bulunmasi halinde, bu tur sorunun endustri i¢cin yaygin oldugu
anlamina gelmektedir. Tek bir alacak ise, belirli bir yizde tespiti i¢in yeterli bir gosterge
sayllmamaktadir.

b) Saticinin  kredi degerlendirme yontemleri gelistirilip  gelistiriimedigi:
Saticinin kredi degerlendirme yodnteminin, ge¢misteki tahsil edilemeyen alacaklarin
uzerinde bir etkisi olup olmadigi incelenmektedir.

c) Saticinin kredi yonetim yontemi: Eger saticinin kredi yonetim yontemi ile
alacaklarin zamaninda toplanamadigi anlasilmasi halinde, faktér bunu da tahsil
edilemeyen alacaklar sigortasi primi/fiyati Gzerine yansitmaktadir.

d) Endustri: lyi bir faktoring kurulusu, her endistri icin ortalama tahsil
edilemeyen alacaklar riskinin ne oldugunu bilmek durumundadir. Bu tur analizlerin
periyodik olarak yapilmasi gerekmektedir.

e) Kredi sartlari: Bazi musterilere normalden daha uzun bir kredi vadesi
verilmisse bunun tahsil edilemeyen alacaklar riskini arttiracagi geregi unutulmamalidir.

f) Satin alma oOrnekleri: Her ay duzenli olarak saticidan mal satin alan
musterilerin varligi daha kolay izlenebilmeleri agisindan tercih edilmektedir. Faktor,
kendisine duzenli olarak 6deme yapacak borglularin varligini, dizensiz fakat blyuk
miktarda 6deme yapacak musterilere tercih etmelidir.

g) Alacaklarin devir hizi:  Kisa devir hizi olmasi, uUreticinin 6ncelikle satici

oldugunu gosterir. Bu da tahsil edilemeyen alacaklar riskini azaltan bir unsurdur.

3.5.3.Faktoring’de Maliyetler

Butun finanssal enstrimanlarda oldugu gibi faktoring islemlerinin de kullanicilar
acisindan bir maliyeti vardir. Maliyet unsuru, faktoring sirketleri tarafindan satici
firmalara sunulan hizmetlerin ¢esidine goére farlihk arz etmektedir. Satici firma
faktoring’in hizmet ve teminat fonksiyonlarindan faydalaniyor ise faktoring komisyonu
gundeme gelmektedir. Eger satici firma faktoring’in finansman fonksiyonundan

faydalaniyor ise bu takdirde finansman faizi de gindeme gelmektedir.

Faktoring islemlerinde fiyati is yuklu ve risk olmak uUzere iki temel unsur
belirlemektedir. Faktor, is yukinun hesaplarken alici sayisi, fatura sayisi, ortalama

fatura tutari gibi unsurlara, risk degerlendirmesinde ise 6deme kosullari, alicinin kredi
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degerliligi, alicinin 6deme gucd, risk dagilimi (firmalar, sektorler ve Ulkeler agisindan),

piyasa kosullari ( ekonomik ve siyasal etkenler) gibi unsurlara bakar.

Bu degdiskenler her bir firma Grun igin tek tek degerlendirilerek satici igin bir
maliyet olusturulur. Olusturulan maliyet, saglanan hizmetler ve 6n 6deme igin faktoring

komisyonu ve finansman faizi olmak tzere iki gruba ayrilir.
3.5.3.1. Faktoring Komisyonu

Komisyon, kredi ve piyasa aragtirmalari, alacak kayitlarinin tutulmasi, alacaklarin
tahsilati, ticari riskin Ustlenilmesi gibi hizmetler kargiliginda alinmaktadir. Komisyon
maliyetinin belirlenmesi, faktoring isleminin yurt i¢i veya yurt digi ve gayri kabili rlcu

olmasi ile miisterinin kredibilitesi ve islem hacmi gibi faktérlere baglidir®®.

Faktoring sirketin, satici firma ile faktoring s6zlesmesi imzalamadan &nce
ustlenecegi riskleri degerlendirmesi gerekmektedir. Bu degerlendirmeler faktoring
sirketinin riskleri Ustlenip Ustlenmeme kararini vermesine ve riskleri Ustlenecek ise talep

edecegi faktoring komisyonunun duzeyini belirlemesine yardimci olacaktir.

Risk degerlendirme sirasinda satici ve alici ile ilgili riskler, uluslar arasi faktoring
islemlerinde ise ayni zamanda Ulke riskleri de dikkate alinmaldir. Satici firmalarin
riskleri degerlendirilirken 6zellikle firmanin i¢cinde bulundugu sektériin genel durumuna
ve firmanin faaliyet yapisina dikkat edilir. Uluslar arasi faktoring islemlerinde alici riski
degerlendiriimesi faktor'ler arasi muhabirlik iligkileri ¢ercevesinde ve alici firmanin

ulkesindeki muhabir Faktor’un riski Ustlenmesiyle yurutulmektedir.

Uluslar arasi faktoring islemlerinde Ulke riski; transfer riski, politik risk ve
ekonomik risk olmak uzere U¢ ana eksende degerlendirilir. Transfer riski, alici firmanin
bulundugu ulkenin dovizli borglarini 6demede cesitli gugliklerle karsilasmasi veya
borg¢larini 6demekten kagmasi riskidir. Politik risk, alicinin Glkesinde meydana gelen

olaganustu hal, savas veya i¢ savas hali, ayaklanma, siyasi belirsizlik gibi olaylarin

* CEYLAN Ali, Finansal Teknikler, Bursa , 1995, 27
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dogurdugu riskleridir.  Ekonomik risk, alicinin Ulkesinin bor¢ ylku, doéviz rezervi,

odemeler dengesi ve ekonomik yapisi gibi unsurlarin dogurabilecegi risklerdir.

Faktoring komisyonu aylik olarak, ay iginde faktor tarafindan kabul edilen
faturalarin toplami yani satis tutari Gzerinden alinir. Komisyon orani yillik satig tutari,
ustlenilecek risk, satis vadesi gibi etkenlere bagh olarak anlagsma ile belirlenir.

Komisyon orani genellikle satislarin %0.5ile %3’U arasinda degisir.

Komisyon bedelini su sekilde belirtmek miimkiindiir®:

- Sabit giderler, kirtasiye, haberlesme, yasal dava takip ve personel giderleri: mugsteriye
verilen hizmetler i¢in yapilan harcamalara gore belirlenir.

- Riskin sififanma bedeli veya riziko primi: alicinin riskine, Ulke riskine ve 0deme
kosullarina bagli olarak belirlenmektedir.

- Kar mariji.

3.5.3.2. Finansman Faizi

Faktoring sirketinin satici firmaya yaptigi 6n 6demeye karsilik tahsil ettigi faizdir.
Bu faiz, alicinin faturayi édemesinden once verilen avans tutarina uygulanir. Genel
olarak uygulanan yontem Faktor’dn fonlarinin satici tarafindan kullaniima suresinin net
gln esasina gore faizlendiriimesi ve bu faiz tutarinin her ayin sonunda tahakkuk

ettirilmesidir.

Faktoring sirketinin, satici firmaya sagladigi finansman iki sekilde olmaktadir.
Birincisinde faktor tarafindan 6n 6deme yapilmakta ve yapilan bu 6n 6demenin tasfiyesi
sirasinda kullanim slresine gore faiz hesaplamasi yapiimaktadir. Uygulamada bu
yonteme borglu cari yontemi denilmektedir. ikincisi ise 1skonto yéntemidir. Burada
Iskonto faizinden s6z edilir. Bu ydntemde islemin basinda iskonto faizi pesin olarak
hesaplanir ve faktor'e temlik edilen fatura tutarindan dusullerek kalan bakiye satici

firmaya odenir.

¥ CEYLAN Ali, Finansal Teknikler, Bursa, 2002, sayfa 38
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Faktoring sirketinin satici firmaya yaptigi 6n 6deme karsiliginda tahsil edecegi
finansman faizinin hesaplanmasinda uygulanacak faiz orani faktoring isleminin yurt ici
veya uluslar arasi olmasina gore degismektedir. Yurt ici islemlerde guncel TL faiz
oranlar, ihracat islemlerine ise LIBOR kullaniimaktadir.  Ayrica faktoring sirketi
ustlenmis oldugu risk ile orantili olarak Spread adi verilen ilave bir faiz orani talep

etmektedir.

3.5.3.3. islem Maliyeti Hesaplari

ABC AS.i 1.000.000.000.TL lik alacagini daha 6nce imzalanan faktoring
sozlesmesi cercevesinde F Faktoring AS’ne temlik etmigtir.  Daha once imzalanan
faktoring sozlesmesine gore%80 on 6deme yapilacak ve %1 faktoring komisyonu
uygulanacaktir. ABC AS'’i bu temlik ile ilgili olarak musterisinden tahsil ettigi
15.12.1998 vadeli 1.000.000.000.TL lik ¢eki 05.11.1998 gunu F Faktoring AS’ne ciro
etmis ve karsiliginda %80 oraninda 6n 6deme almigtir. Bu isleme %97 faiz orani

uygulanmasi konusunda anlagsmaya variimistir.

Bu veriler gergcevesinde faktoring isleminin maliyeti hem borglu cari yontemine

gore hem de iskonto yontemine gore ayri ayri hesaplanacaktir.

3.5.3.3.1. Borg¢lu Cari Yontemi

On Odeme Orani % 80
Faktoring Komisyonu %1
Finansman Faizi %97
Vade 40 gun

On 6deme igleminde faktoring komisyonu ve faktoring komisyonunun Banka ve
Sigorta Muamele Vergisi faktoring sirketi tarafindan pesin tahsil edilmekte veya 6n

0deme bakiyesine eklenmektedir.

Temlik Tutari 1.000.000.000.
On Odeme Tutari 800.000.000.
Komisyon Tutari 8.000.000.
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Komisyon Bsmv’si 400.000

30 gun sonra faiz tahakkukuna esas olacak matrah 808.400.000.TL dir.

30. Giin Faiz Tahakkuku

Faiz = 808.400.000* %97 *30 gin = 65.345.667
36.000

Faizin Bsmv’si = 65.345.667 * %5 = 3.267.283

68.612.950.TL hk maliyet 30. gun faktoring sirketi tarafindan ya nakit olarak tahsil
edilecek yada ©on &deme bakiyesi eklenecektir. ( Ornegimizde ikinci ydntem
uygulanacaktir.) Buna goére 40. gunde faiz tahakkukuna esas olacak matrah
877.012.950.TL olmaktadir.

40. Giin Faiz Tahakkuku

Faiz = 877.012.950 * %97 * 10 giin = 23.630.627
36.000

Faizin Bsmv’si = 23.630.627 * %5 = 1.181.531

40. gundeki faiz tahakkukundan sonra oOn Odeme bakiyesi 901.828.108
olmaktadir. Faktoring sirketi vadesinde ¢eki tahsil ettikten sonra kendi alacagi olan
901.825.108 TL'ni dusup kalan 98.174.892 TL ‘ni ABC AS’ne 6deyecektir. Bu islemde
ABC AS$’nin ylklendigi toplam maliyet 101.825.108 TL olmustur.

3.5.3.3.2. Iskonto Yontemi

On Odeme Orani %100
Faktoring Komisyonu %1
Finansman Faizi %97
Vade 40 gun
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Iskonto isleminde finansman faizi, finansman faizinin Banka ve Sigorta Muamele
Vergisi, faktoring komisyonu ve faktoring komisyonunun Banka ve Sigorta Muamele
Vergisi faktoring sirketi tarafindan temlik tutarindan pesin olarak dusuldukten sonra

kalan bakiye 6n 6deme olarak yapiimaktadir.

Temlik Tutari 1.000.000.000
Komisyonun tutari 10.000.000

Komisyonunun Bsmv’si  500.000

Faiz = 1.000.000.000 * %97 *40 gun = 107.777.778
36.000

Faizin Bsmv’si = 107.777.778 * 5 = % 5,388,889

Bu islemde faktoring sirketi komisyon tutari, komisyonun Banka ve Sigorta
Muamele Vergisi, faiz tutari ve faizin Banka ve Sigorta Muamele Vergisi toplamlari olan
123.666.667 TL'ni ¢ek bedelinden pesin olarak dustikten sonra kalan 876.333.333.
TL'ni ABC AS’ne 6n 6deme olarak 6deyecektir.

Goruldugu gibi bu ornekte borglu cari yonteminde hesaplanan toplam maliyet
101.825.108 TL iken, i1skonto ydnteminde toplam maliyet 123.666.667 TL olarak
gergeklesmistir.

3.5.4. Faktoring isleminde Muhasebelestirme

Faktoring isleminin temel fonksiyonu, faktér firmanin hem kendi, hem de satici

(Uretici igletme) firmanin muhasebe kayitlarini tutmasidir.

Faktoring isleminin en dnemli 6zelliklerinden biri de avans seklinde bir 6n 6deme
yapilip yapilmadigi hususudur. Faktoring isleminin muhasebe kayitlari sozlesme
esnasinda saticiya olan 6demede bulunup bulunmadigina gore farkliliklar gosterecektir.
Bu nedenle saticillar ve faktdor bakimindan muhasebe kayitlari incelenirken, 6n

6demenin yapildigi ve yapilmadigi durumlar ele alinacaktir.
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3.5.4.1. Satici isletmeler Bakimindan Muhasebelestirme

Bilango esasina gore defter tutan gercek ve tlzel kisiler muhasebe sistemlerini
26.12.1992 tarih ve 21447 nolu mukerrer Resmi Gazetede yayinlanan | Sira Nolu
Muhasebe Sistemi Uygulama Genel Tebligi'ne gore olusturmak zorundadirlar. So6z
konusu Teblig ile ilgili agiklamalar 3.1.1 Tekdizen Muhasebe Sistemi bdolumunde

yapilmistir.

Tekdlizen Hesap Plani cercevesinde faktoring islemlerinin

muhasebelestiriimesinde kullanilabilecek hesaplar sunlardir®.

100 KASA

Bu hesap, igletmenin elinde bulunan ulusal ve yabanci paralarin TL karsiligi
izlenmesi i¢in kullanilir. Tahsil olunan para tutarlari bor¢, 6demeler ve bankaya yatirilan
para tutarlari alacak kaydedilir. Hesap daima borg bakiyesi verir veya sifir olur. Higbir

sekilde alacak bakiyesi vermez.

101 ALINAN CEKLER

Bu hesap gercek ve tlzel kisiler tarafindan isletmeye verilmis olup, henuz tahsil
icin bankaya verilmemig veya ciro edilmemis olan g¢eklerin izlenmesini saglar. Alinan
ceklerin yazili degerleri ile borg, bankadan tahsil veya ciro edildiginde alacak kaydedilir.

102 BANKALAR

Bu hesap , isletmede yurt ici ve yurt disi banka ve benzeri finans kurumlarina

yatirilan ve g¢ekilen paralarin izlenmesini kapsar. Bankalara para olarak veya hesaben

0 VERGI DUNYASI, 1998,201
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yatirilan ve ¢ekilen paralarin izlenmesini kapsar. Bankalara para olarak veya hesaben
yatirilan degerler borg, ¢ekilen tutarlar ile Gguncu kisilerce tahsil edildigi anlasilan ¢ek ve

o0deme emirleri alacak kaydedilir.

120 ALICILAR

Bu hesap, isletmenin faaliyet konusunu olusturan mal ve hizmet satiglarindan
kaynaklanan senetsiz alacaklarinin izlenmesi i¢in kullanilir. Senetsiz alacagin dogmasi
ile bu hesaba borg, tahsil edilmesi halinde ( 6demeler, aktarmalar ve hesaben

mahsuplar dahil) alacak kaydedilir.

121 ALACAK SENETLERI

Bu hesap, isletmenin faaliyet konusunu olusturan mal ve hizmet satiglarindan
kaynaklanan senede baglanmis kisa vadeli alacaklarini kapsar. Alinan senet tutarlari bu

hesaba borg, tahsilinde ise alacak kaydedilir.

780 FINANSMAN GIDERLERI

isletme faaliyetlerinin aksatmadan yiriitiilebilmesi amaciyla borglanilan tutarlarla
ilgili olarak katlanilan ve varliklarin maliyetine eklenmemis bulunan faiz, kur farklari,

komisyon ve benzeri giderler bu hesaba borg¢ kaydedilir.

Faktor alacaklarin riskini Ustlenerek saticlya 6n 6demede bulunmakta bunun
karsiliginda da faktoring komisyonu ve (creti(faiz) talep etmektedir. Istenilen bu tutar
faktor'an gelirini, Uretici isletmenin ise giderini olusturmaktadir.

3.5.4.1.1. Fatura Temlikinin Muhasebelegtirilmesi51

Faktor firma, faktoring Ucretini devraldigi alacak tutarindan duslp, kalan miktari

satici firmaya 6demekte yada alacak tutarindan bozuk yada kusurlu mallar nedeniyle

S VERGI DUNYASI, Ocak 1996, 173
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iade yapilabilecegini gdéz 6nune alarak belli bir oranda emniyet marji ayirtip vade

bitimine kadar bu miktari alikoyarak kalan miktari saticiya 6demektedir.

Satici (Uretici isletme) ilk olarak alicilara satis yapilip fatura kesildigi zaman
dogan alacak tutari kadar 120 hesap bakiyesini bor¢landirir. Karsiliginda 600 veya 601

hesaplari ile 391 hesabini ilgili tutarda alacaklandirir.

120 ALICILAR

120.01.001 X Firmasi XX
600 YURT ICI SATISLAR XX
601 YURT DISI SATISLAR XX
391 HESAPLANAN KDV XX

X Firmasina satig yapilmasi

Satici firma alacagini faktoring sirketine temlik ettigi zaman faktoring sirketinin
cari hesabini borglandirir, karsiliginda alcinin cari hesabini alacaklandirir.

120 ALICILAR
120.01.009 F Faktoring Sirketi XX
120 ALICILAR XX
120.01.001 X Firmasi

Alacagin faktoring sirketine temlik edilmesi

3.5.4.1.2. Faktoring Sirketinden On Odeme Alinmasi Durumu

Satici firma nakit ihtiyacina gore faktoring sirketinden temlik ettigi alacaklarinin
%80’i oraninda bir 6n 6deme alabilir. Bu durumda alinan 6n édeme tutari kadar 100
veya 102 hesaplar borglandiriir, karsiliginda faktoring sirketinin cari hesabi

alacaklandirilir.
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100 KASA
102 BANKALAR
120 ALICILAR
120.01.009 Faktoring Sirketi

Faktoring Sirketinden 6n 6deme alinmasi

XX
XX

XX

Alacagin vadesi geldigi zaman faktoring sirketi borgludan tahsilati yapar.
Faktoring sirketi satici firmaya yaptigi 6n 6demeden arta kalan %Z20’lik kisimdan

faktoring komisyonu ve finansman faizini keserek kalan kismi satici firmaya oder.

100 KASA
102 BANKALAR
120 ALICILAR
120.01.009 F Faktoring Sirketi

Faktoring Sirketinden bakiye tahsilati yapilmasi.

XX
XX

XX

Faktoring sirketi tahsil ettigi faiz ve komisyon tutari i¢in satici firmaya fatura
dizenler. Bu durumda satici firma kayitlarinda 780 Finansman Gideri hesabi

borclandirir, karsiliginda faktoring sirketinin cari hesabini alacaklandirir. Bdylece

faktoring sirketinin hesabi sifirlanmig olur.

780 FINANSMAN GIDERI
780.01.001 Faktoring Faiz Gideri
780.01.002 Faktoring Komisyon Gideri
120 ALICILAR
120.01.009 F Faktoring Sirketi

Faiz ve komisyon tahakkuku

XX
XX

XX

3.5.4.1.3. Faktoring Sirketinden On Odeme Alinmamasi Durumu
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Satici firmanin faktoring sirketinden 6n 6deme almamasi durumunda Faktor
alacagin vadesinde borc¢ludan tahsilati yapti§i zaman faktoring komisyonu keserek
kalan tutar satici firmaya 0der. Bu durumda satici firma aldigi tahsilat tutari kadar 100
veya 102 hesaplari borglandirir, karsihiginda faktoring sirketinin cari hesabini
alacaklandirilir.

100 KASA XX
102 BANKALAR XX
120 ALICILAR
120.01.009 F Faktoring Sirketi XX

Faktoring Sirketinden tahsilat yapiimasi

Faktoring sirketi tahsil ettigi komisyon tutari i¢in satici firmaya fatura dizenler. Bu
durumda satici firma 780 hesabi borg¢landirir, karsihiginda faktoring sirketinin cari

hesabini alacaklandirililir. Boylece faktoring sirketinin cari hesabi sifirlanmigs olur.

780 FINANSMAN GIDERI
780.01.002 Faktoring Komisyon Gideri XX
120 ALICILAR
120.01.009 F Faktoring Sirketi XX

Faktoring komisyonu tahakkuku

3.5.4.1.4. Kiymetli Evrak Temlikinin Muhasebelestirilmesi
Alicilara satis yapilip fatura kesildigi zaman dogan alacak tutari kadar 120 Alicilar

hesabi borclandirilir, karsiiginda 600 Yurt ici Satislar ve 391 Hesaplanan KDV

hesaplari ilgili tutar kadar alacaklandirilir.
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120 ALICILAR
120.01.001 X Firmasi
120 ALICILAR
391 HESAPLANAN KDV

X Firmasina satis yapilmasi

XX

XX
XX

Satici firma alacagini borgludan vadeli bir kiymetli evraka bagh olarak tahsil eder.

Bu durumda 101 veya 121 nolu hesaplar borg¢landirilir, karsihidinda alici firmanin cari

hesabi alacaklandirilir.

101 ALINAN CEKLER

121 ALACAK SENETLERI
120 ALICILAR
120.01.001 X Firmasi

X Firmasindan yapilan vadeli tahsilat

XX
XX

XX
XX

Satici firma nakit ihtiyaci dogdugu zaman elindeki kiymetli evraklari faktoring

sirketine temlik eder. Bu durumda faktoring sirketinin cari hesabi borg¢landirilir,

kargihiginda 101 ve 121 nolu hesaplar alacaklandirilir.

120 ALICILAR

120.01.009 F Faktoring Sirketi
101 ALINAN CEKLER
121 ALACAK SENETLERI

Kiymetli evrakin faktoring sirketine temliki

XX

XX
XX

Satici firma nakit ihtiyacina gore temlik ettigi kiymetli evraklarin %80’ine kadar bir
on o6demeyi faktoring sirketinden tahsil eder. Bu durumda 100 ve 102 nolu hesaplar

bor¢landirilir, karsiliginda faktoring sirketinin cari hesabi alacaklandirilir.
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100 KASA
102 BANKALAR
120 ALICILAR
120.01.009 F Faktoring Sirketi

Faktoring Sirketinden 6n 6deme alinmasi

XX
XX

XX

Kiymetli evraklarin vadesi geldiginde faktoring sirketi bunlari tahsil eder. Faktoring
sirketi satici firmaya yaptidi 6n O6demeden arta kalan %20’lik kisimdan faktoring
komisyonu ve finansman faizini dustikten sonra kalan tutari satici firmaya 6der. Bu
durumda satici firma aldigi tahsilat kadar 100 veya 102 nolu hesaplari borg¢landirir,

karsiliginda faktoring sirketinin cari hesabini alacaklandirilir.

100 KASA
102 BANKALAR
120 ALICILAR
120.01.009 F Faktoring Sirketi

Faktoring Sirketinden bakiye tahsilati yapilmasi.

XX
XX

XX
XX

Faktoring sirketi tahsil ettigi faiz ve komisyon tutari icin satici firmaya fatura
dizenler. Bu durumda satici firma 780 hesabi borg¢landirir, karsihginda faktoring

sirketinin cari hesabi alacaklandirilir. Bdylece faktoring sirketinin cari hesabi sifirlamis

olur.

780 FINANSMAN GIDERI
780.01.001 Faktoring Faiz Gideri
780.01.002 Faktoring Komisyon Gideri
120 ALICILAR
120.01.009 F Faktoring Sirketi

Faiz ve komisyon tahakkuku

XX
XX

XX
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3.5.4.2. Faktoring isletmeleri agisindan muhasebelestirme

Faktoran muhasebe kayitlarinin temelini faktére faturalarini iskonto ettiren yani

satan satici firmaya ne kadar borglu oldugunu gdsteren kayitlar olusturmaktadir.

3.5.4.2.1. Fatura Temliklerinin Muhasebelestiriimesi

Y Firmasi, X Firmasindan fatura karsihdi olan alacagini faktoring sirketine temlik
etmektedir. Bu durumda faktoring sirketi 120 hesabi X firmasinin borcu kadar
borglandirir, karsiliginda ayni tutarda 320 hesabi alacaklandirir.

120 YURT iCI FAKTORING ALACAKLARI
120.01.001 X Firmasi XX
320 YURT iCi FAKTORING BORGLARI
320.01.001 Y Firmasi XX

Y Firmasinin X Firmasindan olan alacaginin

temlik alinmasi

3.5.4.2.2. Faktoring Sirketinin On Odeme Yapmasi Durumu

Faktoring sirketi yaptigi 6n 6deme tutari kadar 320 hesabi borglandirir,
karsihiginda 6n ddemenin yapilis sekline gore 100,102 veya 103 hesaplari ayni tutarda
alacaklandirilr.

320 YURT iCi FAKTORING BORCLARI

320.01.001 Y Firmasi XX
100 KASA XX
102 BANKALAR XX
103 VERILEN GEKLER VE XX

ODEME EMIRLERI(-)

Y Firmasina 6n ddeme yapilmasi
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Faktoring sirketi Y Firmasina yaptigi 6n édeme ile ilgili olarak faiz ve komisyon
faturasi keser. Faktoring sirketi kestigi fatura tutari kadar 320 hesabi borglandirir,
karsiliginda faiz tutari kadar 600 hesabi, komisyon tutari kadar 601 hesabi ve bunlar
Uzerinden tahakkuk ettirilen BSMV kadar 360 hesabi alacaklandirir.

320 YURT ICI FAKTORING BORCLARI
320.01.001 Y Firmasi XX
600 FAKTORING FAIZ GELIRLERI
600.01 Yurt igi Faktoring Faiz Gelirleri XX
601 FAKTORING KOMiISYON GELIRLERI
601.01 Yurt igi Faktoring Kom. Gelirleri XX
360 ODENECEK VERGI VE FONLAR
360.01 B.S.M.V. XX

Y Firmasina faiz ve komisyon faturasi kesilmesi

Faktoring sirketi borgludan tahsilati yaptigi zaman 100 veya 102 nolu hesabi
bor¢landirir, karsihginda 120 nolu hesabi alacaklandirir.

100 KASA XX
102 BANKALAR XX
120 YURT iCl FAKTORING ALACAKLARI
120.01.001 X Firmasi XX

Borgludan tahsilatin yapiimasi

Faktoring sirketi bor¢ludan tahsilati yaptiktan sonra, tahsilat tutarindan kendi faiz
ve komisyon alacaklarini duser ve kalan tutar firmaya 6der. Bu durumda faktoring sirketi
odeme yaptigi bakiye tutar kadar 320 hesabi borg¢landirir, karsiliginda 6deme sekline

gore 100, 102 veya 103 hesabi alacaklandirir.
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320 YURT iCi FAKTORING BORCLARI
320.01.002 Y Firmasi
100 KASA
102 BANKALAR
103 VERILEN CEKLER VE
ODEME EMIRLERI(-)

Y Firmasina bakiye 6demenin yapilmasi

XX

XX
XX
XX

3.5.4.2.3. Faktoring Sirketinin On Odeme Yapmamasi Durumu

Faktoring sirketi Y Firmasina adina yapacag: tahsilat ile ilgili olarak komisyon

faturasi keser. Faktoring sirketi kestigi fatura tutari kadar 320 hesabi borglandirir,

kargihginda komisyon tutari kadar 601 hesabi ve bunun Uzerinden tahakkuk ettirilen

BSMV kadar 360 hesabi alacaklandirir.

320 YURT iCi FAKTORING BORCLARI

320.01.003 Y Firmasi
601 FAKTORING KOMISYON GELIRLERI
601.01 Yurt ici Faktoring Kom. Gelirleri
360 ODENECEK VERGI VE FONLAR
360.01 B.S.M.V.

Y Firmasina faiz ve komisyon faturasi kesilmesi

XX

XX

XX

Faktoring sirketi borgludan tahsilati yaptigi zaman 100 veya 102

bor¢landirir, karsihginda120 hesabi alacaklandirir.

hesabi

100 KASA

102 BANKALAR
120 YURT iCl FAKTORING ALACAKLAR
120.01.001 X Firmasi

Bor¢ludan tahsilatin yapiimasi

XX
XX

XX
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Faktoring sirketi borcludan tahsilati yaptiktan sonra, tahsilat tutarindan kendi
komisyon alacagini diser ve kalan tutari firmaya 6der. Bu durumda faktoring sirketi
O0deme yaptigl bakiye tutar kadar 320 hesabi borglandirir, karsiliginda 6deme sekline
gore 100,102 veya 103 hesabi alacaklandirir.
320 YURT ICi FAKTORING BORCLARI

320.01.002 Y Firmasi XX
100 KASA XX
102 BANKALAR XX
103 VERILEN GEKLER VE OD.EMIRLERI( XX

Y Firmasina bakiye édemenin yapiimasi

3.5.4.2.4. Kiymetli Evrak Temliklerinin Muhasebelestirilmesi

Y Firmasi, X Firmasindan fatura karsihdi olan alacagini faktoring sirketine temlik
etmektedir. Bu durumda faktoring sirketi 120 hesabi X firmasinin borcu kadar
borglandirir, karsiliginda ayni tutarda 320 hesabi alacaklandirir.

120 YURT iCI FAKTORING ALACAKLARI
120.01.002 X Firmasi XX
320 YURT iCi FAKTORING BORGLARI
320.01.002 Y Firmasi XX

Y Firmasinin X Firmasindan olan alacaginin

Temlik alinmasi

Y Firmasi musterisi olan X Firmasindan yaptigi ¢ek tahsilatini yapilan temlik iglemi
ile ilgili olarak F Faktoring sirketine ciro eder. Bu durumda F Faktoring sirketi yaptigi cek
tahsilati tutari kadar 900 hesabi borglandirir, karsihiginda ayni tutar kadar 901 hesabi
alacaklandirir.

900 BORCLU NAZIM HESAPLAR
900.01.001 Portfoydeki Cekler XX
901 ALACAKLI NAZIM HESAPLAR
901.01.001 Alinan Cekler XX

Y Firmasindan g¢ek tahsilati yapiimasi
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Faktoring sirketi yaptigi 6n Odeme tutari kadar 320 hesabi borglandirir,
karsiliginda 6n ddemenin yanlis sekline gore 100,102 veya 103 hesaplari ayni tutarda
alacaklandirir.

320 YURT iCi FAKTORING BORCLARI

320.01.002 Y Firmasi XX
100 KASA XX
102 BANKALAR XX
103VERILEN CEKLER VE XX

ODEME EMIRLERI(-)

Y Firmasina 6n 6deme yapilmasi

Faktoring sirketi Y Firmasina yaptigi 6n édeme ile ilgili olarak faiz ve komisyon
faturasi keser. Faktoring sirketi kestigi fatura tutari kadar 320 hesabi borglandirir,
karsiliginda faiz tutari kadar 600 hesabi, komisyon tutari kadar 601 hesabi ve bunlar
Uzerinden tahakkuk ettirilen BSMV kadar 360 hesabi alacaklandirir.

320 YURT ICI FAKTORING BORCLARI
320.01.005 Y Firmasi XX
600 FAKTORING FAIZ GELIRLERI
600.01 Yurt igi Faktoring Faiz Gelirleri XX
601 FAKTORING KOMiISYON GELIRLERI
601.01 Yurt igi Faktoring Kom. Gelirleri XX
360 ODENECEK VERGI VE FONLAR
360.01 B.S.M.V. XX

Y Firmasina faiz ve komisyon faturasi kesilmesi

F Faktoring sirketi portfoyundeki musteri ¢eklerini tahsil edilmek Uzere bankaya
verir. Bu durumda tahsile verilen c¢ek tutari kadar 900.01.002 hesap borglandirilir,
karsihginda ayni tutar kadar 900.01.001 hesap alacaklandirlir.

900 BORCLU NAZIM HESAPLARI
900.01.002 Tahsildeki Cekler XX
900 BORCLU NAZIM HESAPLARI
900.01.001 Portfoydeki Cekler XX

Portfoydeki ¢eklerin bankaya tahsile verilmesi
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Vadesi gelen cekler banka tarafindan tahsil edildigi zaman F Faktoring sirketi
tahsil olan c¢ek tutari kadar 102 hesabi borclandirir, karsiliginda 120 hesabi ayni tutar
kadar alacaklandirir. Es anl olarak ayni tutar kadar 901.01.001 hesabi bor¢landirir,
karsiliginda ayni tutar kadar 900.01.002 hesabi alacaklandirir.

102 BANKALAR XX
901 ALACAKLI NAZIM HESAPLAR XX
901.01.001 Alinan cekler

320 YURT iCi FAKTORING ALACAKLARI

320.01.002 Y Firmasi XX
900 BORCLU NAZIM HESAPLARI
900.01.002 Tahsildeki Cekler XX

Vadesi gelen ¢ekin bankada tahsil edilmesi

Faktoring sirketi borcludan tahsilati yaptiktan sonra, tahsilat tutarindan kendi faiz
ve komisyon alacaklarini duser ve kalan tutar firmaya 6der. Bu durumda faktoring sirketi
odeme yaptigi bakiye tutar kadar 320 hesabi borg¢landirir, karsiliginda 6deme sekline
gore 100, 102 veya 103 hesabi alacaklandirir.
320 YURT iCi FAKTORING BORCLARI

320.01.006 Y Firmasi XX
100 KASA XX
102 BANKALAR XX
103 VERILEN CEKLER VE ODEME X
EMIRLERI(-)

Y Firmasina bakiye 6demenin yapilmasi

Kiymetli evrak temliklerinin muhasebelestirimesinde borglu cari veya iskonto
yontemleri agisindan bir fark bulunmamaktadir. Borglu cari yonteminde faiz ve komisyon
faturalari tahakkuk donemlerinde kesilmektedir. Iskonto yénteminde ise, faiz ve komisyon

faturalari 1skonto isleminin yapildigi tarinte kesilmektedir?.

3.6. FAKTORING’IN ALTERNATIF FINANSMAN YONTEMLERIYLE
KARSILASTIRILMASI

3.6.1. Faktoring ve Senet karsiligi kredi

2 BAYURDUGLU Mahir, Bankacilar I¢in Banka Muhasebesi, 2000, 42
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Kisa vadeli kredi araglarindan biri olan senet karsiligi kredi yontemi, henuz vadesi
gelmemis senetlerin alinan krediye karsilik garanti olarak bankaya rehin edilmesi

esasina dayanir.

Gerek faktoring’de gerekse senetler karsiligi kredilerde, gelecekteki alacaklarina
ait senetler kargiliginda finansman temin edildiginden benzer 6zellikleri olmasina karsin,
faktoring’de (gergek faktoring) satici firma alacaklarini kesin olarak faktor'e sattigi igin
alacaklarin 6denmeme riskinden de kurtulmakta, oysa senetler karsihgi kredide satici
firma alacagini rehin ederek kredi kullanmakta, alacagin tahsil edilmeme riski de
kendisinde kalmaktadir

Bir toptanci piyasa islemi olan faktoring’de, faktor beraber calistigi firmalarla siki
bir iliski igcinde bulunan, uzman personeli ve genis haberlesme, arastirma imkanlari
vasitasiyla, musterilere kisa vadeli finansman saglama yaninda, muhasebe kayitlarinin
tutulmasi, alacaklarin izlenmesi ve tahsilati, piyasa arastirmasi yapilmasi, uygun satig
imkanlarinin arttirlmasi, Katma deger vergisi iadesi gibi ¢esitli konularda hizmetleri de

gerceklestirir®.

Senet karsiligi kredi faktoring’e gore c¢ok daha dar amagh olup, bankalar
alacaklarin rehin karsihginda, belli bir limit dahilinde musterilerine kredi tesis
etmektedirler. Bir diger onemli konu ise, senet karsiligi kredi isleminde; ticari, transfer,
kur ve diger riskler saticinin Uzerindedir. Buna karsilik faktor, alacagi satin aldigindan
ticari riski Ustlenmekte, kur ve transfer riskleri de genelde kapsam dili kalmaktadir.
Bankalar, senetler karsiligi kredi kullandirmadan once senet borglulari hakkinda
istihbarat yapmakla birlikte satis gergeklesmis oldugundan muadahale olanaklari
bulunmamakta, olumsuzluk halinde senetleri kredi kullandirmadan iade etmektedirler.
Buna karsilik, faktoring riskleri, yapilan s6zlesme geredince satisin yapilip yapilmamasi
konusunda karar verebilmekte ve bu gekilde riskini kontrol edebilmektedir. Ayrica, senet

karsiigi krediler faktoring gibi toptan ve siirekli bir finansman metodu degildir®*.

3.6.2. Faktoring ve Forfaiting

3 ILKAY Usta, Faktoring ve forfaiting, 1991, 19
* ERDOGAN Niyazi, Uluslar arasi Isletmelerde Mali Risk ve Denetim, 1995, 164
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Forfaiting, bir ihracatginin yapmis oldugu vadeli satistan dogan ve bir kambiyo
senedi (bono,polige), garanti mektubu veya alacagin devrine izin veren bagka bir arag ile
belgelenmis alacaklarin, ihracatginin kendisine veya anilan belgelerin lehdarina rucu
etme sartt olmaksizin bir finansman kurulusu tarafindan satin alinmasi ( 1skonto

edilmesi) islemidir®.

Forfaiting’i basit bir kambiyo senedi i1skontosundan ayirtmak gerekmektedir.
Iskonto iglemi forfaiting’in sadece bir pargasidir. Elindeki banka avalli kambiyo senedini
bankasina i1skonto ettiren ihracat¢i tam anlamiyla forfaiting islemi yapilmis sayiimaz,
gercek anlamda forfaiting, ihracatginin henlz proje asamasinda, yani mallari sevk
etmeden Once forfaiter ‘a ( forfaitingi yapan banka veya uzman kurulug) basvurarak

Iskonto s6zu almasiyla baslar.

Forfaiting sureci alici ve satici arasinda ihracat s6zlesmesi yapilmasiyla baslar.
Daha sonra, alici firma kendi Ulkesinde bir mali kurumca aval verilmis bir policeyi veya
bonoyu ihracati yapan firmaya génderir. ihracatgi firma ise bu belgeleri forfaiting yapan
kurulusa vererek sabit bir faizle iskonto ettirir. Sistemin 6zU, ihracatgiya ricu s6z konusu
olmaksizin ihracattan dogan alacaklarin satin alinmasidir. Bdylece ihracatgi, forfaiting
islemiyle tahsil edilmeme riski ve tahsil yukimliligu de bankaya yada forfaiting sirketine
ait olmak Uzere alacagini pesin para karsiligi satmaktadir. Bu iglem, faktoring’den

asagida belirtilen noktalarda ayrilmaktadir:

Forfaiter, iktisadi risk ( alacagin tahsil edilmemesi riski) yaninda politik riskleri de (
konvertibiliteye ve transfere iligkin risk moratoryum, 6deme yasaklari savas gibi) belli bir
ek faiz kargiligindan ustlenir. Buna karsilik faktoring sirketi alacagin iktisadi bakimindan

elde edilebilmesinin riskini Ustlenir, fakat politik risklerden sorumlu degildir.

Forfaiting’in konusu orta vadeli (6 ay-5 yil arasi) alacaklar, faktoring’in konusu ise

30-120 gun ( bazen 180 gun ) arasindaki kisa vadeli alacaklar olusturur.

Faktoring’de kural olarak alacagin %80-90’i finanse edilirken, forfaitingde iskonto

miktari ¢cikarildiktan sonra alacagin nominal degeri finanse edilir.

> AKIN Hakan, Yeni Isim Dis Ticaret, 2003, 402
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Forfaiting’e konu olan alacaklarin iglemi aninda mevcut bulunmasi gerekirken,

faktoring isleminde gelecekte dogacak alacaklarin temliki de mumkuanddar.

Para birimi agisindan, faktoring mUmkln olan her para i¢in uygun bulunmakta;
buna karsilik forfaitingde cok biyiik o6lclide Dolar, Euro ve isvigre Franki islem

gormektedir.

isleme konu olan mal cinsleri faktoring’de blyik 6lclide tiiketim mallari,
forfaitingde ise yatirrm mallaridir.
Faktoring gerek yerel, gerek uluslararasi duzeyde her islemde uygulanirken,

forfaiting daha ¢ok uluslararasi iglemler i¢in kullaniimaktadir.

Forfaiting’de ithalat¢i cogunlukla bir banka avali veya garanti bulmakla yikimli

oldugu halde, faktoring’de bu islem s6z konusu degildir.

Forfaiting’de genelde satici Ustunde higbir risk s6z konusu degildir. Faktoring’de

saticinin istegine bagli olarak riculu yada rticusuz faktoring yontemi kullanilabilir.

Forfaiting’de temlik edilen senetler(police, bono) ikincil piyasada iglem gorur,

faktoring’de bu s6z konusu degildir.

Forfaiting, genellikle belgeli ihracatlarda kullanilir. Faktoring ise her turll ihracat

icin uygun oldugu gibi yurt i¢i satislarda da kullanilabilir.

Forfaiting tekil alacaklari kapsar, faktoring toplam veya bir dizi alacak grubunu

icerir.
3.6.3. Faktoring ve Akreditif

Kelime anlami olarak “Kredi mektubu” anlamina gelen akreditif, buglin uluslar

arasi ticarette en cok kullanilan édeme sekillerinden biridir®®. Taraflarin sOzlesmeye

%6 AKIN Hakan, Yeni Isim Dis Ticaret, 2003, 53
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0demenin akreditifle yapilacagini yazmalari halinde, alici(ithalat¢i), kendi Ulkesindeki
bankaya bagvurarak mal bedelini bankaya yatirir veya bunu kredi olarak saglar. Lehine
akreditif acgilan satici ( ihracatgi ), ihrag ettigi malin bedelini, akreditif sartlarina uygun
olarak ibraz ettigi vesaik karsiliginda araci bankadan tahsil eder. Faktoring ‘de Uglu bir

iliski kurulurken, akreditifte dortlu bir iliski s6z konusudur:

1- Akreditif Amiri ( alici- ithalatg! )

Akreditifi agtiran veya mali ithal etmek icin akreditif agma emrini veren alicidir.

2- Amir banka ( Akreditif bankasi)

Akreditif amirinin talimatina uygun olarak akreditifi acan bankadir. ithalatcinin
talep ettigi sartlara uygun vesaikin temini kargiliginda 6demenin yapilmasinin saglar.

3- Muhabir banka ( ithalat¢inin bankasi)

Oncelikle bir akreditif isleminin calisabilmesi igin amir banka ile muhabir
bankalarinin birbirlerinden haberdar, yani birbirleri nezdinde hesabi olan bankalar
olmalari lazimdir.

4- Akreditif lehdar ( satici- ihracatgi)

Akreditifler, guvencesi, 6deme sorumlulugu, 6deme sartlari kullanihg amaglarina
gore cesitlilik gosterirler. Faktoring’in alternatifi olabilecek akreditif tlrl, vadeli akreditif
ve kabul kredili akreditiftir.

Vadeli akreditif isleminde ihracatgi akreditif sartlarinda belirtiimis olan belgeleri
bankaya ibraz eder. Ihracatcinin bankasi belgeleri kontrol eder ve 6édeme vesaikin
ibrazindan veya fatura tarihinden yahut sevk tarihinden 60,90,120,180 gtin sonra yapilir.
Boylece ihracatgi sattigi malin bedelini ancak belirlenmis olan vadede alacaktir. Vadeli
akreditif bu yonuyle faktoring’e benzemektedir. Bankanin kendisine verdigi
taahhiutnameyi 1skonto ettirme olanagi yoktur. Faktoring igleminde ise vadeyi

beklemeden alacagin %70-90 ‘ni ihracatgiya hemen 6denmektedir.

Kabul kredili akreditif ise ihracatgl ile ithalat¢l arasinda yapilacak bir anlasma ile
ithal edilecek mallarin bedellerinin 6denmesinin mallarin génderilmesinden belli bir sire
sonraya birakilmasidir. Diger bir deyisle, ihracatgl veya ihracatginin bankasi tarafindan
duzenlenmis vadeli bir poligenin ithalat¢i tarafindan kabullnden itibaren acilan vadeli bir
akreditif turadur. Bu sistemde, ihracat¢l mallari yolladiktan sonra ithalatgi Gzerine vadeli

bir police ¢eker. Bu policeye mallarla ilgili belgeleri ekleyerek ithalatginin kabuline
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sunmak Uzere kendi Ulkesindeki bir bankaya verir. Poligceyi ve belgeleri alan banka,
bunlari ithalatginin Ulkesindeki muhabirine gonderir.  Muhabir banka da poligeyi
ithalat¢inin kabuline sunar. Eger ithalatginin bankasi kabul kredisi acarsa, vadeye
kadar o bankada ithalatcinin limiti, police tutari kadar dolar, ithalatginin kredibilitesi

etkilenmemektedir.

Akreditif sisteminin islemesi igin ithalatginin akreditif bankasina teminat vermesi,
akreditif masraflarini ve teminat komisyonlarini O6demesi gerekmektedir. Oysa
uluslararasi faktoring’de; faktoring sirketinin, 6dememe riskini ve bazi hizmet edimlerini
ustlenmesinin maliyetini ihracatgi karsilamaktadir. Bdylece faktoring yoluna basvuran
ihracatgl, malini daha kolay satmaktadir.  Akreditif agilmasina gerek olmaksizin,
faktoring sirketinin garantisi altinda mal satmak imkani, ihracat Faktoringi’ni cazip

kilmaktadir®’ .

3.6.4. Faktoring ve leasing

Leasing, malin mulkiyetinin kiralama sirketinde kullanim hakkinin ise, kiracida
oldugu bir finansman yontemidir. Kiracl, istedigi taktirde, kiralama slresi sonunda malin
sahibi olabilir. Bu yontemde, leasing sirketi kiralama nedeniyle, kambiyo ve 6denmeme
riskinden korunmaktadir. Kiraci sirketi ise, taksitle 6deme kolayligindan yararlanarak
malin sahibi olmaktadir. Politik ve transfer risklerini azaltmak isteyen leasing sirketi,
kiraci sirketin Ulkesindeki temsilcisinin araciligiyla sézlesme yaparak, kira 6demelerinden

dogacak riskleri onleyebilir.

Faktoring, alacaklarin faktér'e devrini iceren, devamli olarak yapilan, yatirim,
tuketim ve hizmet sektorinin finansmaninda kullanilan kisa vadeli finansman yéntemidir.
Leasing ise, yatirm mallarinin finansmani igin kullanilan orta ve uzun vadeli bir

finansman yéntemidir®®.

3.6.5. Faktoring ve ihracat kredisi sigortasi

>’ KOCAMAN Arif, Faktoring ( Genel Alacak Devir ve Satim Islemi), 1994, 30
¥ CEYLAN Ali, Finansal Teknikler, 1995, 29
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Dunya ticaretine yeni Ulkelerin ve yeni mallarin girmesi ile birlikte dis ticarette her
gecen gun artmaktadir. Rekabet sonucunda saticilar pazari ellerinden kagirmamak ve
Pazar paylarini arttirabilmek igin mallarini pesin yerine vadeli olarak satmay! kabul
etmekte ve bdylelikle de dis ticarette pesin satislarin yerini vadeli satislar almaktadir.
Blyuyen dis ticaret hacmi ve yogunlasan ekonomik iligkiler icinde vadeli satiglarin
payinin artmasi ise ticarette ddeme riskini arttirmaktadir. Satilan mal ve hizmetlerin
bedellerinin ekonomik, ticari ve politik nedenler ile 6denmemesi riski her gegen gun
bliyumektedir. Bu nedenle dig ticarette ddeme riskini azaltmak ve dis ticaret hacmini

arttirmak onemli bir konudur.

ihracat kredi sigortasi, dis ticarette ddeme riskini azaltan ve ihracatglyr mal
bedelinin 6denmemesi halinde ugrayacadi zarara kargi koruyan bodylelikle de

ihracatgilara blyuk glvence saglayan bir dis ticaret finansman yontemidir.

Tirkiye’de 1980 sonrasinda uygulama olanagi bulunan ihracat Kredi Sigortasi
esas olarak ihracat sigortasindan ve kredi sigortasindan farkli bir uygulamadir. Kredi
sigortasi, tlccar ve imalatgilari masterinin iflasi yada 6deme kapasitelerini kaybetmeleri
nedeniyle borglarint 6deyememeleri halinde kargi karsiya kalacaklari mali kayiplara karsi
korur. ihracat sigortalari ise, ihrac¢ edilen malin nakliyesi sirasinda meydana gelebilecek
risklerin glivence altina alinmasidir. ihracat Kredi Sigortasi tim bu uygulamalardan farkli

bir amaca sahiptir>®.

ihracat kredisi sigortasi tanimi séyledir: “ihracatcinin mal yada hizmet ihrag ettigi
musterilerinin 6deme gucunlu kaybetmesi yada 6demek istemesine karsin politik olaylar
sonucu bulunamamasi nedeniyle karsilastigi zararlarin guvence altina alinmasi”..Bir
diger tanima goére ise ihracat kredisi sigortasi, Uretim asamasindan baslayarak ihrag
edilen mal yada hizmet bedelinin tahsiline kadar gegen sure iginde olusabilecek riskleri

belirli kurallar icersinde guvence altina alan bir sistemdir.

Tark Eximbank kuruldugundan bu yana ekonomik gereksinmelere uygun olarak
cesitli kredi ve ihracat kredi sigortasi programlarini uygulamaya sokmus ve kaldirmistir.

Bunlarin belli baghlari, Kisa Vadeli ihracat Kredi Sigortasi Programi, Spesifik ihracat

¥ TOMANBAY Mehmet, Dis Ticaret Rejimi ve fhracatin Finansmani, 1995, 156-158
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Kredi Sigortasi Programi, Yurt Disi Yatirnm Sigortasi Programi,Ulke Kredileri Sigorta

Programi’dir.

inracat kredisi sigortasi, ihracatgilari bir yil icinde yaptiklari 360 giine kadar vadeli

ihracat bedellerini ticari ve politik risklere kargi guvence altina alan bir sigortadir.

Sigorta kapsamina alinan baslica ticari riskler sunlardir®:

Alicinin iflas etmesi,

Alicinin bor¢ 6demekten acze dustigunun ihracatgl yada bagka bir alacaklisi
tarafindan belgelenmesi,

Alicinin, kendisine gonderilen ve kendisi tarafindan kabul edilen mallarin brit
fatura tutarini, vade tarihinden sonraki 4 ay iginde sigortaliya 6deyememesi,

Alicinin, sigortalidan kaynaklanmayan nedenlerle, Turkiye’den gonderilen mallari
kabul etmemesi yada edememesi durumunda sigortalinin aliciya kargi hukuki islemleri

baslatmakla bir yarar saglayamayacagini Eximbank’a kanitlamasi.

Bu sigorta kapsamina alinan politik risklerin baslicalari ise séyle siralanabilir®’:

ithalatcinin tilkesinde veya ddemenin yapilmasina aracilik edecek olan tigiinci bir
ulkede kabul edilen kambiyo sinirlamalari dolayisiyla mal bedeli transferinin imkansiz
kilinmasi veya geciktiriimesi,

ithalatcinin lkesinde hikiimetce alinan herhangi bir kararla satis sézlesmesinin
sartlarinin kismen veya tamamen yerine getiriimesinin imkansiz hale gelmesi,

ithalatginin Glkesi disindaki politik olaylar, ekonomik glgclikler, yasalarla veya idari
olarak alinan Onlemler dolayisiyla, s6zlesme geregince yapilacak 6demenin veya

transferin imkansiz hale gelmesi yada gecikmesi,

 TOMANBAY Mehmet, a.g.e., 168
' UNAY Vecdi, Bankalarca Dis Ticaretin Finanse Edilmesi Usulleri, 1989, 300
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ihracatcinin ilkesi disinda, i¢ savas cikmasi veya sozlesme sartlarini yerine
getirilmesine engel olan ve sigorta sirketince ticari olarak sigortalanmayan diger olaylarla
karsilasiimasi,

Inracat lisansinin iptali veya yenilenmemesi yada ihrag edilebilmekte olan bir
malin ihracinin sonradan yasaklanmasi,

Alici tarafindan transfer edilen mal bedelin, kur farklihgindan dolayi, ihra¢ edilen
malin degerinden az olmasi ve ihracatginin bu yuzden zarara ugramasi,

ihracat belgesinin yenilenmemesi veya iptali yada ihracata yeni yasaklamalar
konulmasi,

ihracatcinin llkesi disinda meydana gelen ve ticari olarak sigortalanmayan,
ihracatginin kontrolt kisinda meydana gelen zararlar,

Deprem, siklon, sel, volkanik patlamalar, denizalti yer sarsintilarinda kaynaklanan
dalgalardan dogan zararlar,

Fuar ve sergiler icin konsinye ihrag edilen mallarin geri getiriimesi
imkansizligindan zararlar,

Alicinin Ulkesinin iggale ugramasindan dogan zararlar.

Ticari risklerde sigorta kurumu ihracat bedelinin %80-85'ini, politik risklerde %85-

90’ini karsilamaktadir.

Turkiye’de Eximbank tarafindan uygulanan bu teknikte alacaklarini teminat altina
aldirmak isteyen ihracatgl, yaptigi ve gelecekte yapacagi satiliglara iligkin bilgileri iceren
bir teklif name ile bankaya bagvurur. Bankanin yaptigi incelemeden sonra, banka ile
ihracatgl arasinda sigorta poligesi imzalanir. Banka, ihracatginin bildirdigi her bir alici
icin limit tayin eder. Bu limit, policede belirtilen risklerden dogacak zararlar dolayisiyla
bankanin tazmin edecegi azami miktardir. Onaylanan alici limitini asmamak kaydiyla

yapilacak yuklemeler sigorta kapsami igindedir.

ihracat kredi sigortasi konu olan limit faktoring’de oldugu gibi rotatif bir limittir.
Aliclya yapilan yuklemelerin bedeli tahsil edildikgce bu limit tahsil edilen tutar kadar
bosalmakta, bdylece basta verilen tutara kadar tekrar sevkiyat yapmak mimkdn
olmaktadir. Ayrica, her iki sistemin 6denmeme riskini Ustlenme, risk degerlendirme
metotlar, itibar faktorine bagli pazarlik sonucu tespit edilen sigorta primi ve faktoring

Ucreti ortak noktalardir. Farkli olduklari noktalar ise su sekildedir:
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ihracat Kredi Sigortasi ile alacaklarin tamami degil, belli bir yiizdesinin riski
ustlenilmektedir. Genelde yapilan igin turine bagh olarak Ustlenilen risk orani %75 ile
%80 arasinda olmakta, bakiyenin riski musteri Uzerinde kalmaktadir. Oysa faktoring ile

kabul edilen alacaklarda yuzde yUuzlUk bir tahsilat garantisi verilebilmektedir.

iki yoéntem arasindaki en 6énemli fark ihracat kredi sigortasi yénteminin kismi
garanti vermesi ve borcun vadesinde ddenmemesi durumunda sirketin likidite riskini
ustlenmemesidir.  Borcun vadesinde tahsil edilememesi girketin nakit dengesini
bozmaktadir. Sigorta sistemine goére tahsil edilmemis bir alacagin 6denmesi ancak
alicinin konkordato ilani ve iflasinin ilan edilmesi, alicinin kabul ettigi mallarin bedelini
vadeden itibaren 4 ay iginde 6dememesi veya alicinin mallari kabul etmemesi halinde
sigortalinin aliciya karsi hukuki islemleri baglatmakta bir fayda saglamayacagini bankaya
kanitlamasi gibi ticari risk ve politik risk durumlarinda s6z konusudur. Ancak bu gibi
hallerde yasal islemlerin uzun zaman almasi nedeniyle firmanin bozulan likidite
durumunun kisa surede duzenlemeyecegdi dusunulmektedir. Faktoring yonteminde ise,
alacagin ticari riskler nedeniyle tahsil edilememesi durumunda tahsilat vade tarihinden

itibaren en ge¢ 90 gun iginde yapilabilmektedir.

ihracat kredi sigortasi ticari risklerin yani sira politik riskleri de kapsamaktadir.
Oysa faktoring sirketi politik risklerden sorumlu degildir.ihracat kredi sigortasi sisteminde
problemli alacaklarin  tahsilati, mdudgsteri tarafindan talep edilmesi halinde
geceklestiriimektedir. Sunulan tahsilat hizmeti icin ayrica bir tcret ve mevcut kredi
limitleri icinde bir komisyon talep edilmektedir. Faktoring’de ise sunulan hizmet, butun
satis hesaplarinin tutulmasini, tahsilat islemlerini ve bilgi akisinin saglanmasini

icermektedir.
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Tablo (2) Faktoringin Diger Kredi Metodu ve Sistemleriyle Karsilastiriimasi

FAKTORING

FORFAITING

LEASING

SNT.KARS. REDI

Devamli bir iglemdir.

Bir defaya mahsus

bir islemdir.

Bir defaya mahsus

bir islemdir.

Genellikle devamli

Bir islemdir.

Alacaklar satin

alinir.

Alacaklar satin

alinir.

Alacaklar teminat

Olarak gosterilir.

Yuklemeden sonra
%80’e kadar

finansman saglanir.

Alici kabuliinden
sonra %100

finansman saglanir.

%100 finansman

saglanir.

Senet miktarinin
%70’i kadar

finansman saglanir.

Risk %100

ustlenilir.

Risk %100

ustlenilir.

Risk Ustlenilmez.

Risk Ustlenilmez.

Genel bir s6zlesme

yapllir.

Sozlesme yoktur.

Kira s6zlesmesi

yapllir.

Genel bir s6zlesme

yapllir.

Sadece fatura

Police veya senet

Senet alinabilir.

Senet alinabilir.

yeterlidir. Gereklidir.

Acik hesap Vesaik mukabili Konu olan malin Senet karsihgi

islemlerde veya akreditif satin alinmayip islemlerde

uygulanir. islemlerde uygulanir. kiralamak istedigi uygulanir.
durumlarda

Banka avali Genellikle banka Banka avali Banka avali

gerekmez. avali istenir. gerekmez. gerekmez.

120 gline kadar

vade taninir.

180 glinden 10 yila

kadar vade taninir.

Kira sliresine

Genellikle kisa

vadelidir.

Calisma alani

Tuketim mallaridir.

Calisma alani

yatirrm mallaridir.

Calisma alani

yatirrm mallaridir.

Butin mal

cinslerinde uygulanir.

Transfer riskleri ve

siyasi riskleri

Transfer riskleri ve

siyasi riskleri

Transfer riskleri ve

siyasi riskleri
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kapsanmaz.

kapsanmaz.

kapsanmaz.

2. pazari yoktur.

2. pazari vardir.

Alacak defteri

yonetimi vardir.

Alacak defteri

yonetimi yoktur.

Alacak defteri

yonetimi yoktur.

Alacak defteri

yonetimi yoktur.

Tahsilat yapilir. Tahsilat yapilir. - Tahsilat yapilmaz.

3.7. ULUSLAR ARASI FAKTORING ZINCIRLERI

1960’ yillarda dunya ticaret hacminin geniglemesi ve buna paralel olarak uluslar
aras! bankaciligin gelismesi nedeniyle, faktoring daha yaygin sekilde kullaniimaya
baslanmigtir. Uluslar arasi faktoring de kurulmasi gereken muhabirlik iligkilerinin zor
yapillanmasi bu konuda g¢alisma yapan kuruluglari bir araya getirerek, uluslar arasi
nitelikte zincirler olusmasina yol agmis ve dunyadaki faktor kuruluglari bir araya getiren

uluslar arasi faktoring zincirlerinin dogmasina neden olmustur.

3.7.1. International Factors Group

Merkezi Bruksel de bulunan “International Faktors Group (IF-Group)” 1961 yilinda
kurulmus olup, uluslar arasi faktoring islemini gelistirmek icin bagimsiz faktoring
firmalarini bir araya getiren bir uluslar arasi zincir kurulustur. IF-Group, her bir bdlge veya
ulkeden birden fazla Uye kabul edebilmektedir. Ancak grup Uyesi olan faktor sirketler,
bagka bir zincir kurulusu Uye olamaz. Her Uye, taninmis bir veya birkag finansman
firmasinin (banka, sigorta sirketi vs.) kontrolu altinda kendi yasal statlstne sahiptir. Yeni
bir Ulkede, yeni bir faktor Un zincire lUye olmasi halinde IF-Group tarafindan 3 yillik Gyelik

garantisi verilir.
Kurulugsun amaglari, uluslar arasi rekabet glcund artirmak igin Gyeler arasinda
kullanilan sistemleri gelistirmek, Gyelerin uluslar arasi islem karini ve cirolarini artirmak,

inceleme ve arastirmalar yaparak yol gostermektir.

3.7.2. Heller Internarional Group
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1920’de Chicago’da kurulan Walter E.Heller and Company’nin 1964 yilinda
Almanya’nin Mainz kentinde Heller-Faktoring-Bank A.G.’I tesis etmesiyle uluslar arasi
faktoring zinciri olusturulmaya baglanmigtir. Bu tarihten baslayarak Bati, Kuzey ve
Guney Avrupa’da ve diger kitalarda birgok Heller sirketi faaliyete gecmigstir. Walter
E.Heller ank Company 1984 yilinda merkezi Tokya’da bulunan Fuji Bank tarafindan

iktisap edilince, adi “Heller International Corporation” olarak degismistir.

Heller International Group her Ulkede bir tek Uye ile faaliyet gostermekte ve Uyesi
olmayan faktér kuruluslarla calismamaktadir. Uyeler ile Grup arasinda bir ortaklik birligi
s6z konusudur. Grup bazi uyelerine %100 sermaye ile katilirken, bazi Uyeleriyle %50
veya daha az sermaye katilimi gerceklestirerek ortak yatirnm ( Joint venture) sekline

faaliyet gostermektedir.

Grup orta ve kuguk Olgekli firmalara hizmet vermeyi hedeflemis olmakla birlikte
zaman zaman bulyuk hacimli firmalara da destek olmaktadir. Heller International Grubu,
tekstil ve hazir giyim endustrisi, buro makineleri ve komputer endustrisi, metal
islemeciligi, elektronik muazik aletleri branglarina yonelik olarak faktoring hizmetleri

sunmaktadir.

3.7.3. Faktor Chain International(FCI)

FCI'nin dogusu, Svensk Faktoring of Stockholm ve Shield Faktérs of London
arasinda 1964’'de yapilan isbirligine dayanmaktadir. Baslangigta birbirinden bagimsiz
olarak galigan bu kuruluglarin yaptiklari yurtigi faktoring iglemleri, otomatik olarak yurtdigi
faktoring iglemleri olarak sonuglanmaya baglamistir. Svensk Faktoring, yerel faktoring
kuruluslari ile igbirligi yapmis ve 5 bankanin parasal destek sagladigi faktorleri bir araya
getirerek bir standart isbirligi anlasmasi meydana getirmistir. Bu organizasyon “Factors
Chain” olarak adlandiriimistir. 1968’de 7 ulkeden 10 bagimsiz faktor kurulusu bir araya

gelerek uluslar arasi faktorler zincirini olusturmusglardir.

FCI, ilke olarak, faktoring hizmeti veren bitin sirketlerine agiktir. Ancak Uyelerin
ciddi bir gegmigse ve 1 milyon dolarlik 6z kaynaga sahip olmalari gerekir. Kurulusun
temsil edilmekte oldugu Ulkelerde, bu zincirin uluslar arasi is hacmine énemli katkilarda

bunacagini kanitlamak kosulu ile yeni Gyeler kabul edebilmektedir. Merkezi
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Armsterdam’da bulunan FCI, farkli yurtici pazarlarda faaliyet gosteren ve birbirleriyle
rekabet etmeyen faktorleri bir araya getiren mesleki bir kurulustur. Halen 34 llkede 92

uye ile faaliyetlerini surdirmektedir.

FCI'nin en énemli amaglar, uluslar arasi faktoring hacmini artirmak, Uyeler
arasinda igbirligini gelistirmek, faktoring konusunda uzmanlar yetistiriimesini saglamak
Uzere egitim programlari duzenlemek, Uyeler arasi standart haberlesmeyi saglamak,

nakit yonetimi sistemi kurarak Uyeler arasindaki uluslar arasi 6demeleri hizlandirmaktir.
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4.BOLUM

FAKTORING iSLEMININ TURK MEVZUATI KARSISINDAKi DURUMUNUN
DEGERLENDIRILMESI

Gelismis ulkelerdeki yeni finansman tekniklerini benimseyen ve bu teknikleri
gecikmeksizin uygulamaya koyan ulkemizde faktoring faaliyetleri ilk kez 1983 yilinda
baslamis ve firmalarimiz bu yeni finans tekniginin avantajlarindan yararlanma

olanaklarina kavusmuslardir.

Faktoring kuruluglari faktoring islem hacmi yoninden surekli bir gelisme igerisinde
olmasi beraberinde yasal dizenleme sorunlarini da getirmis ancak, faktoring islemi
bakimindan finanssal kiralama (leasing) alaninda oldugu gibi 6zel bir yasal duzenlemeye
gidilmemis, faktoring iglemini kapsayan ayri bir kanun cikartiimamistir.  Avrupa
ulkelerinin pek ¢cogunda ve A.B.D’ de genel hukuk kurallari ¢cergevesinde yurutiimekte
olan ve 0Ozel yasal dizenlemelere tabi olmayan faktoring islemleri, Ulkemizde de
yururlikteki mevzuat gergevesinde yurutulmektedir. Bu nedenle, faktoring iglemi ile

iligkisi bulunan yasal duzenlemeler asagida ayri ayri ele alinacaktir.

4.1. Faktoringin Turk Mevzuati Agisindan

Ulkemizde son yillarda bankacilik sistemindeki dnemli degisim ve gelismelerin yani sira
uluslararasi nitelikteki bankalarin da Turkiye’de sube agmalari ve bankalarin ihtisas
bankaciligi egilimlerinin giderek artigi sonucu bankalar arasi rekabetin yogunlagmasi
Uzerine bankalar, musterilerine; tuketici kredileri, kredi kartlari, leasing, faktoring ve

forfaiting gibi yeni finansman tekniklerinden vyararlanabilme olanaklari sunmaya
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baslamiglardir. Faktoring kavrami bir finans teknigi olarak Ulkemiz bankacilik

terminolojisine ilk kez 1983 vyilinda “ Odiing Para Verme isleri Hakkinda Kanun
HUkmunde Kararname ” ile girmistir. Bu Kararname’ nin 3uncu maddesi; faktoring’i “mal
ve hizmet satiglarindan dogmus veya dogacak alacaklarin temellUk edilerek, tahsilinin
ustlenilmesi ve bu alacaklara karsilik édemelerde bulunularak finansman saglanmasi”
diye tanimlanmakta, bu igle ugrasmak Uzere kurulan sirketleri de “faktoring sirketleri”
olarak adlandirmaktadir. Faktoring sirketlerinin kurulus izni, faaliyetleri ve denetimi
Hazine Mustesarligi tarafindan duzenlenmektedir. Faktoring sirketleriyle ilgili ayrica bir
de minimum 6denmis sermaye tutari zorunlulugu olup, bu tutar su anda 3 trilyon TL

olarak belirlenmistir.

4.2..Borglar Kanunu Agisindan

Faktoring so6zlesmesi, bir borclar hukuku sodzlesmesidir. Fakat Borglar
Kanunumuzda diuzenlenmis degildir. Bununla beraber, Borglar Hukuku’na hakim olan
s6zlesme 06zgurligu ilkesi uyarinca taraflar kanunda dizenlenmemis yeni sézlesme
tirleri de meydana getirebilirler. iste faktoring sézlesmesi de Borglar Kanununda
dizenlenmemig, fakat kanunda yer alan cgesitli s6zlesmelerin unsurlarini yapisinda

(bunyesinde) birlestiren karma tipli bir s6zlesmedir.

Musteriye alacaklarinin kargiliginin avans olarak 6denmesi islemi gergek (Geri
Donulemez —Gayri Kabul-i ricu-Faktoring) faktoring’de satim, gercek olmayan ( Geri
donulebilir Kabul-i ricu-Faktoring) faktoring’'de ise o6ding¢ olarak degerlendirebilir.
Gergek faktoring’de faktoring sirketi bor¢lunun 6dememesinin riskini Ustlenmekte, yani
alacagin saglamhgindan sorumlu olmakta, fakat alacagin varligindan sorumluluk
musteride kalmaktadir. Bu durum ise, alacagin temlikinin bir ivaz (bedel) karsiliginda
yapildigi, yani alacagin temlikinin sebebinin satim olarak ortaya c¢iktigi hali dizenleyen
Borglar Kanunumuzun 169. maddesine uygun dusmektedir. Bu maddeye gore, “alacagin
temliki ivaz (bedel) mukabilinde icra edilmis ise temlik eden alacagin temlik zamaninda
mevcudiyetini zamirdir. Ayrica taahhut etmedikge borglunun aczinden mesul degildir”.
Alacagin temlikinin bir bedel (ivaz) karsihigi yapilir, yani alacagin satildigi durumlarda

alacagl devreden (Musteri) alacagin varligindan sorumludur, fakat borglunun aczinden,
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yani alacagin saglamhgindan sorumu degildir. iste bu durum, gercek faktoring’e uygun
dismektedir.  Oyleyse, avans isleminin niteligi, gercek faktoring’de satim olarak
karsimiza c¢ikmaktadir. Buna karsilik gergcek olmayan faktoringde faktoring sirketinin
borglunun 6dememesinin riskini Ustlenmemesi ve borglunun 6demede bulunmayacaginin
anlasiilmasi durumunda alacagi musteriye geri yukimleme imkanina sahip olmasi, avans
isleminin  6dun¢ olarak nitelendiriimesine neden olmaktadir. Bdylece faktoring
sozlegsmesinin ¢ekirdek kismini gergek faktoring’de satim unsuru, gergek olmayan
faktoring’de ise 6dun¢ unsuru olusturmaktadir. Satim unsuruna Borglar Kanunumuzun
satima iliskin hukimleri (madde 182), 6ding¢ unsuruna ise odunce iliskin hikumleri

(madde 306) uygulanabilecektir®®.

Tam faktoring turlerinde ortak unsur olan hizmet (is géorme) unsuruna ise, Borglar
Kanunumuzun vekalete iliskin hukUimleri uygulanacaktir. Ancak bu uygulama, faktoring
isleminin niteligi elverdigi élciide olacaktir. Ornegin vekaletten azil istifanin her zaman
mumkin oldugu yolundaki madde.396 hikmd, surekli bir iliski kuran faktoring islemine

uygulanamayacaktir.

Bundan bagka, faktoring islemi temelde bir alacagin devri (temliki) islemini
icermektedir. Daha faktoring isleminin basinda beri tim alacaklarina faktoring sirketine
topluca temlik etmektedir. iste bu temlik islemine, Borglar Kanunumuzun 162 vd.

maddelerinde duzenlenmis olan alacagin temlikine iliskin hukimler uygulanacaktir.

Gordldugu gibi, faktoring sdzlesmesinin Borglar Kanunumuzda dizenlenmemis
olmasi, bu islemin hukuken gecerli olarak meydana getiriimesine engellememektedir.
Taraflar sdzlesme 6zgurlugu ilkesi geregi, kanunda duzenlenmemis bdyle bir s6zlesmeyi
yapabilmektedirler. Ancak bu sdzlesmenin her bir unsuruna ilgili kanun maddesi
uygulanacaktir. Kisaca, bir borglar hukuku s6zlesmesi olan faktoring sdzlesmesinin

yapilmasi igin gerekli yasal gergeve mevcuttur.

Kanunun alacagin temlikine ait hukimleri faktoring islemi icinde bir Olglde
gecerlidir ve uygulama halen bu hukumler cergevesinde vyurutulmektedir.  Ancak

kanunun alacaklarin temliki ile ilgili son maddesinde “Bazi haklarin temlikine mahsus

2 KOCAMAN Arif, Faktoring ( Genel Alacak Devir ve Satim islemi), 1994, 21-22
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olarak kanunen muayyen olan hukimler bakidir hukmiU yer almaktadir(Madde172).
Boylece konuyla ilgili diger kanunlarin da faktoring islemlerinde dikkate alinmasi

gerekmektedir®®.

4.3. Turk Ticaret Kanunu Agisindan

Borglar Kanunu'nun 172.Maddesi'nde “hususi kaidelerin mahfuziyeti bagligi
altinda bazi Haklarin temlikine mahsus olarak kanunen muayyen olan hakimler bakidir’
denilmektedir. Bu hiukmun faktoring Acisindan 6nemi, faktoring yapan isletmelerin
faturadan dogan haklarinin temlikini, fatura Uzerinde temlik cirosu ile yapilmalari
durumunda, Turk Ticaret Kanunu Agisindan, “kiymetli evrakin devrine” iliskin hikumlerin

uygulanmasinin s6z konusu olmayacaga sorusuna yanit bulma noktasinda yatmaktadir.

Turk Ticaret Kanununda kiymetli evrakin devrine iligkin hukumler, 559-562.
maddelerde duzenlenmigtir. Ancak, fatura Turk Ticaret Kanunu Agisindan kiymetli evrak
olarak sayillmadigi i¢in, ciroya ait hukimler, faturaya uygulanmayacaktir. Sonug olarak,
faturadan dogan alacagin devrine iliskin olarak Borg¢lar Kanununun alacagin temlikine
iliskin hukUmleri uygulanacaktir. Uyusmazliklarin ¢ézumu ise, yine Borglar kanunu genel
hukumlerine gidilerek gozulecektir. Ancak faktoring’e konu olan finansman, bir alacagin
finansmanidir. Baska bir deyisle, alacagin satin alinmasidir. Bu nedenle, alacak
mutlaka fatura ile belgelenmelidir.  Faturaya dayanmayan yada faturayla temsil
edilmeyen bir alacak, faktoring konusu olmamalidir®. Bu nedenle, Turk Ticaret
Kanunu'nda bazi degisiklikler yapilip, fatura da gelismis ulkelerde oldugu gibi kiymetli
evrak olarak kabul edilmelidir. Boylece, faturali alacaklarin finansmani veya bu
alacaklarin faktor firma tarafindan satin alinmasi, 6zellikle kamu ve vergi gelirlerinin

artmasi yonunden olumlu katki saglayacaktir.
4.4. Bankalar Kanunu Acgisindan

Diger ulkelerin bankacilik mevzuatinda oldugu gibi 3182 sayili Bankalar

Kanunumuzda da faktoring islemlerine yer verilmis degildir. Ornegin Alman Kredi

% EMEK Ugur, KiT’lerde Yeni Finansman Yontemleri Uygulanabilirligi, 1994, Yayin No:2346/574
% CEYLAN Ali, Finansal Teknikler,1995, 24
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Kanununda bankacilik islemleri sayilmistir ve bu islemler arasinda faktoring’e yer
verilmemigstir. Almanya’da hatta faktoring’in bankacilik islemlerinden olan kredi islemleri

kategorisine de dahil edilemeyecegi kanisi hakimdir®.

Faktoring islemleri ilk olarak 6ding Para Verme isleri Hakkinda 90 sayili Kanun
Hikmiinde Kararname’de, 1994 yilinda yapilan degisiklikle diizenlenmistir®. 90 sayili
Kanun HUkmuinde Kararname’'de; faktoring sirketlerinin ana faaliyet konulari diginda
bagka bir isle istigal edemeyecekleri 6ngorulmus, buna karsilik faktoring islemlerini
sadece faktoring sirketleri tarafindan yapilabilecegi dizenlenmemistir. Bu durumda
bankalarin da; mal ve hizmet satiglarindan dogmus ve dogacak alacaklari temelluk
ederek, bu alacaklara karsilik 6demede bulunmalarini ve finansman saglamalarinin
yasaklanmadigi, bu tur islemlerin bankacilik islemleri arasinda sayilacagl sonucuna

variimaktadir®”.

Turkiye’de bankalarin faktoring islemlerini yaygin bir sekilde uygulamaya
sokmalari, 3182 sayili Bankalar Kanunu agisindan tartismalari gindeme getirmistir.
Alacagin temliki karsiliginda odemelerin yapilmasi, bazilarina gore “alacak satimi”,
bazilarina gore ise “kredi” olarak degerlendiriimektedir. Ancak, faktoring isleminin kredi
veya alacak satimi olarak degerlendiriimesi, Bankalar Kanunu'nun 38. Maddesinin
uygulanmasi agisindan bir farklihk yaratmaktadir. Faktoring igsleminin “kredi’ seklinde
nitelendiriimesi, Bankalar Kanunu'nun 38,44,45, ve 46. Maddelerine gbre, Banka ve
Sigorta Muamele Vergisi uygulamasina yol acacaktir®®. Buna karsilik, islemin, “alacagin
satim’ olarak gorulmesi durumunda, yukarida belirtlen hukumlerin  higbiri
uygulanamayacag! gibi, her alacagin temlikinde Katma Deger Vergisi tahakkuk

ettirilecektir.

islemin kredi olarak degerlendiriimesi halinde, karsilasilan en énemli sorun,
Ozellikle ricu edilemeyen faktoringde, Bankalar Kanununun 44/3 maddesine gore,
kredinin kime acilmis sayilacagidir Cunku, ilgili Kanunun 44/3 maddesi “Krediler ancak

acildiklari kisilere kullandirilabilir” hikmUunu dizenlemektedir.

% KOCAMAN Arif, Faktoring ( Genel Alacak Devir ve Satim islemi), 1994, 23
56 21.06.1994 tarih ve545 sayilh KHK

7 REISOGLU Seza, Bankalar Kanunu Serhi, 1997
% CEYLAN Ali, a.g.e.,25
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Faktoring ye forfaiting iclemlerinde banka, alacagini temlik eden veya bono veya

policeyi temlik cirosu ile devreden kisi veya borglu ile kredi iligkisine girmektedir

Hazine Mistesarli§i®® gayri kabulii riicu faktoring islemlerinde aliciya- borgluya bir
nakdi kredi agiimis sayilacagi gorusundendir. Bir bankanin “gayri kabul ricu” “without
recourses kaydini tasiyan bir bono veya policeyi devralmasi halinde de senet bor¢lusuna
nakdi kredi acgilmisg sayilacaktir. Her iki halde de; nakit 6demesi alaciya veya senet
bor¢lusuna yapilmadigi bu édemeler saticiya veya senedi ciro edene yapildigi halde
odeme yapilan kigilere basvurulamamasi nedeniyle; Mustesarlik bankanin yaptigi
Odemeleri ricu edebilecedi kisilere nakdi kredi acilmis sayilacagl sonucuna varmigtir.
Kabili ricu faktoring ye forfaiting islemlerinde ise banka; kural olarak alacagini kendisine

temlik edene -veya senedi ciro edene- gayri nakdi kredi agmaktadir®.

90 sayili Kanun Hikmunde Kararname’nin 1994 yilinda degistiriimesinden sonra,
1995 yilinda Hazine Mustesarliginca yayinlanan Bankalar Kanununa iligkin 11 Nolu
Tebligde”" bankalarca yapilan faktoring ye forfaiting islemlerinin bir kredi islemi olarak
degerlendirildigi gorilmektedir. 11 sayili Teblige gore faktoring, forfaiting islemlerinden
dogan alacaklarin da bu Kanun uygulamasinda risk olarak addedilmesi gerekmektedir.
Faktoring islemleri; alacaklarin temliki -satin alinmasi- seklinde gergeklestirildiginden
esas itibariyle Bor¢lar Kanununun 162-172.maddeler arasindaki “alacak temliki”

hikimlerine tabi olmaktadirlar.

Borglar Kanununun 169. Maddesi 60zellikle; faktoring iglemi nedeniyle bir alacagi
temelllk eden bankanin kime ricu edecegi ve kimi riske edecedi agisindan dnemlidir.
Egder banka; temelluk ettigi alacagi bor¢ludan tahsil edemezse, temlik edene karsi riku
hakki yoksa bu konuda temlik eden bir taahhut altina girmemisse sadece borgluya karsi
basvuru hakkini sahip olacak, onu riske edecek, buna karsilik alacagin temlik edeni riske

etmesi s6z konusu olmayacaktir.

% HAZINE VE DIS TICARET MUSTESARLIGININ 26.01.1994 1/5283 sayili yazist
" REISOGLU Seza, Bankalar Kanunu Serhi, 1997, 393
"' RG. 9 Subat 1995, Say1:22197
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Temlik edenin bor¢lunun &demesini, aksi taktirde bankanin kendisine
basvurusunu kabul etmesi halinde, faktoring islemini yapan bankanin birden fazla kisiyi
bor¢lu ve alacagini temlik eden kisi- riske etmesi mumkun olacaktir. 0 takdirde de kimin

kredilendirilecegi birinin veya her ikisinin sorunu ortaya ¢ikacaktir.

Faktoring ve forfaiting islemlerinin bir kredi olusturup olusturmayacag tartisiimis
vs Ozellikle temlik edene veya senedi gayri kabul riku ciro edene-basvurulamamasi
halinde onun kredilendirilemeyecegi, buna karsilik bankanin alacak temliki veya senedin
cirosu sonucu takip edecegi borgluyla bir kredi iligskisi kuramayacagi -kredi sézlesmesi
yapilamayacadi ileri surulmustir. Bu konuda Hazine Mustesarligi T.Bankalar Birligine
gonderdigi yaZ|da72 faktoring ve forfaiting islemlerinde kredilendirime konusuna agiklik
getirmistir. Hazine MuUstesarligina goére Kanunda (Bankalar Kanunu) kredi en genis
anlamiyla ifade edilmekte, bu nedenle bankalar igin risk dogurucu tum islemlerin kredi

olarak degerlendirilmesi gerekmektedir.

Bu durumda alacak hakki satin alinarak karsiliginda 6deme yapilmasi islemlerinin
nakdi kredi, alacagin tahsilinin garanti edilmesi islemlerinin de gayri nakdi kredi olarak
kabul edilmesi ve Bankalar Kanunu'nun krediler ile ilgili maddelerine tabi bulunmasi
lazim gelmektedir. S6z konusu hizmetlerin mahiyetleri nedeniyle alacagin temliki
karsiligi yapilan 6demeler iskonto veya istira kredisi niteligi tasimakta ve bir defada
gerceklestirilerek, faktoring veya forfaiting hizmeti veren kurulus ile satici arasinda cari
hesap iliskisi kurulmamasi, diger bir ifadeyle saglanan finansmana karz akdi 6zelligi
kazandiriimasi gerekli gorulmektedir.  Aksi halde, bankalar digindaki kuruluglar
tarafindan yapilan faktoring ve forfaiting islemleri Odiing Para Verme iglemleri Hakkinda

90 sayili Kanun Hikmunde Kararname hukidmlerine aykirilik olusturacaktir.

Bankalarca musterileri ile yapilan faktoring yada forfaiting islemlerinde isleme
konu s6zlesme hukumleri yada genel hukumler ¢cergevesinde dogmus ve da dogabilecek
alacagin, hukuken satici veya alicidan hangisinden tahsil edilme olanagdr mevcut ise
banka tarafindan o kisiye nakdi ve da gayri nakdi kredi aciimis sayilacaktir. Gayri kabili

ricu faktoring islemlerinde, riskin saticiya (alacaklarini faktér'e devreden kurulusg) rticu

> HAZINE VE DIS TICARET MUSTESARLIGININ 26.01.1994 1/5283 sayil1 yazisi
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edilememesi nedeniyle kredinin alici (saticiya borcu bulunan tglncu kisi) adina agiimasi

zorunlulugu bulunmaktadir.

Bu durumda, alacagin temlikine dair iglemin tekemmulinden diger bir ifade ile
banka yetkili organlar tarafindan borglu adina kredi tahsisinden evvel alicinin konu
hakkinda bilgilendiriimesi ve kanunun 46 nci maddesi hukumlerine gore alinmasi
zorunlu belgelerin temin edilmesi bankacilik ilke ve teamdulleri ile Bankalar Kanunu’nun

kredilere iligkin hukUmlerin geregi olarak gorulmektedir.

Yukarida belirtilen sekilde gerceklestirilecek islemler bakimindan Kanunun 44/3.

maddesine aykirilik bahsi konusu olmayacakiir.

Mustesarlik yazisina gore, faktoring isleminde bor¢lunun 6demesinin garanti
edilmemesi veya forfaiting islemlerinde cironun “gayri kabul ricu’ yapilmasi halinde
alacagi temlik edene veya senedi ciro edene hukuken rucu edilemeyeceginden sadece
basvurulacak borclu riske edilecek, kredilendirilecek ve nakdi kredi hukumleri

uygulanacaktir’.

4.5. Vergi Kanunlari Agisindan

Tark Hukuku sisteminde henuz faktoring’le ilgili bir mevzuat dizenlemesinin
bulunmayacag! uygulamada bazi sorunlara yol agmaktadir. Vergilendirme agisindan
kaynaklanan sorunlar ise uygulamada belirli maddelere yapilan yollamalar(yorum) ile

giderilmeye calisiimaktadir.

4.5.1. Gelir Vergisi Kanunu

Faktoring islemi gerek banka bunyesinde gerekse 6zet olarak bu amagla kurulmus
bulunan sirket bunyesinde yapilsin, bundan dogan gelirler 193. Sayili Gelir Vergisi
Kanununun 37 ve devam eden maddeleri hUkmuU geregi ticari kazang sayillmakta ve bu

kapsamda vergilendiriimektedir.

7 REISOGLU Seza, Bankalar Kanunu Serhi, 1997, 377
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4.5.2. Kurumlar Vergisi Kanunu

Kurumlar Vergisi Kanunu'nun 1 .maddesinde kazanglari Kurumlar Vergisine tabi
olan kurumlar arasinda, sermaye sirketleri de sayilmistir. Boylece gerek A.S. hukuki
statlsunde kurulan faktoring sirketleri ve gerekse faktoring faaliyetleri yuruten bankalar
Kurumlar Vergisi mukellefi olmakta ve faktoring islemleri sonucunda komisyon ye Ucret
adi altinda elde edilen tahsilat kalemi de vergileme agisindan, kurum bunyesinde elde
edildiginden dolay! ticari kazang sayilmakta ve K.V.K.nin 13.maddesi geregi kurum

kazanci olarak vergiye tabii tutulmaktadir.

4.5.3.Gider Vergileri Kanunu

6802 sayili Gider Vergisi Kanunu’nun 28.maddesine gore, Banka ye Sigorta
sirketlerinin Finanssal Kiralama kanununa gore yaptiklari islemler hari¢g olmak tGzere, her
ne sekilde olursa olsun nakden veya hesaben almis olduklari paralarin Banka ve Sigorta
Muamele Vergisi'ne tabi olmasi ve yine ayni maddelerin ikinci fikrasinda; Bankerlerin
yapmis olduklari ve hizmetleri dolayisiyla kendi lehlerine her ne nam ile olursa olsun
nakden veya beraber aldiklari paralar Banka ve Sigorta Muamele Vergisi'ne tabidir
denilmekte, son fikrada ise 2279 Sayill kanuna gore ikraz igleriyle ugrasanlarla ikinci
fikrada belirtilen muamele ve hizmetlerden herhangi birini devamli olarak yapanlarin da

Banker sayilacagi belirtimektedir

Faktoring islemi, devralinan alacaklarin teminat olarak kabull suretiyle musteriye
kredi verilmesi islemi olmaktadir. Buna gore; faktoring islemi sonucunda, bir taraftan
nakit sikintisi icerisinde olan firmalar, vadeli alacaklarini belirli bir faiz haddi Gzerinden
Iskonto edilmis haliyle, vadelerinden 6nce tahsil imkanina kavusurken, diger taraftan
faktoring sirketleri de faktdr Ucreti, komisyonu veya finansman ucreti seklindeki edinimler

karsiliginda, belirli tahsilat risklerini Ustlenerek kredi veren kuruluslar olmaktadir’™.

™ OZER M.Salih, “Faktoring islemlerinde Kullanilan Kagitlarm Damda Vergisi Karsisindaki Durumu”, Vergi
Diinyasi Dergisi, 1997, 186, syf:67
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Nitekim Maliye Bakanhgi verdigi bir milkteza™ ile faktoring sirketlerini Banker olarak
saymis ve faktoring sirketlerinin fatura bedelinin %70-90’1 oraninda verdikleri kredi
dolayisiyla aldigi faiz veya 1skonto bedelinin ve saticinin temlik etmis oldugu alacaklar
uzerinden alinan komisyon ucret ve benzerlerinin Banka Sigorta Muameleleri Vergisine

tabi tutulmasi gerektigi yontinde goérus bildirmistir.

Diger taraftan 3065 sayili Katma Deger Vergisi Kanunu’nun 1/1 maddesi, ticari,
sanayi, zirai ve serbest meslek faaliyetleri ¢cergevesinde yapilan teslim ye hizmetleri
verginin konusuna almigtir. Yine ayni kanunun 17/4 (a) maddesi ile de Banka ve Sigorta

Muamele Vergisi kapsamina giren iglemler Katma Deger Vergisi ‘'nden istisna edilmistir.

Olaya Banka ve Sigorta Muamele Vergisi istisnasi ile ilgili islemler agisindan
bakilinca; ihracatin, ihracat sayilan satis ve teslimler ile doéviz kazandirici hizmet ve
faaliyetlerin finansmani amaciyla verilen krediler ve ihracat ile ilgili olarak yapilacak
faktoring islemleri bir ihracat islemi olma 6zelligini tagsimakta ve déviz kazandirici yonu
olmasi nedeniyle de banka ve sigorta muameleleri vergisi istisnasindan yararlanabilecek

nitelikte olmaktadir.

Faktoring uygulamasinda uygulanacak istisna agisindan akla gelebilecek soru,
racu sartinin varhginin durumu etkileyip, etkilemeyecegidir. Bilindigi gibi ricu sartinin
olmadigi hallerde faktoring kurulusu, ihracat bedelinin tahsil edilememesi riskini Uzerine
almakta ve tahsil edilemedigi hallerde ihracatciya yonelememekte, buna karsilik ricu
edilebilir bir faktoring yapildi§gi hallerde ise ihracat bedelinin tahsil edilememesi
durumunda bu bedeli ihracatcidan talep edebilmektedir’®. Hazine Miistesarligi bu
konuda ikili bir ayrima gitmekte kim riske ediliyorsa kredinin ona acildigina kabul
etmektedir. Gayri kabul rlcu islemlerde ihracat¢inin  kredilendiriimesinden
bahsedilememekte, kabul ricu turu iglemde ise kredilendirmenin varligi
gorulebilmektedir. Bu gergevede ilk halde ihracatin finansmani i¢in agilmis bir ihracat
kredisinden s6z edilebilmekte, ikinci halde ise bu Ozellikte bir kredi bulunmadigi
gorulmektedir. Birinci islemde banka ve sigorta muameleleri vergisi istisnasinin ihracatin
finansmani amacina yoénelik bir kredinin bulunmasi gerekgesine dayandiriimasi

mimkiindir. Ikinci halde ise bu gerekgenin yerine tesvik tebliglerinde yer alan ve banka,

” MALIYE BAKANLIGI’nin HZMT 28201-447/31842 say1 ve03.05.1991 tarihli miiktezas:
* KIRMAN Ahmet, Banka ve Sigorta Muameleleri Vergisi, 1995, 248
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sigorta sirketleri ile diger kuruluslarin ihracatla ilgili olarak yaptiklari her tarli islem
kapsaminda degerlendirmeye gidilerek istisnanin uygulanabilirligini kabul etmek
kanimizca gereklidir77. Zira, ihracatgiya bir kredi agilmamis olmakla birlikte, pesin

kaynak temin edilmesi s6z konusu olmaktadir.

Konuya iliskin olarak Hazine Mustesarligi tarafindan yapilan degerlendirmede
faktoring iglemlerinin ihracat Uzerindeki olumlu etkilerinden hareketle her turlu faktoring
islemlerinin istisnadan yararlanmasi gerektigi seklinde ortaya cikan yaklasim, vergi
idaresi tarafindan da benimsenmekte ve ihracata iliskin olarak yapilan faktoring islemleri
bir ayrima gidilmeksizin banka ve sigorta muameleleri vergisi istisnasi kapsaminda kabul

edilmektedir.

islemi yapacak olan kuruluglar agisindan da bir ayrima gidiimesine gerek
bulunmamakta, banka yada faktoring sirketleri tarafindan yapilan ihracat ayakli faktoring

islemlerinin istisnadan yararlanmasi mumkun bulunmaktadir.

Yapilacak ithalatin faktoring yoluyla gercgeklestirimesinde alinacak Ucret ve
komisyonlarin banka ve sigorta muameleleri vergisinden istisna edilmesi mumkin
degildir. Bu nedenle igslemden dogacak olan verginin, ilgili kanunlarda yer alan sekli ve

surelerde 6denmesi gerekmektedir.
4.5.4. Damga Vergisi Kanunu

Faktoring iglemlerinde, uygulamadan kaynaklanan ve bir kismi sadece bu sektore

0zgu adlar altinda olmak uzere su kagitlar duzenlenmektedir.
Faktoring S6zlesmesi,

Faktor (alacagl devralmak suretiyle kredi veren kurulus) ile masteri (alacaklarini
faktor'e devreden) arasinda yapilan ve temlik name olma niteliginin yani sira faktoring
isleminin genel ve 6zel kosullarinin belirlendigi vs Uguncu kigi ve kuruluglarin muteselsil

kefalet serhini tagsiyan karma bir akittir Faktoring soOzlesmeleri, Damga Vergisi

77 KIRMAN Ahmet, Banka ve Sigorta Muameleleri Vergisi, 1995, 248-249
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Kanununun 6.maddesinde belirtilen tarzda; bir kagitta birden fazla akit ve islemin tek

kagitta birlestigi sozlesmelerdir.

Dolayisiyla birbirine bagli ve bir asildan dogma birden fazla akit'in aynen kagitta
toplandigi faktoring soézlesmeleri, Damga Vergisi Kanunu’nun 6/2 madde hukmu
uyarinca en yuksek vergi alinmasini gerektiren akit veya islem Uzerinden (azami

faktoring hacmi {izerinden) damga vergisine tabi tutulacaktir’®.

Temlik name olma vasfi nedeniyle Damga Vergisi Kanunu'’nun 11.maddesi
uyarinca temlik edilen para miktarinin veya azami haddenin gosterilmesinin zorunlu
oldugu faktoring sozlesmeleri, sézlesmede belirtilen ve S6zlesme suresince musterinin
faktor'e temlik edebilecedi alacaklarin maksimum tutarini belirleyen azami faktoring
hacmi tutari matrah olarak alinmak suretiyle Damga Vergisi Kanunu’na bagh (1) sayil
tablonun 1-Akitlerle ilgili kagitlar boéliminin 1/a fikrasi (mukavelenameler,
taahhitnameler, temlik nameler vs.) uyarinca (binde 6) oraninda damga vergisine tabi

tutulacaklardir.
Ek Sézlesme:

Faktoring soOzlesmesinde belirlenmis bulunan azami faktoring hacminin
arttirlmasina iliskin olarak duzenlenen ye yine musterek bor¢lu ye muteselsil kefalet
serhini tagiyan soézlesmelerdir.Tek kagitta toplanan karma akit niteliginde olan ek

sozlesmeler, oraninda damga vergisine tabidir.
Kefalet s6zlesmesi:

Uygulamada faktoring sézlesmelerine dusulen muteselsil kefalet serhine ilaveten
yada faktoring sOzlegsmesinden butinuyle bagimsiz olarak ayri bir kagit ile kefalet
sozlesmesi duzenlendigi gorulmektedir. Faktoring so6zlesmesinden ayri olarak

dizenlenen bu tur kefalet s6zlesmeleri Damga Vergisi'ne tabi tutulacaktir.

® OZER M.Salih, “Faktoring islemlerinde Kullanilan Kagitlarm Damda Vergisi Karsisindaki Durumu”, Vergi
Diinyasi1 Dergisi, 1997, 186, syf:70
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Alacak Bildirimi Formu

Faktoring sozlesmelerinde tanimladigi sekliyle alacak bildirim formu; musterinin
faktoring soOzlesmesi kapsami c¢ercevesinde temlik etmis oldugu alacaklarinin
dogdugunun faktér'e bildirimidir.  Alacak bildirimi formunda “aramizdaki s6zlesme
uyarinca dogmus alacaklari bu form ile bildirmekteyiz. Faturalar ve teminatlar ekte
gonderilmistir ibaresi ve imzalar yer alirken faktoring s6zlesmesi ile temliki gergeklesmis
bulunan alacaklara iligkin faturalar, Uzerlerine s6z konusu alacaklarin faktoring sirketine
temlik edilmig oldugunu belirten ve borgluyu sadece bilgilendirmeyi amaglayan ve
imzalanmayan bir temlik notu konulmak suretiyle alacak bildirim formuna eklenmektedir.
S0z konusu temlik notu nedeniyle alacak bildirim formlarinin temlik name mabhiyetinde
oldugu ileri surulerek damga vergisine tabi tutulmasi olanakl dedildir ¢lunkd zaten
faktoring s6zlesmesi imzalanmasi ile musterinin dogacak tum alacaklari (azami faktoring
hacmi icinde olmak kaydiyla) faktdr'e topluca ve kendiliginden intikal etmektedir.Hatta
her ne sebeple olursa faktor’e bildiriimemis alacaklar da s6zlesmenin kapsami igerisinde
faktor'e intikal etmektedir. Dolayisiyla tekrar temlik name duzenlenmesine gerek

bulunmamaktadir.

Borc¢luyu bilgilendirmek igin alacak bildirim formlarinin ekini teskil eden faturalara
ihbar mahiyetinde ibare (temlik notu) konulmakta hatta bu ibarenin yazila oldugu ve
tekrar sokulup cikarilacak nitelikte bir sticker (etiket) yapistirimak suretiyle bu uyari
yapilmakta ve bu ibarenin altinin imzalanmasina da gerek duyulmamaktadir. Dolayisiyla,
bu ibare temlik name olmadigi gibi Damga Vergisi Kanunu'’nun 2.maddesinde belirtildigi
sekilde bir serh niteliginde de degildir’®. Dolayisiyla temlik name mahiyetinde olmayan ve
Damga Vergisi Kanunu’'na basit (1) sayili tablo da yer almayan bildirim formlari damga

vergisine tabi bulunmamaktadir.
Limit Onay Bildirimi:

Faktoring islemlerinde kullanilan bir diger kagit da Limit Onay Bildirimidir (Kisaca

LOB ) limit onay bildirimi faktoring s6zlesmesindeki garanti hikiUmlerinin isletiimesi

7 OZER M.Salih, “Faktoring islemlerinde Kullanilan Kagitlarm Damda Vergisi Karsisindaki Durumu”, Vergi
Diinyasi Dergisi, 1997, 186, syf:71
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amaciyla faktor tarafindan musteriye yapilan, borglu ye garanti edilen alacadi, garanti

limitini intiva eden bildirim, seklinde tanimlanmaktadir.

Limit onay bildiriminin bizzat Uzerinde ise bor¢lunun adi, adresi, vade ve borcun
garanti edilen miktar ile faktoring sirketinin yetkililerinin imzalari yer almaktadir.
Dizenlenme sekli ve muhteviyati ile faktoring sézlesmesinde limit onay bildirimine iligskin
olarak yer alan hukumler bor¢lar hukuku acisindan degerlendirildiginde; limit onay
bildiriminin (bagka bir isim altinda duzenlenmis olmasina ragmen) mabhiyeti itibariyle bir

taahhutname oldugu anlasiimaktadir.

Dolayisiyla bir taahhitname mahiyetinde olan limit onay bildiriminin Damga
Vergisi Kanunu'na bagli (1) sayili tablonun 1/a fikrasi uyarinca Uzerinde yazili garanti
limiti tutari Uzerinden (eger tutar yabanci para cinsinden belirlenmisse Damga Vergisi
Kanunu'nun 12.maddesi uyarinca Turk Parasina cevrilmis tutari Gzerinden) binde 6

oraninda damga vergisine tabi tutulmasi gerekmektedir.

Olaya Damga Vergisi istisnasi ile ilgili iglemler acisindan bakinca Maliye
Bakanldi, ihracat faktoring igslemlerinin ihracatin gelismesine yonelik katkilarini dikkate
alarak, Once 14.04.1993 gin ve 23711 saylli mikteza sonra 27.12 1998 tarihinde
cikarilan 4 no.l teblig ile ihracat faktoring islemlerini vergi resim ve harg istisnasi
kapsamina almistir. Bankalarin sigorta sirketlerinin ve diger kuruluglarin ihracat, ihracat
sayllan satis ye teslimler ile doviz kazandirici hizmet ve faaliyetlerle ilgili her tarla islem

ve bu islemler nedeniyle diizenledikleri kagitlar damga vergisinden istisnadir®.

Yapilacak ithalatin ise, faktoring yoluyla gerceklestirimesinde duzenlenecek
kagitlarin damga vergisi istisnasindan yararlanmasi kural olarak mUmkun
bulunmamaktadir. Bu nedenle, ithalata iligskin olarak gerceklestirilecek faktoring islemleri
sirasinda duzenlenen kagitlarin damga vergileri, ilgili kanunlarda yer alan sekil ve

surelerde 6denmesi gerekmektedir.

4.6. Kambiyo Mevzuati ye 12.05.1988 tarih ye 88/12944 sayili Kaynak

Kullanimi Destekleme Fonu Hakkindaki Kararname Agisindan

% RG. 27 Aralik 1998, Say1:23566
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ihracatcinin ihracat bedelini faktoring islemine tabi tutmasi durumunda, ihracat
bedeli faktor kurulus tarafindan ihracatgiya 6deneceginden, ihracat bedelinin yurda
getiriimemesi halinde, ihracatgi yonunden bedellerin yurda getiriilmemesi yukumltlugu
bulunmayacaktir. Faktor kurulus tarafindan ihracatgiya 6deme yapildigi anda kambiyo
taahhUt hesabi kapatilmis olacaktir. Alacak hakkinin satin alinmasi suretiyle ticari riskin
faktor kurulus tarafindan Ustlenilmesi halinde, ihracat bedelinin Ustlenilen risk oraninda
yurda getiriimesinden faktor kurulugs sorumlu olacagindan, kapatilamayan ihracat
hesaplari ile ilgili olarak kambiyo mercilerine yapilacak bildirimlerde ihracatgi firma ile

faktor kurulusun birlikte bildirmesi gerekmektedir.

4.7. Odiing Para Verme isleri Hakkinda 90 Sayili Kanun Hiikmiinde
Kararname ve Faktoring Sirketlerinin, Kurulug ve Calisma Esaslarnn Hakkindaki

Yonetmelik

Faktoring sikelerinin son yillarda hizla artis gostermesinde Hazine
Mustesarligr'nin bankalara verdigi 26.1.1994 tarih ve 1/5283 sayili gorustu de 6énemli rol
oynamistir. SOz konusu gorus ile bir banka blnyesinde yapilan faktoring islemi risk
dogurucu 6zelligi nedeniyle bir kredi islemi olarak sayilmis ve bunun dogal sonucu olarak
faktoring islemlerinin Bankalar Kanunu’ndaki kredilere iligkin risk sinirlarini dizenleyen
38. madde hukumlerine tabi kilinmistir.  Bu durum verilebilir kredi hacmini daraltmak
istemeyen bankalarin faktoring sirketi kurma yoluna gitmesine sebep olmus ve

sektdrdeki banka istirakli sirket sayisi énemli diciide artmistir®”.

Mali sektor igerisinde gittikge artan oranda yer almaya baslayan s6z konusu
sirketler icin diger mali kurumlar gibi 6zel bir yasal dizenleme yapilmasi zorunlu hale

gelmistir.

27 Haziran 1994 tarih ve 21973 sayili Resmi Gazete yayimlanarak yururlige giren
545 sayil KHK ile Odiing para verme islerine iliskin 90 sayili Kanun Hikminde
Kararname buyuk olgude degistiriimis ve s6z konusu degisiklik kararnamesi ile ikraz

S DALGIC Ozgiir, “Tiirkiye’de Faktoring Sektériiniin Gelisimi”, iktisat, isletme ve Finans Dergisi, Kasim
1996,128, 42
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atcihk faaliyetleri, finansman sirketleri ve hem de faktoring sirketleri ve faaliyetleri

tanimlanarak bu sirketlere iliskin hukuki ¢cerceve cizilmistir.

Hazine Mdustesarligi tarafindan hazirlanan “Faktoring Sirketlerinin Kurulus ve
Calisma Esaslarina iliskin Yonetmelik” ile konuya iligkin ayrintili dizenleme yapilmistir.
S6z konusu dizenleme ile gercek anlamda faktoring islemi yapmak isteyen kisilerin ve
sirketlerin sektorde yer almalarinin saglanmasi ve ikraz atcilik faaliyetleri ile faktoring

islemlerinin kesin ¢izgilerle birbirlerinden ayriimalari hedeflenmistir.

Faktoring sirketi kurmak isteyen kisilerin Hazine Mustesarligi’'ndan kurulus on izni
ve kurulusu takiben faaliyet izni almalari gerektigi ve s6z konusu izin igin hangi belgelerin

istendigi ayrintili bir sekilde hukme baglanmistir.

4.8. Turkiye’de Kobiler ve Faktoring, Faktoring Sektoriniin Gelismesi i¢gin

Alinabilecek Tedbirler ve Faktoring’in Ulke Ekonomisine Katkisi

Klguk ve Orta Buyuklukte isletmeler toplumda genis bir tabani temsil etmesi,
sagladigi istihdam olanaklari, kirsal alanlardan blyuk kentlere géglin engellenmesi ve
bblgelerarasi gelisme farklarinin ortadan kalkmasi agisindan Turk ekonomisi icinde

onemli bir yer tutmaktadir.

4.8.1. Kiiguk ve Orta Buyuklikte isletmeler ve Faktoring

Dunyanin hemen hemen her yerinde kuguk igletmeler ciddi destek alabilirken,
Tark ekonomisindeki agirliklarina ragmen Kiguk ve Orta BuyuklUkte isletmeler gerekli
tesvik ve destegi gorememektedir. Kredilerden ¢ok kiguk bir pay alabilmekte, buylk
cogunlugu 6z kaynaklari ile fon saglayabilmektedir. Bununla birlikte Kiglk ve Orta
BlyuklUkte igletmelerin ¢ok buyudk bir kismi isletme sermayesi yetersizligi sorunu
yasamaktadir. Yapilan satislarin nakde donmesi i¢in vadenin beklenmesi gerekmekte, bu

sure icinde faaliyet giderleri ve Uretim i¢in kaynak yaratiimasinda sikinti gcekilmektedir.

Klguk ve Orta Buyuklukte isletmeler makro ekonomik sorunlarin ve ekonomik
istikrarsizhgin sonucu olarak ortaya ¢ikan yuksek enflasyon ve faizlerden ¢ok olumsuz

bir bicimde etkilenmektedirler. Blyuk isletmeler gesitli ydontemlerle bu makro ekonomik
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sorunlarin Ustesinden gelebilmektedir. Ancak Kiguk ve Orta Blyukllkte isletmeler her
gecen gun yuksek enflasyon ve faiz altinda ezilmektedirler. Bunun sonucu olarak da 6z
sermayeleri her gegen gun erimektedir. Enflasyonist ortamin yol actigi ylksek faiz
oranlarin Kuguk ve Orta Buyuklukte isletmelerin kredi kullanmasini engelleyen en nemli
faktor dur. Isletmeler yiiksek faiz oranl kredileri geri 6demede sikinti ¢ekeceklerine
inanmaktadirlar. Bu nedenle mecbur kalmadiklari surece kredi kullanmak

istememektedirler.

Klguk ve Orta Buyukllikte isletmeler bankalarin istedigi finanssal tablolari ve diger
bilgileri vermede isteksiz davranmakta, ozellikle kuguk isletmelerin muhasebe kayitlar

cok yetersiz kalmaktadir.

Ticari bankalar karsisinda ekonomik yonden yeterli gérinmemeleri nedeniyle
Klguk ve Orta Buyuklikte isletmeler kredilerde miktar, vade, faiz orani ve teminat
acisindan olgekleri nedeniyle uygun olmayan kredi kosullarina muhatap olmaktadir.
ihtiyag duyduklar krediyi temin edemedikleri igin isletme faaliyetlerini genellikle 6z
kaynakla finanse etmeye calismaktadirlar. Oz sermayeleri yeterli olmayan bu
isletmelerden ticari bankalar kredilendirime i¢in buyUk oranlarda ipotek ve kefalet bigimde
teminat istemektedir. Ayrica bu kosullari bazi igletmeler karsilasa bile, saglanan
kaynaklarin maliyeti oldukga ylUksek olmaktadir. Cunki Kuiguk ve Orta Buyuklukte
isletmelerin talep ettikleri kredi hacimleri genellikle kuguk olduklari i¢in kredi islem
maliyetleri yuksek olmakta, blyuk tutarlarda bor¢ vermenin maliyeti 0.3-0.5 arasinda
degisirken, kuguk tutarlarda bu oran 2.6-2.7- arasinda degismekte dolayisiyla verilen
kredinin faizi de bu nedenle ylksek olmaktadir. Bu nedenle ticari bankalar Kiguk ve Orta
Bayulklukte igletmelere kredi vermede isteksiz davranmaktan sakinmaktadirlar. Tum bu
olumsuzluklarin sonucu olarak bugin Turkiye'de bankalar tarafindan kullandirilan tim
krediler icin de Kuglk ve Orta BuyuUklikte isletmelerin aldigi pay ancak %5 civarinda
bulunmaktadir. Cunki mevcut kredi sistemi mekanizmasi, icinde Kigluk ve Orta
BlyuklUkte isletmelerin ulasabildigi tek kredi kaynagi Turkiye Halk Bankasi ve ihracat
sartiyla Eximbank olmaktadir. Halkbank'in sinirli fonlari ile tim Kuglik ve Orta

Buyuklukte isletmelerin kredi ihtiyacini kargilamak ise mumkuan degildir.

Klguk ve Orta Buyuklukte isletmelerin mevcut finanssal sistem icerisinde sermaye

piyasalarindan fon temin etmeleri ise hic mimkin olmamaktadir. CUnku ulke genelinde
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hisse senedi ve tahvil gibi menkul kiymetleri ihrag etmek i¢in, Sermaye Piyasasi Kurulu
yonetmeligine gore gerekli olan borsaya kotasyon kosullarini Kiglk ve Orta BuyuUklikte
isletmelerin karsilamasi mumkun degildir. Halbuki sermaye piyasalari en uygun fon
kaynagidirlar. Boyle olunca, gelisme ve buyume icin fon bulamayan ve surekli darbodaz
icinde olan Kuguk ve Orta Bulyuklikte igletmelerimizin ekonomimize arzu edilen

dinamizmi kazandirmalarini beklemek de bir umuttan 6teye gidememektedir.

iste bu noktada faktoring islemi, Kiiglik ve Orta Bliyuklikte isletmeler icin oldukca
onemli bir destek olarak karsimiza ¢ikmaktadir. Bu tip isletmeler vadeli alacaklarini bir
faktoring sirketine devrederek nakit saglayabilmekte ve elde ettigi kaynagi ise pesin
hammadde aliglarindan 1skonto avantaji elde etmek yada faaliyetlerinin ve Uretiminin
devaminda kullanabilmektedirler. Boylece ihtiyag duydugu finansmani bankalara oranla
daha kisa bir surede ve ¢ok daha uygun teminat kogullari ile yabanci bir kaynak yerine
bizzat kendi satiglari ile saglayabilmektedirler. Bununla birlikte sz konusu igletmeler
faktoring yaparak Uretimleri ve satislar arttikga ihtiyaglari oraninda finansman bulabilme
imkanina da kavusabilmektedirler. Ote yandan buyik ve glglu firmalara agik hesap
satis yapan Kuguk ve Orta Buyuklikte isletmeler bu satiglarin faturalarini faktoring
sirketlerine temlik ederek fon bulabilmektedirler. Bdylece bankalarda sinirli limitlere
sahip olan Kiguk ve Orta Buyuklikte isletmeler bu islem tirl ile buyidk firmalarin
kredibilitesinden yararlanarak yaptiklari satis Olgusinde kendilerine fon kaynagi
yaratabilmektedirler. Ayrica alacaklarinin takip ve tahsis isini de faktoring sirketine
devrederek bu konuda uzmanlagsmig kadrolardan ve geligsmis bilgisayar sistemlerinden
yararlanabilmekte, sorunlu alacaklari i¢in hukuki danismanlik ve kanuni takip
hizmetlerinden faydalanabilmektedirler. Ciinkii Kiiglik ve Orta Biyiklikte igletmeler iyi
egitimli eleman bulma konusunda problem yasamaktadir. Bu 6zellikle sahip elemanlar
daha iyi Ucret ve kurumsal bir yerde calisma arzusu nedeniyle kuguk isletmeleri tercih
etmemektedir. Bu avantajlar imkanlari kisith Kaglk ve Orta Buyukllkte igletmeler igin

blyuk 6nem tasimaktadir.

BlUyUk ve gucli sanayili kuruluslar i¢ piyasada yasanan krizler ve calkantilarla
daha kolay basa cikabilirken kuguk isletmeler bu tip problemlerle karsilastiklarinda yok
olabilmektedir. Bu yuzden dis pazarlarin ¢esitliligi ve yeni imkanlar agisindan ihracata
yonelmek kigik igletmeler igin oldukga 6nem tagimaktadir. ihracat yapan yada yapmayi

planlayan Kulguk ve Orta Buyuklikte isletmeler muhabir agr bulunan faktoring
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sirketlerinin istihbarat hizmetlerinden faydalanarak ticari anlasma vyaptiklari yada
yapmayi planladiklari alicilarin kredibilitesi hakkinda bilgi edinebilmektedirler. Ote
yandan bir faktoring sirketiyle galigarak, onun yurt disindaki muhabirleri aracigi ile
yapmis olduklari satislardan dogan alacaklarini garanti altina alabilmektedirler. Ayrica
alacaklarin faktoring sirketlerine devriyle birlikte takip ve tahsil yukinden de kurtulmus
olunmaktadir. Boylece yurt disi piyasalar hakkinda bilgi edinebilme olanagi son derece
kisith Kiguk ve Orta BuyuklUkte igletmeler hem bu avantajdan faydalanabilmekte hem de
garanti hizmeti sayesinde alacaklarinin tahsil edilememe riskinden korunmus olmaktadir.
Bununla birlikte faktoring firmalari, vadeli ihracat alacaklarini nakde gevirerek s6z konusu
isletmelerin kaynak problemlerini de ¢ozebilmektedir. Bu avantajlar sayesinde Kuguk ve
Orta Buyuklukte isletmeler mal mukabili ve vadeli satis yapabilme imkanina kavusarak
yurt disindaki rekabet guclerini arttirabilmektedir.  Faktoring; garanti, tahsilat ve
finansman hizmetlerini bir arada sunarak Kiguk ve Orta BuyuklUkte igletmeler igin

degisik avantajlar sunabilmektedir.

Klguk ve Orta Buyuklukte igletmelerin hem igletme sermayesi hem de likidite
sorunlarina ¢6zum olabilecek faktoring islemlerinin yayginlagsmasi ekonomimiz agisindan

onemli avantajlar sunabilmektedir.

Anadolu’da olugsan yeni ekonomik merkezlerin pek ¢ogu ihracat agirlikli olarak
calismaktadir. Ozellikle Gaziantep, Kahramanmaras, Usak, Aydin, Corum, Malatya,
Denizli, Adiyaman, Konya ve Adana illerinde bulunan Kiguk ve Orta BuyUklUkte

isletmelere agilmak ve onlari faktoring konusunda bilgilendirmek gerekmektedir.

Yogun bir sekilde Kiguk ve Orta Buyuklukte isletmelere yonelik ¢alisma yapilacak
olursa faktoring cirosunun yaklasik %45’'ine sahip olan Kuguk ve Orta Buyuklikte
isletmelerin payi ilerde gittikge artacaktir.

4.8.2. Alinabilecek Tedbirler

1) Turkiye'de yillardan beri ylksek enflasyon devam ettigi icin ticaret genelde

vadeli satiglar Ustune kurulmus olup, firmalarin uygun kaynaklarla finansmani énemli bir

sorundur. Faktoring sirketlerinin de en dnemli sorunu, faktoring sirketlerinin fon bulmada

114



karsilastigi kisit ve gugluklerdir. Faktoring sirketlerinin kaynak yapisi olusturan kalemler

sermayenin disinda;

-Yurt ici banka kredileri
-Yurt digi banka ve finanssal kuruluslardan saglanan krediler,

-Sermaye Piyasasi Kanunu’'na gére menkul kiymet ihracatidir.

Faktoring sirketlerin bir mali kurum olarak birincil amaglarinin finansman saglamak
olmasi nedeniyle, yurt i¢i bankalardan kullandiklari fonlar tGzerinden Banka ve Sigorta
Muamele Vergisi kesintisi yapilmamasi veya bankalarin birbirlerinden yaptiklari fon
lamalarda oldugu gibi bu oranin %1 olarak uygulanmasi, ayrica Banka ve Sigorta
Muamele Vergisi yerine Avrupa Birligi Ulkelerinde oldugu gibi Katma Deger Vergisi
benzeri bir verginin uygulamaya konulmasi suretiyle fon kullanirken faktoring
musterilerince 6denen verginin indirilebilme olanaginin saglanmasi, Turkiye'de faktoring

islemlerinin yayginlagsmasinda onemli rol oynayacaktir.

Faktoring sirketleri Uzerindeki Kaynak Kullanimi Destekleme Fonu yukinin
azaltilmasi amaciyla da, yurt ici bankalar arasi kredilerde oldugu gibi, bankalarca
faktoring sirketlerine kullandirilan kredilerde fon’ a kesinti yapilmamasi veya mali
kurumlarca kullanilan kredilerde fon'a kesinti oraninin azaltilmasi geklinde genel bir

duzenleme yapilmasi faydali olacaktir.

Ayrica, halen yururlukte bulunan ihracat ve Yatirmlarda Damga Vergisi ve Harg
istisnasi Uygulamasi Hakkinda teblig ile ihracat Sayilan Satis ve Teslimler ile Déviz
Kazandirici Hizmet ve Faaliyetler hakkindaki tebliglerde duzenlemeler yapilan, faktoring
sirketlerinin ihracat faktoring islemleri doviz kazandirici hizmet ve faaliyetlerden

sayllmalidir. Bu sekildeki bir diizenlemeyle birlikte, s6z konusu sirketler®?;

Yurt icindeki bankalardan doviz kredisi kullanabilecekler,

%2 DALGIC Ozgiir, “Tiirkiye’de Faktoring Sektériiniin Gelisimi”, iktisat, isletme ve Finans Dergisi, Kasim
1996,128, syf:42
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Kullandigi doéviz kredilerin ihracat amacgh oldugu ve ihracat faktoring’i doviz
kazandirici iglem sayildigi igin gsirketlerin hem bankalardan kullandigi TL krediler hem de

doviz kredileri Kaynak Kullanimi Destekleme Fonu kesintisine tabi olmayacaktir.

Faktoring faaliyetleri ddviz kazandirici islem niteliginde oldugundan, faktoring
sirketlerinin yurt ici bankalardan kullandiklari TL krediler ve doviz kredileri de her turlu
vergi resim ve hargtan mustesna olacak ve dolayisiyla Banka Sigorta Muamele Vergisi

kesintisine tabi olmayacaktir.

Maliye Bakanhgi ve Hazine Mustesarlidi, ihracat faktoring islemlerinin; ihracat,
ihracat sayilan satis ve teslimler ile doviz kazandirici iglem ve faaliyetler kapsaminda
degerlendiriimesi gorustnde olmakla birlikte, T.C. Merkez Bankasi, bu goruste degildir.
Bu nedenle de ihracata iliskin olarak yapilan faktoring islemleri bir ayirrma gidilmeksizin
vergi, resim ve harg istisnasi kapsaminda kabul edilmekte, buna karsilik faktoring
sirketleri, T.C.Merkez Bankasi’'nca ihracat¢i sayillmadiklari ve vyaptiklari igslemlerde
ihracat, ihracat sayillan satis ve teslimler ile doviz kazandirici islem ve faaliyetler
kapsamina giremediginden, yurt digindan temin ettikleri kisa vadeli fonlarla ihracat

faktoring islemleri, Kaynak Kullanimi Destekleme Fonuna tabi olmaktadir.

Devletin kurumlari arasinda, ayni konu hakkindaki farkli goruglerden
vazgecilerek, mevzuat yeknesakligi ve homojenliginin saglanmasi, faktoring islemlerinin

etkin bir sekilde mali sistem igerisinde yer almasina yénelik 6nemli bir adim olacaktir.

2) Turk Ticaret Kanunu’nda yapilacak bir degisiklikle, fatura da kiymetli evrak yani
kambiyo senedi kapsamina alinmalidir. Bu durumda c¢ek, senet trafigi azalacak ve
iktisadi faaliyetlerde “sat ve unut” prensibi giderek yerlesecektir. Faktoring sirketleri de
bu mekanizmada yer aldiklarindan sonu¢ daha basarili olacak, ayrica vergi tahsilati ve

kontrolu agisindan onemli bir katki saglanacaktir.

3) Turk Ticaret ve Borglar Kanunu’ndaki “Alacagin Temliki” ile ilgili htikimlerde
degisiklikler yapilarak, alacagini faktoring sirketine devreden satici (Uretici isletme)
firmanin  bor¢lusunun bu borcundan kurtulmak igin o faktoring sirketine oOdeme
mecburiyetinin getiriimesi gerekmektedir. Buyluk mal alimi yapan kuruluslar, kendilerine

alacagin devredildigi bildirildiginde bunu kabul etmediklerini sdylemekte ve ddemelerini
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faktoring sirketine yapmamaktadirlar. Kanunen bu engellendiginde mecburen faktoring
kuruluglarina 6deme yapacaklar ve Turkiye’de tim ekonomi ve finans sisteminde bir
O0deme disiplini ortaya cikabilecek, buyuk firmalara mal satan kuguk firmalarin da

rahatlamasi saglanmig olacaktir.

4) Faktoring sirketlerinde, 6z kaynaklarin 15 kati borglanma katsayisinin,
bankalarda oldugu gibi 20 katina c¢ikariimasi bu sirketlerin fon bulma imkanlarini
arttiracak, bulduklari  fonlar oraninda da sektorin finansman ihtiyaglarini

kargilayacaklardir.

5) Varliga Dayali Menkul Kiymet gibi bir enstrimanin, yine varliga dayal bir
enstriman olan faktoring’le iyice igice c¢aligtirilacak imkanlar yaratiimal faktoring
sirketlerinin aktif yapisi buna c¢cok uygundur ve Varliga Dayali Menkul Kiymet ihrag
islemlerinin, bankalardan ¢ok faktoring sirketlerine verilmesi gerekmektedir. Ayrica, 31
Temmuz 1992 tarih ve 21301 (mukerrer) sayili Varliga Dayali Menkul Kiymetlerin Kurul
Kaydina Alinmasina ve Genel Finans ortaliklarinin Kurulug ve Faaliyet ilkelerine Dair
Esaslar Tebligi'nin; seri:111, no:18 Tebligle degisik 4/d maddesinde gerekli degisikliklerin
yapilmasi ve Varliga Dayali Menkul Kiymetin ¢ok daha verimli, dzellikle sanayi’nin

ihtiyacina cevap verebilecek yapiya kavusturulmasinda énemli faydalar vardir.

ligili degisikliklere iliskin éneriler asadgidadir.

ihracat faktoring alacaklari disindaki yurt ici alacaklarda, 6zellikle sanayili
kuruluglarin alacaklarinin temellik edilerek bu kuruluslara, alacaklarin 6denmeme
garantisi, tahsilat ve fon saglama hizmetleri vermek olan faktoring sirketlerine bu
konularla ilgili olarak da Varliga Dayali Menkul Kiymet ihrag yetkisi verilmelidir.

Bu faktoring kuruluslarinin Varliga Dayali Menkul Kiymet ihraglarinda banka
garantisi ve alacaklarin bankalarca saklanma sarti kaldirilmalidir.

S0z konusu alacaklarin sadece senede bagli olmasi yerine vadeli, ¢ekli ve agik

hesap alacaklarda dahil edilmelidir.

Bu énerilerin daha gergekgi olabilmesi igin su konularda dikkate alinmalidir:®

% TANAY Ferruh, “Varliga Dayal Bir Finansman Teknigi Faktoring ve Varliga Dayali Menkul Kiymet «,
Iktisat, Isletme ve Finans Dergisi, 34 Mart 1993, syf:35
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a) Yetki verilecek faktoring kurulusunun yapisi, sermayesi, ortaklari ve yoneticileri
SPK tarafindan incelemelidir.

b) izin i¢in miracaat edecek faktoring kuruluslarindan en az “3 yillik kar” sarti
aranmalidir.

c) ligili faktoring kurulusunu son iki yilda “alacaklar’” ile ilgili performansi
incelenmeli ve bu konuda yeterli ve tecrubeli kadrosu olup olmadig tespit edilmelidir.

d) Faktoring kurulusunun kendi portféyundeki alacaklarini ve riskini takip sistemi
incelenmeli ve bu konuda yeterli ve tecrubeli kadrosu olup olmadig tespit edilmelidir.

e) Alacaklarin ne sekilde temin atlandirildigi, geri donuslerde ne gibi uygulama
yapildigi incelenmelidir.

Bu oneriler 1s1ginda hazirlanacak teblig dedisikligi ile gereksiz yere bankalara
o0denen teminat, aracilik, saklama komisyonlari ile bu komisyonlara uygulanan vergiler

Varliga Dayali Menkul Kiymet'in nihai maliyetine yansimayacaktir.

Faktoring kuruluglarinin genel giderlerin de ¢ok dusuk oldugu i¢in bu maliyet
avantajini musterilerine, yani sanayi kuruluglarina yansitacak ve finansman maliyetlerini

onemli dlgclide dusurecektir.

6) Ozellikle son yillarda finanssal zorluklar nedeni ile piyasayi terk eden firmalarin
sadece bankalardan degil faktoring ve leasing gibi diger finans kurumlarindan da kaynak
saglamis olmalari ve bankalarin diger finans kurumlarindaki riskten, diger finans
kurumlarinin da bankalardaki riskten haberdar olmamalari sonucu finans sektori énemli
sorunlarla karsilasmistir. Sorunun ¢6zUmu bdtun finans kurumlarinin  “Risk

Santralizasyonu” kapsamina dahil edilmesi ile mumkun olabilecektir.

7) Faktoring sirketlerinin kisa vadeli fon ihtiyaclarini karsilamak Gzere T.C.Merkez
Bankasl nezdinde interbank piyasasindan faydalanmalarini saglayan degisiklilerin

yapilmasi gerekmektedir.

8) 1994 yilinda cikarilan Odiing Para Verme isleri hakkinda 545 sayili Kanun
HUkmunde Kararname ve daha sonraki yillarda gikartilan yonetmelikler sadece faktoring
islemlerini degil, ihracatgilari da dizenlemektedir. Faktoring sirketleri sadece 6ding para

verme islemi yapmamaktadirlar, 6din¢ para verme isleminde veren-alan iki taraf
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bulunmakta, faktoring islemlerinde ise U¢ taraf oldugu gibi bir de 6zelligi olan bir
finansman enstrimanidir. Faktoring sirketi hem borgluyla, hem alacaklyla ilgilenir.
Faktoring isleminin 6dung para verme yaninda bir dizi hizmeti de sundugu noktasindan
hareketle, faktoring igslemi tam manasiyla yansitan, leasing isleminde oldugu gibi ayri bir

kanunla dizenlenmesi gerekmektedir.

9) Sigorta Murakabe Kanunu’'nda gerekli degisikliklerin vakit gegiriimeksizin
yapilarak; yurt ici islemlerde de (Yurt digi islemlerde, risk yurt digindaki faktor sirketi yani
muhabirde kalmakta ve iglemlerin blyuk bir gogunlugu gayri kabili riGcu olmaktadir) gayri
kabili ricu faktoring sisteminin kullanabilmesi ve dolayisiyla islem hacminin arttirabilmesi

amacilyla “Kredi Sigortas1” sistemi getirilmelidir.

4.8.3. Ulke Ekonomisine katkisi

Gerek yurt ici, gerekse de uluslar arasi faktoring Ulke ekonomisine gesitli

yonlerden katkilar saglamaktadir. Bunlarin baglicalari asagida siralanmigtir.

Faktoring, 6zellikle uluslararasi ticarette, saticinin mal ve hizmet bedellerini
tahsil edememe riskini ortadan kaldirmaktadir. Bu finansman ydntemi sayesinde
ihracatgilar yeni Pazar ve yeni musterilere guvenli bir sekilde ulasarak Ulke ihracatinin
artmasina yardimci olmaktadir. Yeni ihracat yapan sanayicilerimiz veya yeni ulkelere
ihracat yapacak sanayicilerimiz igin faktoring sirketleri “istihbarat- garanti-finansman”
hizmetleri sunmakta ve bu U¢ hizmet, ihracatgi-sanayicinin tum ihtiyaglarini
karsilamaktadir. Yeni bir tlkeye ilk kez ihracat yapacak olan sanayici siparis aldiginda
oncelikle mal bedelinin 6denip 6denmeyecegi konusunda endiseler yasamaktadir.
Bdylece sanayici igin rahat bir sekilde malini Gretmekte ve ihracatini yapmaktadir. Yurt
digi alicilarin 6deme gugligline dismesi halinde, ihracat bedelleri muhabir faktoring
sirketleri tarafindan Ulkemizdeki faktoring sirketlerine 6denecedi igin ihracat bedelinin
tamami alinacak ve doviz kaybi olmayacaktir. Ayrica yurt digi faktoring kurulusunun
yapacagl 6n o6demenin, ihracatgilarimiza 6n finansman saglamasi yaninda ihracat
dovizlerini Ulke ekonomisine daha erken kazandiracaktir. Avrupa Ortak Pazar igerisinde
aclk hesap galisma sisteminin yayginlagmasi nedeniyle, faktoring sisteminin getirdigi

aclk hesap ve vadeli satis imkani, ihracatgilarimizin Avrupa Birligi Ulkeleri ile rekabet
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sansinl arttiracak, ayrica satici lehine akreditif agcma zorunlulugu olmadigi igin

ithalatginin maliyetini dusurerek, ihracat hacminin artmasini saglayacaktir.

ithalatgilar agisindan bakildiginda, Tirk ithalatgilarinin akreditif agarak yapacaklari
ithalatlar muhabir bankalar nezdindeki Ulke limitlerini doldururken, bankacilik sisteminin
disinda ayni imkanlari yaratan faktoring sayesinde bu banka limitleri orta ve uzuna vadeli
proje finansmanlari icin kullanilabilecektir. Akreditif, aval-kabul, garanti mektubu gibi
geleneksel bankacilik Grunlerini kullanan ve surekli olarak mal ithal eden sanayicilerimiz
icin faktoring yeni bir ufuk agmaktadir. Yurt disindaki malin saticisi faktoring yapmaya
ikna edildigi takdirde o uUlkedeki faktoring sirketi, Ulkemizdeki faktoring sirketinden
istihbarat ve limit talep etmektedir. Faktoring sirketinin bu hususu onaylamasi halinde
tahsis edilen limit ¢ergcevesinde sanayicimiz surekli ve duzenli olarak vadeli ithalat

olanagina kavusmaktadir®®.

Yurt icinde yapilacak faktoring ile de firmalarin tahsilat riskinden dogan problemleri
¢ozumlendiginden igletmelerin asil gorevleri olan uretim, kalite artirma, pazarlama ve
organizasyon gibi asil fonksiyonlarini yerine getirmelerine neden olacaktir. Bu yontemle
satici parasini pesin almakta, alici yine vadeli alma imkanina sahip olmakta boylelikle

ticari hayat canlanmakta bu da Uretime ve istihdama olumlu katki saglanmaktadir.

Vadeli islemlerde uygulanan vade farki, fiyat artiglarina yol agmakta ve
enflasyonist etkiler yaratmaktadir. Faktoring isleminin maliyeti vade farki maliyetlerinden
daha dusuk oldudu igin faktoring’in yaygin kullanimi, maliyetleri ve dolayisiyla fiyatlari

dugurucu bir etki yapmaktadir.

Faktoring faturali satislara yonelik bir hizmet oldugu igin, gelirlerin

belgelendirilerek vergilendirimesinde énemli katki saglayacaktir®®.

Kisa vadeli tuketim mallarinin satisindan dodan alacaklarin édenmesini garanti
eden bir sistem olarak Ulkemizin tekstil, gida uUrUnleri, plastik, kimya, elektronik gibi

sektorlerdeki ihracat kalemleri icin uygun bir finanssal sistem olan faktoring isleminin;

¥ KARAKAS Mehmet, “Sanayiciler i¢in Faktoring”, istanbul Sanayi Odasi1 Dergisi, Aralik 1995, 41
% KOCAMAN Arif, Faktoring ( Genel Alacak Devir ve Satim Islemi), 1994, 34
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Ozellikle kuglk ve orta boyutlu firmalarin gerek i¢c ve gerekse dig Pazar paylarinin

arttinimasinda onemli bir rol Ustlenme potansiyeli bulunmaktadir.

Sonug olarak: finanssal piyasalarda yeni taninmaya baslayan faktoring, mal ve
hizmet alisverisinden dogan borg/alacak iligkilerini satici ve alici agisindan
kolaylastirmakla kalmayip, yeni Pazar ve yeni musteri sayisini artirarak, i¢ ve dig ticaret

hacminin gelismesine neden olacaktir®.

4.9 KAVRAMSAL UYGULAMA VE ANALIzZ

1) Tekstil sektorinde faaliyet gostermekte olan (ABC) Anonim Sirketi, (XYZ)
Anonim Sirketine Kredili olarak 12 milyon lira tutarinda tekstil Grinu satmig olup ticari
iligki igerisinde bulundugu ( V ) Bankasinin bunyesinde olan ( VF ) Faktor A. Sirketine
faktoring hizmeti talebinde bulunmustur. ( VF ) Faktér A.S.(ABC) Anonim Sirketi
nezdinde yaptigi inceleme sonucunda 12 milyon alacak tutarini onaylayarak asagidaki

kosullari iceren faktoring s6zlesmesi imzalanmistir.

- % 80 oraninda 6n (pesin) 6deme yapilacaktir.

- Faktoring komisyonu tim fatura toplaminin %2,5 oraninda olup pesin tahsil
edilecektir.

- Iskonto orani %85 olup vade sonunda alinacaktir.

- Alacak devir hizi ortalama 90 gundur.

- Risk tamamen faktor tarafindan kargilanacaktir.

2) Faktoring s6zlesmesinin sonuna (90 gunun) muteakip, ilgili Faktoring Sirketi,
(YZ) Anonim Sirketinden 12 milyon lira tutarindaki alacagin 11 milyon lirasini tahsil

etmigtir. Bakiye 1 milyon lira tutarindaki alacak senedi i¢in ise kanuni takibe gecmistir.

3) (ABC) Anonim Sirketi, ingiltere’de yerlesik (PQR) Sirketine yapacagi 24 milyon
lira tutarindaki tekstil mali satisi i¢in ( VF) Faktor A.S.’ne basvurmustur. Bunun Uzerine
(VF) Faktor A.S.ingiltere’de bulunan ve Factors Chain International tyesi olan (SWA)

Faktor kurulusuyla iligki kurarak satis ile ilgili garanti limitlerini belirlemistir.

8 APAK Sudi, Uluslar aras1 Finansal Teknikler, 1995, 105
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- %70 oraninda 6n (pesin) 6demenin yapilacagi,

- Faktoring komisyonunun %2,5, muhabir (SWA) Faktor Sirketine 6denecek
komisyonun ise %1,75 olacagi,

- Iskonto oranin%75 olacag

- Ortalama vadenin ise 30 glin oldugu belirlenmistir.

- Rucu edilemez faktoring sozlesmesi tipidir.

4) Vade bitimine muteakip (SWA) Faktor Sirketinden alinan dekonttan alacagin

16,8 milyon lirasinin tahsil edildigi ve paranin transferinin yapildigi bildirilmigtir.

5) (VF) Faktér A.S. ile yurt igi pazarlara yonelik tretim ve satis yapan (YIP) A.S.
arasinda vade faktoringe dayali bir s6zlesme imzalanmistir. Bu s6zlesme gergevesinde;
- Devredilen alacak tutari =5 milyon lira

- Faktoring komisyonu = %1,5 oranindadir.

Belirlenen Vadenin bitiminde, alacak tutarinin 150 milyon tahsil
edilmemistir.(320 milyon lira tutarindaki mal ise sdzlesme suresi i¢cinde satici firmaya

iade edilmistir.)

Yukarida (VF) Faktor A.S.nin iglemelerine ait bilgiler verilmigtir. Bu bilgiler
Isiginda (VF) Faktér A.S’nin muhasebe kayitlari agsagidaki gibidir.

1) Fatura bedeli = 12.000
Talep edilen 6n 6deme = 9.600 (12.000*%80)
Faktoring komisyonu = 300 (12.000*%2,5)
BSMV = 15 (300%%5)
Yapilan 6n 6deme = 9.285 (300+15)
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Alacak Senetleri Hs. 12.000
Kasa Hesabi 9.285
Yurt ici Komisyon Gelir Hs. 300
Bor¢ Senetleri Hs. 2.400
Odenecek Resim Vergi ve Harg 15
Hs(BSMV)
Bakiye tutar = 2.400 (12.000-9.600)
Faktoring Faizi = 2.040 (9.600*85%*3/12)
BSMV = 102 (2.040%5)
Bor¢ Senetleri Hs. 2.400
Yurtici Iskonto Geliri Hs. 2.040
Kasa Hesabi 258
Odenecek Resim Vergi ve Harg 102
Hs.(BSMV)
2)
Kasa Hesabi 11.000
Supheli Alacaklar Hs. 1.000
S.A.Karsiligi Giderler Hs. 1.000
Alacak Senetleri Hs. 12.000
Supheli Alacaklar Karsihgr Hs. 1.000

3)
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Fatura bedeli = 24.000

(SWA) Faktor'un garanti limiti = 18.000
Talep edilen 6n 6deme = 16.800 (24.000*70)
Faktoring komisyonu = 450 (18.000%2,5)
BSMV = 22.5 (45075)
Yapilan on 6deme = 16.327.,5
Muhabir Faktor'e 6denecek kom. = 315 (18.000*1,75)
Alacak Senetleri Hs. 18.000
Yurt Dis1 Komisyon Giderleri Hs. 315
Kasa Hesabi 16,643
Yurtici Komisyon Gelirleri Hs. 450
Odenecek Vergi Resim Harg 22
Bor¢ Senetleri 1.200
Bakiye tutar =1.200 (18.000-16.800)
Faktoring faizi =1.050 (16.800x75x1/12)
BSMV = 525 (1.050x5)

97,5
Muhabir faktor'ce tahsil edilen =16.800
Muhabir faktor’ce riski alinan =18.000

Kesintilerden sonra 6denecek

Transferi yapilan tutar =18.000
Bankalar Hesabi 18.000
Bor¢ Senetleri Hs. 1.200
Kasa Hesabi 97,5
Alacak Senetleri Hs. 18.000
Yurtici Iskonto Gelirleri Hs. 1.050
Odenecek Resim Vergi Harglar 52,5

NOT: Uluslar arasi faktoring’de risk garantér durumda bulunan (SWA) Faktor'e ait

oldugundan, garanti limiti olarak belirlenen 18.000 milyon lirayi transfer etmistir.
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5)

Fatura Bedeli =5.000
Faktoring Komisyonu = 75 (5.00x1,5)
Saticiya iade Edilen Mal = 320
Tahsil Edilemeyen Tutar = 150
BSMV = 3,75 (75x5)
NAZIM HESAPLAR
Alacak Senetlerinden Borglar 5.000
NAZIM HESAPLAR
Alacak Senetlerinden Alacaklar 5.000
Kasa Hesabi 75
Vergi ve Harglar 3,75
Yurtigi Komisyon Geliri Hs. 75
Odenecek Resim Vergi ve Harg 3,75
Kasa Hesabi 4.530
Saticilar Hesabi 320
Supheli Alacaklar Hs. 150
Supheli Alacaklar Karsihgi Hs. 150
Kasa Hesabi 4.680
Supheli Alacaklar Karsihgi Hs. 150
Alicilar 320

NOT 1 : Faktoring s6zlesmeleri maktu 4.500 TL. damga vergisine de tabi olmasina
karsin yukarida verilen érnekte dikkate alinmamistir.
NOT 2 : islem rakamlarina bin TL(.000) ilave edilecektir.
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4.10 BANKA UYGULAMASI®’

Faktoring islemlerinde is akisi :

A) Limit onayi i¢in bagvuru :

1. Alici saticiya siparigi bildirir.

2. Satici Garanti Faktoring’e alici ile ilgili bilgileri gonderir ve garanti limit
basvurusunu yapar.

3. Garanti Faktoring alici hakkinda inceleme yapar

4. Garanti Faktoring inceleme sonucunda onayladigi limitini saticiya bildirir.

B) Fatura temligi ve tahsilat :

1. Satici mallari temlik notlu faturayi aliciya yollar

2. ilgili faturanin bir kopyasini Garanti Faktoring’e temlik eder. bdylece
Garanti Faktoring limit tahsis etmis oldugu aliciya kesilen fatura ile ilgili kayitlari tutmaya
baslar.

3. Garanti Faktoring saticiya talebi Uzerine onayli faturanin belirli bir yizdesini
oder ve periyodik olarak alacakliya alacaklarinin durumunu goésteren raporlar gosterir.

4. Alici fatura vadesinde Garanti Faktor'e 6deme yapar.

5. Garanti Faktoring gerceklesen 0deme ile ilgili gerekli kayitlari tuttuktan

sonra saticiya bakiye 6deme yapar.

C) Tahsilat
1. Alici saticiyla yapmig oldugu anlasma geregi faturanin tahsilati i¢i kiymetli

evraki cirolayarak saticiya teslim eder.

2. satici fatura ekinde kiymetli evraki Garanti Faktor'e génderir.
3. Garanti Faktoring kiymetli evrakin istihbaratini yapar.
4. istihbarati olumlu kiymetli evrak karsihginda Garanti Faktoring saticiya belli

bir oranda 6n 6deme yapar.
5. Garanti Faktoring vadede kiymetli evrakin tahsilatini gergeklestirir ve

saticlya bakiye ddemesi yapar.

87 www.garantifaktoring.com.tr/isakisi/16.11.2003
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D) Uluslar arasi Faktoring :

1. Satici mallari ve faturayi aliciya yollar.

2. satici faturanin bir kopyasini Garanti Faktor'e temlik eder.

3. Garanti Faktor saticiya faturanin belli bir yizdesini 6der.

4. Garanti Faktor (EF) faturanin bir kopyasini alici udlkesindeki muhabirine
gonderir.

5. IF vadede faturayi tahsil eder.

6. IF tahsilattan sonra mebladi EF’'na ve EF’de saticiya 6der.

5. BOLUM

SONUG VE ONERILER

Yuzyillardir ticarette sifir riskle is yapabilmenin araglarini gelistirme yontnde
onemli ilerlemeler kaydeden ve c¢agdas ekonomik duzenin kurulmasinda etkin rol
oynayan finans dunyasi alternatif bir finans yontemi olarak, kisa vadeli ticari alacaklarin
devri esasina dayanan faktoring islemini gelistirmistir. Sanayilesmis ulkelerde i¢ ve dig
ticaretin finansmani ve alacaklarin yonetiminde en ¢ok basvurulan yontem haline gelen
faktoring, en basit anlatimiyla, vadeli alacaklarin garantiye alinmasi ve tahsilat garantisi
saglayan vadeli alacagin belli bir oran ile faktoring sirketi tarafindan vadesinde alacakliya

O0denmesine imkan veren kisa vadeli (30-180 gun), aktife dayali bir ticari finans tlrG olup
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daha c¢ok tuketim mallari finansmani i¢in kullanilan, ihracatgilarin stpheli alacaklarindan

kaynaklanan zararlara karsi tam bir glivence saglayan bir sistemdir.

Alacak hakkinin faktor'e satilmasi suretiyle firmalara fon saglama olanagi veren
bir finans tlrd olan faktoring taniminda icerdigi 6zellikler nedeniyle kredi seklinde isleyen
diger finansman araglarina kiyasla farklik arz eder. Cunkl faktoring islemleri disinda
kredi veren finans kurulusunun senedin tahsil edilmemesi halinde senet karsihg kredi
alan saticiya daima rucu hakki mevcut iken faktoring de satici alacaklarini faktor
sozlesmesi ile faktdr'e satmayl muateakip alacaklarin tahsil edilememe riskini de faktor'e
devretmektedir. Firmalarin Uretimlerini arttirma ¢abalari daha fazla ham madde ekipman
ve isgucu gereksinimini ortaya ¢ikarmakta bunlarin temini ise firmalarin cari aktiflerinden
sagladigl nakde donusturmektedirler. Firmalar Uretimden satisa kadar asamalari kontrol
altinda tutabilirlerse de denetimlerinin disinda kalan en o6nemli sorun alacaklarin
tahsilidir. ~ Alacaklarin ge¢ 0Odenmesi veya o6denmemesi firmalara nakit akimini
aksatmakta bu da firmalar yoninden istenmeyen sonuclara yol acabilmektedir. Bu
itibarla finans dunyasina yeni bir boyut getiren faktoring nakdi akigina dogrudan
mudahale ederek olabilecek zamanlama ve kopukluk sorunlarinin énemli dl¢glide ortadan

kaldiriimasina yardimci olmaktadir.

Uluslar arasi islemlerde ise ticaretin genellikle kredili satis ve agik hesap sekline
donusme yolunda olmasi ve akreditif gibi klasik 6deme yontemlerinin artan maliyetler
nedeniyle daha az tercih edilebilir hale gelmesi, ayrica enflasyon ylksek olsun veya
olmasin ig ticaret islemlerinde de kredili satislarin agirlikta olmasi, faktoring islemine olan
ilgiyi artirmakta ve bu islemin hem i¢, hem de dis ticaretin gelismesine sagladigi katkilar

kigumsenmeyecek boyutlara ulastirmaktadir.

Uluslar arasi faktoring yurticinde oldugu gibi alacak yéntemi, tahsilat yontemi ve
nakdi yontemi hizmetlerini ve bunun avantajlarini yurtdigi satiglari olan isletmelerde de
ayni guven ve esneklikle sunar. Boylece isletmelerdeki hizi, tahsilattaki kolayhgi ile
uluslar arasi faktoring, Ulkeler arasindaki uzakhdi, dil ve ticari ve uygulama farklarini
sorun olmaktan cikarir. ithalat faktoringinde yurt disindaki alacilar akreditif agmaktan
kurtulmakta, odemeyi kendi ulkelerindeki muhabir faktor'e yaparak zamandan ve

paradan tasarruf etmekte, boylelikle yurt digindaki ithalat¢inin alim gtca artmaktadir Tark
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ihracatgisi da pazarini genigletme imkanina kavugmaktadir. Artik ihracatcinin, ithalatciyi

finanse etmesine gerek kalmamistir, ¢linkl bu fonksiyon faktér'e gegcmistir.

Bu finansman yontemi sayesinde ihracatcilar yeni Pazar ve yeni musterilere
guvenli bir sekilde ulasarak ulke ihracatinin artmasina yardimci olmaktadir. Yeni ihracat
yapan sanayicilerimiz veya yeni Ulkelere ihracat yapacak sanayicilerimiz igin faktoring
sirketleri “istihbarat- garanti-finansman” hizmetleri sunmakta ve bu U¢ hizmet, ihracatgi-
sanayicinin tum ihtiyaglarini kargilamaktadir. Yeni bir Ulkeye ilk kez ihracat yapacak olan
sanayici siparis aldiginda 6ncelikle mal bedelinin dédenip 6denmeyecedi konusunda
endigeler yasamaktadir. Bodylece sanayici icin rahat bir sekilde malini Uretmekte ve
ihracatini yapmaktadir. Yurt digi alicilarin 6deme gugligune dusmesi halinde, ihracat
bedelleri muhabir faktoring sirketleri tarafindan Ulkemizdeki faktoring sirketlerine

O0denecegdi icin ihracat bedelinin tamami alinmakta ve doviz kaybi olmamaktadir.

Gerek yurt ici, gerekse de uluslar arasi faktoring Ulke ekonomisine cesitli
yonlerden katkilar saglamakta 6zellikle uluslar arasi ticarette, saticinin mal ve hizmet
bedellerini tahsil edememe riskini ortadan kaldirmaktadir. Bu finansman yontemi
sayesinde ihracatgilar yeni Pazar ve yeni musterilere guivenli bir sekilde ulasarak Ulke
ihracatinin artmasina yardimci olmaktadir. Avrupa Ortak Pazari igerisinde acgik hesap
calisma sisteminin yayginlagmasi nedeniyle, faktoring sisteminin getirdigi acik hesap ve
vadeli satis imkani, ihracatgilarimizin Avrupa Birligi Ulkeleri ile rekabet sansini artirmaill,
ayrica satici lehine akreditif agma zorunlulugu olmadidi igin ithalat¢inin maliyetini
distirerek, ihracat hacminin artmasini saglamalidir. ithalatcilar agisindan bakildiginda,
Tark ithalatgilarinin akreditif acarak yapacaklari ithalatlar muhabir bankalar nezdindeki
ulke limitlerini sordururken, bankacilik sisteminin disinda ayni imkanlar yaratan faktoring
sayesinde bu banka limitleri orta ve uzun vadeli proje finansmanlari igin
kullanilabilmelidir. Yurt icinde yapilan faktoring ile de firmalarin tahsilat riskinden dogan
problemleri ¢ozumlendiginden islemlerin asil gorevleri olan dretim, kalite artirma,
pazarlama ve organizasyon gibi fonksiyonlari ile yerine getirmelerine neden olmalidir.
Faktoring fatural satiglara yonelik bir hizmet oldugu igin, gelirlerin belgelendirilerek

vergilendiriimesinde 6nemli katki saglamalidir.

Kisa vadeli tuketim mallarinin satisindan dogan alacaklarin 6denmesini garanti

eden bir sistem olarak Ulkemizin tekstil, gida UrUnleri, plastik, kimya, elektronik gibi
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sektorlerdeki ihracat kalemleri igin uygun bir finanssal sistem olan faktoring isleminin;
Ozellikle kuglk ve orta boyutlu firmalarin gerek ic ve gerekse dis Pazar paylarinin
arttinlmasinda 6nemli bir rol Ustlenme potansiyeli bulunmaktadir. Faktoring hizmetleri;
buyuk sermayeye, uzman personele ve yaygin bir bilgi toplama kapasitesine sahip

olmayi gerektirmektedir.

Ticaretin finansmaninda yenilikgi bir teknik olarak kabul edilen faktoring Turkiye’
de cok kisa bir stirede buyuk gelisme gdstermis ve gelisen boyutlari ile dinya faktoring
sektorunun dikkatin geken bir Glke konumuna gelmigtir. Hukuki, mali ve uygulamaya
yonelik sorunlari ¢dzulmus bir faktoring muessesesinin, Turk ekonomisine ¢agdas bir

finansman yontemi olarak daha genis hizmetler verecegdi kuskusuzdur.
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